
微信免费wifi小程序wifi小程序搭建

产品名称 微信免费wifi小程序wifi小程序搭建

公司名称 正诺科技推广部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区黄村荔苑路（联系请说明来源）

联系电话 18026207347 18026207347

产品详情

WIFI扫码项目是一个新兴的互联网项目，主要是为门店顾客提供便利，线上线下相结合为门店推广宣传
。同时产生的广告收益也可以做到代理、团长、商家、拓展员的收支平衡。后期也可以为项目做更多的
赋能衍生功能，进一步扩大收益。

一、靠广告商的广告费盈利

WIFI扫码项目可以利用大规模的流量为广告商推送广告，由此获得广告商的广告费。一般来说，广告商
的提成由广告推送的时长和阅读量决定，而平台会在不造成顾客反感的前提下，尽量控制广告的时长，
但这并不意味着从广告商那获得的提会比较少，因为平台还有流量的优势，每个广告的阅读量都是非常
可观的，由此，平台从广告商那获得的推广提成是非常多的。

二、靠商家支付的二维码制作和铺设盈利

一个可以连接WIFI的二维码要达到推广的效果，其中必然少不了WIFI扫码团队提供的技术支持。WIFI扫
码团队会与很多线下门店合作，根据店家需求进行二维码制作，然后帮助店家铺设二维码就可以了。铺
设好二维码后，顾客就可以通过用微信扫一扫连接店家的WIFI，与此同时也会接收到店家的相关资讯和
推广信息，顾客还可以从店铺推出的线上活动中获得的优惠在线下立即使用。店家支付的二维码制作和
铺设费用一般是几十元一个，而二维码的制作成本一般只要几块钱，从中平台就能获得较大的收益。

三、靠大规模的流量盈利

在这个互联网如此盛行时代，流量就等于金钱，不少商品其实没有什么特别之处，和同类商品基本是没
有太大的区别，但却可以成为网红商品，获得大家的吹捧。其实主要靠的就是流量，商家在推广上花了



功夫，自然可以收到效益。WIFI扫码项目同样是这个道理，WIFI扫码项目可以通过顾客的扫码连WIFI获
得大规模的流量，由此转换成资金的可能性就非常之多了。

四、WIFI扫码高收益变现项目推荐

说到WIFI扫码高收益变现，其实我觉得好省是个很好的项目。好省是个分享淘宝京东优惠券的平台，0投
资。每天就是挑选一些高佣金商品投入WIFI广告上，月收入即可好几千块钱。

五、从WIFI码上连的经营模式来看

WIFI码上连是连接顾客与线下门店的一个桥梁，线下门店需要获得流量，来增加门店的人气，然而传统
的宣传方式成本高，效果也不是特别突出。而WIFI码上连就可以轻松帮助门店获得人气，只要让顾客扫
码连接WIFI的二维码，就可以引导顾客添加门店的公众号，成为门店的粉丝。与此同时，顾客也可以使
用免费的WIFI，可谓是一举多得。平台担任的不过是制作二维码的任务，并从中收取相应的费用，是完
全合理的。

六、从WIFI码上连的收益状况来看

WIFI码上连聘用区域代理负责一个城市的项目，将店家的需求和平台二维码的制作连接起来，反馈店家
的需求并且协助店家铺设二维码，从中就可以获得提成。平台的收益也主要是通过推送和广告商协定的
广告，让好的商品被更多人看到，根据广告的阅读量来获得广告商的推广提成。平台通过为店家制作二
维码也可以获得相应的收益，二维码的制作成本不高，因此，平台通过二维码的制作获得的收益也比较
高。

严格意义上讲，其实它并不是共享WiFi，它是一个连接平台运营者、线下门店、广告投放者、用户为一
体的闭环综合性平台，平台运营者（以下简称平台）通过分销商加盟推广或自推广门店方式发展线下门
店入驻，门店入驻后，可自行发布、下载、打印门店wifi二维码放至店内供到店用户扫码连接wifi，大大
方便了用户使用店内wifi能力，用户连接wifi后，被引至浏览平台提供热点新闻。此外，平台提供广告主
入驻并发布广告系统，用户在使用该平台时点击广告，产生的广告佣金由系统自动统计分配到平台、商
家、加盟商三方，整个流程方便了用户，而平台、商家、加盟商确可以分到佣金，广告主推广了产品，
达到双赢的局面，形成了一个完美的闭环系统。

七、简单梳理一下这个项目的整体操作逻辑

1、盈利模式

会给每一个商家创建专属WiFi二维码，顾客扫码连接wifi，会进入小程序，顾客点击一键连接会弹出广告
，广告对接微信官方广告，用户看完广告后自动联网，这时会产生广告收益，公司通过广告收益来盈利
。产生的收益在公司、推广员、商家之间进行合理分配，次日结算到后台，自己提现至微信余额。



2、项目优势

便捷美观：能将原始贴在墙上的"Wi-
Fi账号密码"替代生成美观便捷的二维码，用户到店之后用微信扫码即可，一键连接，便捷美观；

安全防盗：将账号密码放在一张小小的二维码里，再也不用担心有人偷网了；

带来收益：扫码小程序与微信官方广告合作，在用户扫码连网的过程中会伴随6-15秒的广告，每次浏览
微信支付给我们一些广告费；

收益明细：我们的地推人员会给商家注册一个小程序后台，在后台里可以看到每的收益，并可以提现到
微信。

3、收益分析

拓展员开商户设置比例：10%=0、015 30%=0、05 一般给商家0、02—0、05/次就够了

拓展员：50家/天*20天=1000家 1000商家*10次/天*0、13=1300

比如说一个地区，你按1000张码（商家）全部铺出去，每个码被扫10次，1000个就是10000次，拓展员收
益是每次扫码0、13元，10000次就是1300，一个月就是39000！只要店铺不换wifi、有人扫你的码连接wifi
、平台不倒，你就有收益，而且是长久收益！一次贴码，收益！跟做POS销售一样的道理！

八、综合来看，这是一个可以实现多方共赢的项目

1、到店消费的用户使用WiFi更加方便快捷；

2、商家不需要花一分钱，就可以得到长久收益；

3、店铺拓展员能获得一定比例的广告分润，长久收益；

4、项目的服务商、代理商也能获得长久收益；

5、广告商达到了广告投放的效果，实现了对用户的投放；

九、WiFi码项目具体操作流程



1、打开你自己的小程序，点击“代理商/商家邀请”

2、设置好邀请类型

3、设置分成比例

4、生成邀请码

5、用商家(拓展员)的手机扫码注册就可以了

6、商家(拓展员)注册完成之后，用商家的手机，扫描事先提前打印好的空白码，进行配置WiFi即可。

十、WiFi码项目适合哪些场景推广

优先作业KTV、酒店、酒吧、宾馆、网吧、洗浴中心、足疗按摩、奶茶咖啡、理发店、大型餐饮店、娱
乐场所等流量大流动性大的场所。

十一、WiFi码项目需要投入什么

如果独立开发一套系统出来，除了需要成单系统开发的软件成本，还有就是服务器、域名、小程序主体
及流量主的开通这些费用外就是一些运营的成本了。

主要就是物料费，也就是你需要批量制作商家WIFI二维码，每个商家配备的都是专属码，也就是说每个
商家的WIFI码都不同，而且每个商家店内所需要的物料数量也是不同的，大商家可能需要几十上百张，
小的可能只需要几张，这是整个项目的核心点。

从哪里获取物料？

1、可以直接从服务商或代理商手中直接购买，一般是0、2—0、3元/张，500—1000张起拿；

2、可以从服务商或代理商手中获取物料模板，然后自己在当地的打印店制作；

3、购买打印机、物料纸张，自己打印。

是否有独立后台？



根据目前上面的信息来看，后台可以分为三种：代理商后台、拓展员后台、商家后台。

代理商后台也就是二级后台，可以给下级拓展员或商家开后台；

拓展员只能给商家开后台，不能再向下发展拓展员，这是不允许的，只有两级。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

