
B+C+直播复合模式系统商城

产品名称 B+C+直播复合模式系统商城

公司名称 广州软狐科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区中山大道西富力街

联系电话 18026231817 18026231817

产品详情

B+C+直播复合模式系统开发找【冠希-
可微可电】B+C+直播复合模式系统商城，B+C+直播系统开发，B+C+直播复合模式app软件开发定制

弱市往往更是建仓良机，但是难以克服的投资现状是，基民更愿意在上涨中入场。今年新基金发行中，
热门赛道发行失败多少让市场有些始料未及。

先是今年2月份，聚焦消费和新能源赛道的平安中证港股通消费主题ETF和中银证券国证新能源车电池ET
F先后募集失败。

一、B端——经销商管理

1、规范经销商身份，产品数字化身份管理

经销商上级审核下级，系统自动授权并生成授权证书，让每位经销商身份合法化；“一物一码”应用系
统赋予商品数字化身份信息，扫码发货，实时追踪商品状态及流向。

2、经销商权限设置，规范经销商行为

品牌方可以对经销商下单方向、支付方式、z低起订量等进行设置角色管理，还能对总部员工单独设置权
限内账号管理，无需担心越权操作；从技术层面上规范经销商及总部员工行为。



3、经销商自助操作，订单轻松管理

通过复合模式系统，经销商可全天候自助调货、预充值和多款产品随意组合下单，系统智能结算邮费，
物流信息更新及时，随时可查，订单管理效率倍增。

4、设置动销奖励机制，促进商品销售和团队拉新

平级奖励、推荐奖励、团队业绩奖励，可按月、季、年分别查看，并支持按个人业绩、团队业绩或总业
绩进行排行展示，各种奖励的逻辑系统自动运算，奖励明细查询方便，结算迅速并支持各种个性化定制
奖励模式，z大化激励经销商参与商品销售和团队拉新。

5、掌握全局数据，快速调整经营策略

从经销商、业绩、订单、扫码等进行大数据统计分析，实时更新、及时反馈，品牌第1时间掌握z全面的
大数据多方面对比分析，为品牌在团队管理、商品管理、用户营销管理方面提供可靠的依据，帮助品牌
快速调整经营策略。

二、C端——零售商城

1、数十种营销工具，全员推广拓客

抽奖、拼团、秒sha、限时购、组合购、趣味小游戏等数十种营销工具在帮助经销商引流拓客和提升业绩
的同时，还能帮助品牌抓取新鲜潜在的经销商流量，保持团队的更新迭代，降低创业门槛，便于消费者
向经销商转变。

2.会员分销模式

业务员的水平参差不齐导致销量下降，不利于利润的提高。所以需要不断的加入新鲜血液，同时还需降
低用人成本，这样就需要借助分销模式，通过发展多种渠道的分销商，推广自己的品牌产品。现在微商
城成为移动电商的新宠儿，很多个人和企业也都建设属于自己的微分销商城。

以中银证券国证新能源车电池ETF为例，今年一季度，新能源板块核心企业调整幅度在30%，从基金发行
节点来看并非是好时机，从时间节点上看，该产品获批日是去年5月12日，而该基金直到11月12日迟发行
期限才被迫发行。此时募集失败，多少有些“生不逢时”的无奈。
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