
深圳到波兰COD快递 波兰电商小包COD快递/三天两派

产品名称 深圳到波兰COD快递
波兰电商小包COD快递/三天两派

公司名称 深圳市森鸿国际物流集团有限公司-
欧洲电商小包

价格 15.00/KG

规格参数 品牌:波兰COD物流
主营业务:波兰跨境电商小包物流
服务:代收货款一件代发双清包门

公司地址 深圳市宝安区沙井街道马安山社区鞍胜路35号一
层-东

联系电话 18170872539 18170872539

产品详情

第四方物流1.第四方物流的产生第三方物流由于缺乏对企业物流系统的决策规划，缺乏对整个物流系统
及供应链进行整合规划所需的技术战略知识，无法有效解决电子商务环境下的物流瓶颈，所以 需要发
展一种新的、能够为物流系统提供战略决策的、由服务商参与、规划并整合的物流系统，于是第四方物
流便应时而出。第四方物流早由安盛咨询公司率先提出，它是“一个供应链集成商，能调集和管理组织
自己的以及具有互补性的服务提供商的资源、能力和技术，以提供一个综合的供应链解决方案”，从而
为顾客带来大的价值。显然，第四方物流是 在解决企业物流的基础上，整合社会资源，以实现物流信
息充分共享、社会物流资源充分利用的物流方案提供商。2.第四方物流的特点深圳市森鸿物流有限公司
成立于2005年，是一家致力于为跨境电商提供全球物流服务的物流方案供应商。公司目前拥有数十种物
品务，核心服务产品包括台湾电商物流、印尼电商物流、台湾电商小包服务等一系列深度服务。第四方
物流不仅控制和管理特定的物流服务，而且对整个物流过程提出策划方案，并通过电子商务将这个过程
集成起来，以便为顾客提供佳的增值服务，即迅速、、低成本和人性化服务等。具体来说，它具有以下
的一些特点。（1）第四方物流为客户 提供了一个综合的供应链解决方案，并且集成了管理咨询和第三
方物流服务提供商的能力。它通过供应链再建、功能转化和业务流程再造，将客户与供应商的信息和技
术系统一体化，使整个供应链规划和业务流程能够有效地贯彻实施。（2）第四方物流 通过影响整个供
应链来获得价值，因而能够为整条供应链上的客户带来利益。由于第四方物流关注的是整条供应链，而
非仓储或运输单方面的效益，所以通过基于整个供应链之上的物流规划和设计，可以有效地降低物流运
营成本，提高各方(第三方物流、网络工程、电子商务、运输企业及客户等)的资产利用率，实现多方共
赢。（3）第四方物流可以 实现供应链过程协作和供应链方案的再设计。第四方物流高层次的目标就是
实现对原供应链方案的再设计，要达到这一目标需要第四方物流来协调供应链过程的各个环节以及各方
利益。供应链方案的再设计就是基于传统的供应链管理咨询技巧，使得公司的业务策略和供应链策略协
调一致。3.第四方物流的工作方式与第三方物流不同，第四方物流由第四方物流服务提供商运用自身的
特长，为客户提供物流系统的规划决策，因此，企业可以将自己的物流规划工作外包给第四方物流服务
提供商，而自己可以进一步专注于自己的核心技术。按照安盛咨询公司的设计和说明，第四方物流的工
作方式主要包括：正向协作、解决方案整合和行业革新。正向协作的工作方式依赖第四方物流和第三方



物流之间的工作联系，在该工作方式中，第四方物流和第三方物流通过合作对物流系统的解决方案进行
规划与整合。这样的解决方案利用了双方的能力和市场，第四方物流可以为第三方物流提供商（Sp）提
供广泛的服务，包括技术、供应链战略技巧、进入市场的能力和项目管理专家等。第四方物流将在第三
方物流内部工作，它们之间的关系由合同确定或者以联盟的形式加以构建。解决方案整合工作方式中，
第四方物流为一个客户(C1)管理和运作综合供应链解决方案。解决方案整合将整合第四方物流和补充服
务提供者的资源、能力、技术，并且第四方物流需要对多个补充服务提供的能力进行整合，从而提供一
个综合的供应链解决方案，该方案实现了客户供应链各个组成部分的价值传递。行业革新工作方式中，
第四方物流为同一行业中的多个客户发展和执行一套聚焦于同步化和合作的供应链解决方案，行业解决
方案的形成将为各方带来大的收益，但是，这种工作方式十分复杂，对任何一个组织包括第四方物流来
说，都是一种挑战。

跨境电商海外仓经营风险

作为外贸商家降本增效的新业态，海外仓不仅是丰富跨境商品品类、提升中国品牌出海竞争力的“利器
”，也成为跨境商家新冠肺炎疫情期间的“生意救星”。截至2019年年底，我国跨境电商海外仓已达120
0余个。而随着跨境电商B2B出口海外仓模式（监管代码9810）的推出和发展，我国跨境电商海外仓将迎
来新一波增长，但随着数量的增加、规模的扩大，海外仓竞争压力和经营风险也将可能进一步加大。

1国别政策法规风险

例如，在经营形式（自建、合建、共营、租赁等）、仓库面积、是否可以开展分拆、重新包装、贴标、
税务处理、知识产权保护等方面，进口目标国海关可能会有不同的法规规定和监管要求。

2经营与资金压力

例如，土地租赁、仓库建设、仓库租赁、仓库维护、人力成本、杂费等前期投入大、盈利周期长、爆仓
风险、错发/漏发/误录导致盘盈或盘亏、规模效应缺乏、进出仓清关风险等情况。

3库存滞销风险

业界统计结果表明，对于库存滞销商品，约70%的跨境电商企业选择低价销售、19%企业选择销毁、11%
企业选择其他方式，但都会降低海外仓经营收入和盈利能力，加大海外仓经营风险。

因此，建议跨境电商企业在开展海外仓业务时，应注重风险预测和防范。

l 制定灵活的海外仓经营模式，推动风险转移机制多样化。例如，通过政府与社会资本合作（PPP）、银
行借款、证券融资等多渠道融资；充分利用转移价格和灵活支付制度，以规避汇率风险；运营虚拟海外
仓，降低前期投入压力。



l 采用新型合作模式，提高风险防范能力。例如，积极推进海外仓从代收/发货的初级模式向多功能的“
一站式”物流中转中心转变；探索“物流专线＋边境仓＋海外仓”“物流专线（国际快递）＋海外仓”
“跨境电商平台＋外贸综合服务＋海外仓”等混合式运用模式；借鉴如亚马逊物流服务模式（FBA），
积极拓展退换货、转仓、贴标、换标、产品检测、分箱、代缴关税保险等综合性多功能服务。

随着数字化经济线上外贸出口的火爆，很多个人创业群体都想做跨境电商，但又不知道具体流程。那么
威海跨境电商创业如何入手？就给大家介绍下威海跨境电商创业小白入门的4个步骤。

1.选择合适的平台

做跨境电商，你得有线上平台，供客户挑选商品，下单付钱。目前总体来说所主要分为跨境电商B2B平台
，平台的买卖双方是大都是是企业对企业的批发端线上外贸出口平台。B2B（Business To Business，在英
文中的2的发音同to一样）模式是一种企业与企业之间通过互联网进行产品、服务及信息的交换的营销模
式。跨境电商B2B 有复购是长期主义的创业方式！另一种就是跨境电商B2C 海外买方市场主要面向是终
端消费者！复购率较低！不过由于各大跨境电商零售端平台数量较多现在竞争也很激烈，而且平台运营
和规则相对复杂，基本上没有本地化服务团队做支撑，新人很难出头，因此建议你还是尝试先了解一下
威海阿里巴巴国际站。而且还有外贸无界
选品供货线上线下展厅为大家匹配供应链的服务，前言跨境热品都能自己掌握，入门简单。
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