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产品详情

很多企业家在企业刚刚创立之初，有产品，但是没有好的销售渠道和销售模式，也不知道如何推销自己
的产品。这次我为传统企业家老板来解决这个疑惑。很多企业家会选择做商城的分销系统去帮助自己搭
建一个合理合法合规的分销体系去帮助自己企业的产品推广，但是又苦恼不知道什么样的模式合适自己
的产品和推广

小程序商城营销模式怎么去选择？链动2+1举例讲解

1、什么是商城分销?

分销是企业销售的一种方法，通过一定手段、一定策略将产品推送到消费者面前，我们生活中看见的电
视广告、派发传单等等都是分销的一部分。顾名思义，网络分销的意思就是指在互联网上进行的分销活
动，招募网络分销商和代理商进行销售、门户网站广告、微博营销等等都属于这一范畴。

2、为什么要做网络分销

要使用网络分销系统?因为网上分销将成为电商发展新趋势。

1. 打造属于自己的分销网络体系，使产品更多渠道、更加快速地传达给消费者;



2. 有机整合线上和线下的商业模式，使现有资源能够被充分运用;

3. 使用分销系统，可以很好地处理长久以来困扰企业的库存问题;

4. 可以快速抢占互联网上高达150万数量的分销商家;5)可以同时开展多项业务，共享企业资源，大大提高
资源利用率。

营销模式怎么选呢？

一个成功的营销模式主要体现在裂变效果、消费者动能方面。至于模式利润问题，则需要看企业家对营
销模式到整个企业生态部署。有经验的运营者，应该知道营销模式有正负波比之分，这里就不详细解释
了。

今天给大家分享的营销模式，叫链动2+1。

链动2+1模式特色：

走人机制：推荐2人消费499，即升级老板，关系脱离，走人带新线。

留人机制：成为老板后，为上级留下最初推荐的两人。

二级分销，无多层次，合理合规的佣金收入。下面给大家简单介绍链动2+1的营销模式，链动2+1模式4个
奖励：

礼包499，成本30%，直推奖励100，见点奖200，平级奖10%

模式两个身份：代理（购买499礼包成为代理），老板（成为代理后直推两人成为老板）。

直推奖励：推荐下线可以获得100。

见点奖：代理发展第三条线可获得见点奖（成为老板后，后续推荐每个人都可以获得见点奖）

平级奖：老板身份下，发展的下线成为老板可以获得平级奖，获取佣金的10%。



帮扶基金：冻结20%消费者获得的佣金，帮助
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