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我们先来看看泰山众筹模式基础玩法设辑

 

1.用户在商城购物消费成为平台会员，后赠送相等资产，可用于在商城购物进行抵扣，或参与平台泰山
众筹活动。（是参与泰山众筹活动的门槛，一般不开放提现，也可以自定义提现规则）

2.成为平台会员，拥有自己的推广邀请码，推广分享好友在商城下单购物，即绑定上下级关系，并享有
相对应的推广分销奖励

3.推广两个好友在商城下单购物，即可成为平台初级合伙人享有间接奖动，推广三个好友下单购物却可
成为平台中级合伙人，推广四个好友下单购物即可成为平台合伙人，不同身份的合伙人享有的间接奖动
不同，在商城购物也有不同的优惠折扣

4.商城每日签到赠送积分，邀请拉新好友关注商城公众号可赚取积分，商城下单购物可赠送积分，积分
用于在的积分商城区兑换商品，参与平台众筹项目(在其众筹成功拿奖动收补提现时用于提现燃料)

注:(看是查要在商城做分销奖励，如不做，就将商城产品分部分利润在泰山众等模式里做也可以，非常
灵活)例以下做商城分销奖励分配，比例可自定义，样放等级也可以自动以，还可以另外加平级奖、分红
奖、感恩奖、月度计明等等奖动模式



简单举例一下分销设置

成本利润，分销奖励核算:售价-成本=利润

推广奖励分20%，一级分销13%，二级分销7%

团队级差分20%，初级合伙人10%，中级合伙人15%，合伙人20%

特别提醒:本文仅作抛砖引玉，不构成投资建议和运营建议。实际运营需要结合电商法，禁止传销条例，
税收法，刑法、法院关于类似方面的判决认定记录等相关法律政策进行优化，尽量做到合规合法。

泰山众筹模式核心部分:

采用智能合约和共享四进一出全新模式，每一期增长30%众享额度(跟别的地方一样，系统设置数值都是
可以自定义自己设置的，非常人性化)

玩法:在商城购物所获得的参与众筹

D一期10000

第二期13000

第三期16900

第四期21970

............

例数第四期近60%给40%积分

倒数第三期退60%给40%积分

倒数第二期退60%给40%积分

例数D一期退



---这里其实就是利用人性，反正后几期都不亏钱，不用担心自己做了接盘侠

销毁及通缩机制:

每个用户参与众筹都需要金本位2%的积合作为参与燃料销设、提孔意，信多5%的积合，众差不成功设40
%的积分可接照每日千分比速步经放成商好案得可理理，或用干在平台的职分商好区兑场产品(数信业名
可自定义

后一期众筹不成功7天之内重新开始从期循环(低100，高不超过每期共享2%)

每期收益的30%=静态12%+动态奖励16%+平台利润2%，完全无任何泡沫。

1.静态收益12%，每期合约收益12%，这个百分比也需要后台可以设定

2. 动态奖收益:16%(按现在奖金模式自定义)这里的分润是用产品利润来补的，要平衡商城里的分润波比
，可把商城的分润拨到这里来。

分享奖5% 管理奖5% 合伙人奖3% 区域代理奖3%

商城购买产品，赠送等值，是参与众筹卖货的门槛

1、平台溢价30%其中

①用户收益12%

②市场收益13%

③平台收益5%

2、特点：满四期返一期

假设用户A购买100产品 ，赠送100活动币，100参与众筹活动

第①期：1000活动币

第②期：1000+（1000x30%）=1300活动币

第③期：1300+（1300x30%）=1690活动币



第④期：1690+（1690x30%）=2197活动币

第⑤期：2197+（2197x30%）=2856.1

......

第⑥期：（假设要求要10w）

3、规则

满四期返一期

当众筹到了第四期的时候，第1期参与的人可以得到的收益100本金

用户收益：100x0.12=12

市场收益：100x0.13=13

（二级分销）

假设有推荐人，就会给推荐人自己总收益的百分之13。

总收益：100+12+13=125

同理，等到第5期，第二期参与人可以获得收益

到了第50期，假设要求10w，平台发放不够十w，就会开启止损重生的功能

止损：第50期参与的人全部返回百分之百

第47—49参与人返回70%+30积分（自定义）

（积分可以通过去积分商城购物抵扣）

重生：就会重新进入D一次循环开始，从D一期重新开始。

众筹前端
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