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产品详情

直播短视频引流是指通过短视频的形式触达用户，引起用户兴趣和共
鸣，之后再将用户引导进直播间下单转化的一种直播广告投放链路，
他可以帮助客户突破直播直投流量边界，提升投放效果。

短视频引流优势有哪些？

1、公域非粉跑量更快。短视频引流的跑量明显高于直播直投，广告
组ARPU值是直播直投的2.4倍。

2、拉新客效率更高。短视频引流对比直播直投GMV构成中新客占比
更高，可以辅助商家不断拉新，长效经营

3、公域非粉转化效率更高。对于品牌广告主视频引流的GPM比直投
高16%，达人短视频引流的GPM比直投稿+88%。

4、短引+直投组合投放，突破直投频控限制，流量天花板更高。



短视频引流有哪些适用场景？

品牌客户

      人设品牌

1、需要放量时，如大场直播/快速提升直播间人气场景

2、需要拉新客，扩大生意规模时

预算建议 短视频引流：直播直投=4:6

单品品牌

1、需要直播时推荐

建议短视频引流主要触达公域非粉，直播直投主要用来触达粉丝群体
。

预算建议 短视频引流；直播直投=5:5

短视频引流有哪些产品抓手？

三大素材产品

高光快投、作品优选、边播边剪

两大策略加持

软广流量、冷启扶持

短视频引流怎么用

组合投放策略



短视频引流公域拉新、直播直投私域促活

建议优化目标

商品购买、ROI出价、进入直播间

怎么去具体操作

1. 基础要打牢

有很多号主，在自己还没有固定的粉丝的时候就一心地去引流去推广
，这其实是很危险的行为。

基础粉丝群不牢固，就去推广容易造成翻车。毕竟，隔着屏幕信用是
很难传递的，但是如果我们现在基础粉丝很信任我们，这份信任就可
以通过粉丝传递出去，毕竟自己说好不是真的好，别人说好才是真的
好。

2.内容质量高

短视频要做的爆，那就是要做好内容，内容能够戳到用户的痛处。你
可以根据自己的擅长或者想要做的领域通过喜剧、叙事、科普等等形
式做出高质量的视频。只要视频内容优质，再辅助一些技巧相信很容
易就可以成爆款，不过这也和平台的算法有关。

3.矩阵引流方法

这是一种现在流行且比较有效的方法。这种方法一般是指同一个运营
者有多个账号互相引流互相打通共同提高权重的方法，也就是俗话说
的相互扶持的方式。



这种方式可以通过着重点的不同，随时变换主体，其他账号变为辅助
，共同进退达到引流的效果。

4.主页视频要有差别

可能某一个视频火了，你可以做一段时间同类型的视频，但这个还是
有时效的。一两个月后你还是要做不同的内容。如果用户在你的主页
发现你是一个宝藏号主，那么肯定就会成为你的忠实粉丝，甚至还会
转发给更多的人，所以页面的内容一定要有新意，不要全部雷同。

以上内容就是“短视频该如何引流？短视频引流的方法和技巧有什么
的全部内容了。
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