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产品详情

潮汐以往，才知道谁在裸泳。在，用这话描述全部it行业再合适不过了，总流量浪潮下，成千上万公司争
相跃上勇立潮头；而收益褪去，又有无数人所困总流量滩头。这在电子商务行业还看起来更加显著——
总流量见顶下，服务平台们陆续遇到了上升困乏的难点。

这些方面的事例无需多举，且看近些年电子商务财务报告中客户增长速度持续变缓就一目了然。与此同
时，还值得一提的是，变缓下，推广费用的高新企业也在进一步推高平台们的提高工作压力。

不容置疑，总流量浪潮的相互交织，给电子商务们赶到了前所未有的磨练，而大佬们在这里环节变换中
，能不能经受住挑战，又有何解决之策呢？

有关这一难题，我觉得在今年年初，阿里巴巴就抢先作出了自身的探寻——发布猫享直营，进行大量直
营商圈。而一向以平台化而出名的它，以入局直营为破译提高困乏之法，在其中缘故也不难想像，便是
收益褪掉，拓客比不上招客。

这当然并不是凭空猜测，由于直营自身确实是拥有突显的优点。据统计，这一方式简单地说，便是以规
范化的规定，并对经营产品开展统一采购或生产制造，再开展商品展示、网上交易、物流运输，在这种
前提下也就具有了时下顾客在乎的优点：品牌力强、产品品质可控性、全交易流程体系管理完善，而这
种核心优势又进一步成为了招客的重要。

空口无凭，直营电子商务的成果还更有感染力。品牌折扣电子商务维品会，这个服务平台自开创至今就
一直潜心直营，而它2021财务报告就表明，全年度活跃性用户量较2020年同比增加12%，达9390万，一样
提高的也有全年度净营业收入，也达15%，为1171亿人民币。

更为重要的是，上年它超级VIP活跃性用户量，也同期相比暴涨了50%。这证实它在总流量撤离压力之下



，不但留住了顾客，还依靠自身优势将客户变成了自已的铁杆粉丝。

此外，除开阿里巴巴，跟维品会同是直营服务平台的京东商城，也在加仓探寻直营优点，新动态表明，
在前几天它就上线全新升级京东商城新百货商店，将自营模式保证更普遍的行业，进一步体升直营下消
费者体验，因此也获得了顾客的欢迎。

不得不承认，从这三家服务平台的反映来了解，在总流量见顶下，直营的确早已成为了发展趋势，成为
了电子商务们眼中破译提高难点的重要，并且早已产生了实际效果。而也告诉我们一个道理，当潮汐已
经过去，只需寻找发展趋势，找对方法，仍然能扬帆起航。
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