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产品名称 京东非自营怎么入驻 - 京东自营供应商入驻流程
- JD.COM

公司名称 四川爱店家企业服务有限公司

价格 .00/个

规格参数 下单时间:最快一周

公司地址 四川省成都市天府大道中段500号东方希望天祥
广场

联系电话 13258150643 13258150643

产品详情

假如你是注册公司，且有着商标logo，那下面就实际看来一下入驻天猫还需要什么标准：

1.店家企业资质要在2年之上，而且注册资本在50W左右，给予商标logo等一切相关国家规定的资质证书
。

京东店铺分成官方旗舰店、加盟店和专卖店三种种类，需要的资质标准如下所示：

（1）官方旗舰店:三证合一企业营业执照、法定代表人身份证正面照、一般纳税人资格证书、银行开户
行许可证书及其官方旗舰店授权证书。

（2）经销店:三证合一企业营业执照、法定代表人身份证正面照、一般纳税人资格证书、银行开户行许
可证书及其一般授权证书。

（3）专卖店:三证合一企业营业执照、法定代表人身份证正面照、一般纳税人资格证书、银行开户行许
可证书及其一般授权证书。

2.店家要具备一般纳税人的资质，由于京东官方是要开税票的。

3.依据不一样的类型必须上传的资质证书都是不一样的。



实际资质要求请参照京东平台标准资质要求，在这里也不一一列举了

入驻天猫前应当准备什么呢，必备条件又都有哪些呢?

1.掌握招商信息网:京东商城现关键征募品牌及公司。

2.提前准备资质证书原材料:查看好自己店面所必须交的花费及其公司章。

3.开启京东钱包:提早开启京东钱包，申请注册到成功需要2个工作中日。

4.企业营业执照标准:公司注册资本50万及50万左右rmb。

5.需给予的材料:企业营业执照
影印件（要有年审章），统一信用代码影印件，税务登记影印件，开户行许可证书影印件，注册商标影
印件和商标注册人与授权人的证明信，品牌销售授权证明影印件，全新质量检验报告影印件或产品品质
合格证明(所有证件均需在有效期限内)。

6.受权资质证书:必须保证受权传动链条的详细，即申请入驻公司获得的认证可以逐步逆推回品牌商。

7.给予税票:全部进驻的公司务必给顾客给予正规发票，税票盖公章的公司名字务必与卖家与京东合作的
公司名字一致。

8.申请办理种类:京东暂时不接纳未获得国家商标局授予的商标注册号或商标logo受理通知书的海外牌子
的创业提交申请。

（注：之上全部准备材料均为电子档）

入驻天猫的花费

在京东入驻依据其店面经营类目不一样，成本也相对不一样，一般情况下，京东入驻整体花费约5到35万
，主要包括：担保金2-30万；京东平台附加费：1000元/月；京东商城抽成：3-10个点。

入驻天猫， 如何选择适合自己的合作方式：

在京东销售商品，主要是有二种合作方式，一种是京东自营店，另一种是POP服务平台。



京东自营店市场销售，便是经销商将商品供应给京东商城，京东采购之后，对消费者实现市场销售，消
费者付款账款给京东商城，京东商城再依据合同约定对经销商开展支付。

POP市场销售类似天猫平台，由厂商自主开实体店，直接销售给消费者，消费者付款给京东平台，京东
商城在消费者确认收货后的次日将资金支出给经销商。

需要注意的是，货运和售后服务是不是由京东商城实行，这并不属于营销模式的区别，由于第三方卖家
还可以挑选京东发货，京东自营店商品，还可以由厂商自主送货。

融合以上可以看出，京东自营店的优点取决于更容易获得顾客的肯定。

会由于靠谱而得到更多的是买卖机遇，与此同时会列入京东商城的销售体系管理，列入京东活动中的几
率更高一些，只要是是真实的好商品，或是新奇特产品的商品，交给京东自营店能够在节省一定费用的
与此同时，得到更强的销售结论；

第三方POP直营的优点取决于更为的灵便，自行使用的信息越多，销售过程的操控更强有力，资金回笼
更为立即。

货运物流：京东配送，或是自身送货？

用自己的货运物流,也是京东商城的货运物流?现阶段许多第三方侧重于自身运行货运物流，可是京东配送
也有许多特点。

究竟选择哪一种合作方式或是必须好好地考虑一下：

从以上可以看出，京东配送在业务和及时性上面有决定性的优点，缺点很有可能只是取决于库存成本和
分销成本费上略高。

讲了那么多，下边得出一些协作的详细提议。

从营销模式看来：

1、新进到京东商城的经销商，好是从POP市场销售逐渐通水，不可以轻率进到直营，这样可以利润大化
节约成本；

2、进到直营管理体系的商品，好具备某一些特性的设备，可以有比较大的销售预估；如果是小而精或是



特点的设备，好好是选用第三方POP方式实际操作；

3、京东自营店自身是一个信念的广告牌，适度应用，针对提高品牌的销售和企业形象是有正脸大大加分
功效的，可是需要注意考虑经济成本的开支，搞好均衡；

4、京东自营店的产品，经销商的调节幅度和操纵时效性会相对性差一些，包含价格管控、费用控制、库
存控制这些，这种层面要有提前准备。

从物流模式看来：

1、大件物品、贵重的物品，提议交给京东自营店实际操作，能够操纵质损，与此同时提高客户满意度。
特别是大物件家用电器类产品，许多快递不送上楼梯，或是心态比较差，或是远途零担运送造成质损率
比较高。应用京东快递能够合理防止上述难题；

2、小物品、销售量较低的物件，提议由卖家自主实际操作货运物流，一方面是运输成本相对性较低一些
，另一方面能够节约许多的库存成本和配送费用；

3、第三方卖家，在成本费相距很小的情况下，提议优先考虑京东配送。由于京东商城给第三方卖家支付
，是在消费者确认收货后次日支付，假如选用京东配送，则绝大部分状况下到消费者购买后2~3天就可以
由京东配送淘宝确认收货，资金回笼速率相对性迅速；而应用第三方物流，则有一定的淘宝确认收货延
迟时间，产生一定的资金压力；

4、京东配送的计划成本，都没有诸位想像的那么高，操作过程时和物流公司一样，花费能够商议。

京东商城，天猫商城整体实力代进驻，热烈欢迎沟通交流！
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