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拼多多新上链接怎么作评价、销量，dsr怎么提升？基础销量要做到多少？方法有哪些？

基础销量能提升宝贝转化，销量积累报名活动，销量影响买家购买，谁都不想做尝试买新品的人，因为
存在着各种各样的风险。那么拼多多上面基础销量需要做到多少？方法具体的有哪些？下面一起来看看
吧！

拼多多基础销量要做到多少？

对于每个不同的店铺来说，基础销量实际上并没有一个严格的标准，不同类目，不同行业，不同产品都
有不同的技术要求，而且商家想要参加不同的大促活动，那么对于店铺的基础销量要求也都是不同的，
因此在这个过程中，各位商家可以根据自己的实际情况来进行了解。

作为新店的商家，基础销量首先要确保我们的店铺能够有动态评分。

拼多多的动态评分要求我们的店铺在近90天内能够达到100条以上的有效评价，这里的有效评价不包括消
费者的自动默认好评，所以一般来说，店铺的基础销量都需要控制在能够达到店铺当中目前所存在的有



效好评100条以上。

方法有哪些？

1.补量技巧，原理就是，我们推一个新品，你只要把他的所有数据量都不到同行平均线上，那么平台给
予你的排名会比平均线上的竞争对手高。

2.低价抛售“必须要店铺已有流量，适合低客单价产品，可以设置成拍下改价格，设置自动减价，这种
玩法太亏了，只适合用来清库存。

3.店内爆款引流，举例：A宝贝每天可以引进很多流量，那么你可以把流量引导去B宝贝，首先我们设计
一张海报在A宝贝详情页展示，大概内容就是买了A宝贝，B宝贝可以享受XX折扣的优惠，限量500件，
先到先得，买完恢复原价。

4.老顾客复购，获取新客户的成本越来越大，可以说每一个流量都来之不易，每一个订单背后都有着付
出。如果你能把老顾客留住，效果肯定会比新店顾客要好很多，老客户成交的权重越老越高，至于方法
，我们可以引导老顾客搜索，再给予一定奖励。
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