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产品详情

现如今说起新手经营拼多多店铺，近发现，很多新手朋友开拼多多网店一直没销量，这样就难免让人着
急。很多人说：“这都一个月了，一单都没成交”。这种情况比较普遍，其实大多数原因还是自己的问
题，要么就是你选错品了，要么就是你不会运营。接下来小编就给大家介绍一下新人开拼多多网店如何
做基础销量？怎么开单，下面来看看吧。

 

拼多多如何提高销量？

一、内部优化

1．选品

新手开拼多多网店想要让销量破0，选对产品很关键，产品是拼多多网店的基础。怎么选品呢？选品一定
要看自己是做哪一个类目，然后找到自己的同行，分析同行的优势以及不足之处，针对同行的不足之处
，我们要避免掉。对比同行，自己的产品要有突出的卖点。你要找准你选择的产品是价格、质量还是卖
点有优势。

2．设计一个高点击率的主图

拼多多网店的卖家都是走销量赚钱，也就是薄利多销。这一平台的客户也都是看着主图进来的，很少有
人会认真的浏览详情页。因此主图优化就变得极其重要了。我们要对每一个产品设计出一个高点击率的
主图，主图尽量重点突出，把自己的产品优点，用户痛点放入主图中，合理布局，解决用户需求，吸引
买家点击。主图尽量跟同行的不一样，同时又能让买家喜欢。

3．活动营销



拼多多开店新品破零可以采用活动+组合营销的方法，现在的拼多多平台对新开的网店会有一定的扶持
力度，因此，我们的产品在做好详情页和标题之后，就要报名拼多多平台活动。新店可以报名的活动有9
.9特卖、等。参与这些活动的产品，也要做好关联营销，关联营销做好有利于提高网店的整体流量！

新手开拼多多网店销量破0还可以利用推广引流去做。推广引流要把好评率、销量、动销率、点击率和转
化率等数据做好，这个可以借用数据分析工具。

4．客服引导成交

客户在线咨询我们的产品，我们一定要及时回复。如果时间久了，客户就退出了，这样就会损失一个客
户。另外，在回复客户问题的时候，要在买家咨询时引导他们成交，我们可以把产品的亮点跟客户介绍
清楚，吸引买家下单。

二、外部借力

1．用好身边的亲朋好友

新手开拼多多网店，一定要把身边可以利用的资源都利用好，特别是免费资源。我们可以利用申报的亲
朋好友，做开始的成交。

现在大家都有很多微信群，我记得我就有好几个群，都是跟亲人，同学，朋友相关的微信群。新手开拼
多多网店，可以把店铺的链接或者是某个产品的链接，通过微信，微博或者QQ发给自己的朋友，可以直
接发在自己的微信群里，QQ群里等。也可以在朋友圈中发一下，这样也会吸引亲朋好友的关注和成交。
只要我们的产品刚好别人需要，他就会购买。如果我们朋友在购买了以后觉得还不错的话，就可以进行
第二步，让他们帮忙宣传我们的店铺了。

比如我们的拼多多网店卖一种水果，因为夏季来临，使得这种水果在线下卖得很火爆。这个时候我们就
可以直接把这个水果的链接发布到自己的微信群，QQ群以及微博里，朋友们看到这个水果，肯定会被吸
引，而且价格比线下便宜，好吃又便宜，所以成交的概率会很高。

2．让朋友帮忙宣传店铺

让自己的朋友帮忙宣传，除非关系很好的才会这样做。为了让更多的朋友帮自己宣传网店或产品，我们
可以给他们一点点利益，商量一下，如果朋友的宣传带来成交，我们还可以给他一点奖励，这样就是一
种激励的方法。

3．找客户帮忙

我们要做好拼多多网店，服务好每一位客户，这样客户才会认可我们。在得到客户的好评之时，我们也
可以让自己的客户帮忙介绍更多的人进来购买，这也是一种不错的方法。

新手开拼多多网店，刚开始没什么资金做付费推广，我们可以在一些免费的平台上推广自己的店铺，可
以找一些电商相关的平台做宣传。我们也可以找一些电商社区进行宣传，这是一个漫长的工作，需要长
期的坚持才能看到效果。

好了、以上分享的就是关于新人开拼多多网店如何做基础销量？怎么开单。就介绍到这里
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