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产品名称 京东的自营商家入驻 - 京东自营店代办入驻F用 -
JD.COM

公司名称 四川爱店家企业服务有限公司

价格 .00/个

规格参数 下单时间:最快一周

公司地址 四川省成都市天府大道中段500号东方希望天祥
广场

联系电话 13258150643 13258150643

产品详情

日前，普洱茶富华我国茶叶有限责任公司、云南新华农恳咖啡有限公司正式启动电商巨头京东商城，变
成入驻天猫直营服务平台的俩家云南农业公司。

独具一格云南特色的普洱茶叶、现磨咖啡等特色食品将利用京东商城自主创新打造出的脱贫数据共享平
台迈向国内甚至全世界，为云南经济转型升级和脱贫工作作出贡献。

普洱茶富华我国茶叶有限责任公司品牌策略部主管刘珉源详细介绍，企业将充分运用互联网技术 推动企
业转型升级发展趋势，提高普洱茶叶在国内外的名气、度和竞争力，宽阔的线上与线下销售市场的扩展
，还将推动本地茶人增收致富。

云南新华农恳咖啡有限公司副总芮媛媛详细介绍，本次企业发布京东商城的商品包含现磨咖啡、挂耳咖
啡、精典咖啡生豆、速溶咖啡等10款新产品。在其中的 瑰宝系列产品现磨咖啡，用生旦净末丑不一样人
物形象意味着不一样的现磨咖啡口感，外包装品牌形象与众不同。下一步，企业还将在京东众筹版块发
布一款瑰宝精典咖啡生豆，所筹的一部分额度还将用以扶持贫困山区咖农。

普洱茶富华我国茶叶有限责任公司、云南新华农恳咖啡有限公司在与电商巨头京东商城进行深度合作的
与此同时，亦积极主动发展海外市场，现阶段俩家企业已与海外购进行协作，好的普洱生茶和现磨咖啡
商品已在海外购发售市场销售。

伴随着网民数量不断提升，越来越多的农户根据电商实现了创业致富。国家扶贫办在2014年将农村电子
商务宣布列入脱贫的政策体系，并做为脱贫工程之一。

人士点评觉得，云南省茶咖公司携手并肩电商巨头京东商城对产业链脱贫和云南省茶咖产业链的进步具
备代表性实际意义，从新的角度推动产业链迈向信息化管理、规范化和特色化，并将推动产业链迈向发
展路线。在完成商品 零距离、零时差、成本低的线上即时买卖的与此同时，也必定对促进产业数字化、



规范化、特色化、产业化发展趋势造成积极主动的推动作用。茶咖产业链依靠互联网技术 ，贯彻市场营
销模式的自主创新，这也是农民精确创业致富的必然选择，也终将变成云南省脱贫的推进器。

互联网技术 立体式脱贫成果初遇

电商服务平台已成为了协助特困县农产品上行的主要安全通道，互联网技术 ‘立体式脱贫’发展战略已
成效显著。京东商城负责人表明，互联网的广泛应用和电子商务推动的智能化零售业过去20年里获得了
巨大的发展趋势，很多的技术性、数据和实践经验的累积为零售业态踏入第四次改革创造了完善的标准
。在电商服务平台的帮扶、资金投入和营销推广下，慢跑鸡、苍溪奇异果及其饶河黑蜂蜜等经典案例身
后，突出了将来电子商务平台下的零售业态中，信息内容、产品和财力的流通高效率都得到很大提高，
全套服务系统软件的系统化和市场化水平大力加强，从网上到线下推广，从前面到尾端多方位的基础设
施建设在能力和品质上的飞越，一同协助贫困山区能够更好地完成规模效应和网络效应，进而探究出农
村电子商务的全新实际途径。

资料显示，2016年云南茶叶种植总面积610平方公里，采收总面积达575平方公里，总产值37.5万吨级，综
合性年产值达670余亿元，茶人平均来源于茶叶种植收益2900汪义，较2015年提升300元，提高11.5%。

至2016年初，云南咖啡种植面积为177平方公里，总产值13.9万吨级，云南咖啡种植面积和生产量都占据
国内的99%之上，现磨咖啡已变成云南省第三大出口导向型的高原地区特色商品。

京东商城将发布云南省精品馆 助推贫困群众创收

现阶段京东商城已在云南省16个集县合理布局了20余个京东商城线下体验店京东之家和精典云南省一县
一品门店，设立京东商城县市级服务站50多家、设立京东帮服务店80多家，与此同时，已经有许多云南
省商城入驻京东，并与京东商城在营销推广、货运物流、数据等层面展开了协作。京东商城还将和云南
省商务厅协作进行云南省农业产品上京东平台开展市场销售、发展建设当代物流行业、打造出大数据服
务平台和云数据中心、合作发展跨境电子商务和农村电子商务、协作进行电子商务脱贫等工作中。

在农产品电商层面，将来京东商城将发布云南省精品馆，关键强烈推荐云花、云茶、云咖、云酒、云果
、云菜、云药、云畜、云鱼等高原地区农特产品。在建设当代物流行业层面，京东商城将全面开放京东
配送，在货运物流、仓储物流、派送等领域为云南省电商发展提供支持。在电子商务脱贫层面，将立足
于精典云南省一县一品方式，对云南省贫困山区高品质农副食品开展设计方案、外包装及其市场营销策
划，助推贫困群众创收。
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