
微三云云视商系统，教育付费平台，盈利模式，主流+区域招商+推广
奖励，运营模式 （平台+SAAS模式）

产品名称 微三云云视商系统，教育付费平台，盈利模式，
主流+区域招商+推广奖励，运营模式
（平台+SAAS模式）

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/面议或电议

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情

云视商——内容付费的生态环境

内容付费要求的造成

互联网信息产生爆炸事件，实际意义信息内容稀有。线上支付，全员化与省时省力。消费理念升级，精
神实质市场需求提高。付钱观念渐渐地营造，推行内容付费，是高品质信息内容“过虑”管理体系，具
体内容消息提醒消费者。

2.云视商系统软件的问世

2016年12月，强劲发布。致力于新教育的源代码服务提供商，2022年发布公布宣布正式更名为：云视商

商品解决方法：

七大具体内容新闻媒体：提高公司多元化，促进打造出人性化内容付费服务平台。

3.云视商作用讲解

七大主要功能、社群运营作用、特色功能。

（1）短视频、视频短片——社交性、关系商品、排行榜数据信息。

（2）电台直播、声频——以教材内容的方式危害，持续更新，确保学习的持续性。帮助企业创建转业化
的教学方案，提高教学能力。



（3）多课程内容软文营销——软文推广付钱、软文营销赞扬、多课程内容。

（4）PPT直播间——学生可边手机看直播边看PTT教学课件去学习培训;开展老师教学课堂与教学课件展
现的教学课堂网页页面；全方位相互配合老师授课，还原真实的教学课堂。

如何更好的吸引住粉丝们和销售课程？

（1）推广营销，推广方法转换——优惠劵、课程内容赠予和邀请信。

分享链接：锁住消费者上下级关系，有益于打造出强大的卓越领导力，提高顾客关系管理链。

裂变式宣传海报图片：共享建立关系，具备供销商奖赏，裂变式粉丝增长实用工具，迅速扩大销售市场
。

一般绿宝石/拼手气绿宝石：消费者在收看过程中可以群泛红宝给我们抢，活动性性直播间气氛。

每日每日每日任务绿宝石：各式各样每日每日每日任务“增粉推广方法”活跃性消费场景气氛，提高转
化率与认同感。

去块链运用积分兑换：积分兑换增值、满赠予积分兑换、得到零钱。

提高营销推广的主动性、提升信息的转换率和搭建网络互联网资源沟通交流自动控制系统。

怎样维护保养粉丝们和提升消费者的黏性？

线下课程/主题活动——线上线下结合，打造出“教师 与众不同课程内容定位
包装盒子”，详细的产品与服务传动链条提高课程内容实际意义，提升组织竞争优势。

付钱问答——讨论话题，提高消费者和网络主播的交流与沟通，合理提升购买转换率。

打卡签到学馆

检验/检验

如何分析用户行为，发掘可逆性人群？

点评、调查问卷——课堂教学评价

根据评价反馈学习效果，提高教学质量，提升转现转换。

点评、调查问卷——问卷调查

多方位评测老师和学生爸爸妈妈的状况，为中后期经营给予稳定的根据。

都是有数据统计分析、特色功能（经济发展全球化定位）、云标准库。

快速填充服务平台互联网技术网络资源、快速定位消费人群，确拓客、迅速构建自身的国际商学院、转
换盈利方式，推动发展。

经营模式（服务平台 SAAS方式）



源代码：一次选购，终生有着；源码导出，性和数据信息重返公司。

机构入驻：线下推广总流量网状线上，资源循环利用；精确度提高，流量入口大，粉丝们分享。

地区招商代理：刮平全国市场；融合组织互联网技术网络资源。
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