
实体门店新商业模式，你可以借鉴一下

产品名称 实体门店新商业模式，你可以借鉴一下

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/面议或电议

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情

如果在线下开一家实体门店，然后所有产品不要钱“免费送”，请问
你敢这么做吗？有些人可能会说这样做疯了吧，开这样一家门店就算
是轰动全网的杭州马，它也亏不起呀。

那么这样一家店。，在我们现实生活中它存不存在呢？别说还真有，
在京东的原宿就有这么一家实体店，他们不但免费送，而且一送还是
14年，而且每年的营收还做到了400多万。

这时候有些人会问，你说得不对啊，产品不都是免费送的吗!那400万的销售额从何而来的？把别人的成
败得失作为自己的借鉴，欢迎有电商思维的朋友一起来探讨。

如果有过了解的朋友应该也知道，虽然他们家所有的产品都是免费送
，但他们的会员费，货架费和数据包那可都是要收费的。

先让我们来理解下他们所说的会员费是怎么一个形式？如果想要拿走他们家的产品，那么就必须先交会
员费，那么每年的会员费到底是多少呢？折合人民币大概80块钱左右，那么会有多少人愿意交这个会员
费呢?据统计，他们已经做到了470万的会员量。

说到这里是不是觉得难以置信，你是不是会想为什么会有这么多人被



套路呢？可以告诉你其实很简单，无非就是两个字“划算”。

每年才80块钱的会员费，据说他们店里的产品个个都是优质产品，随
便拿走一件，可能都不止80块钱，那要是拿上10件那不是直接稳赚了
。

当然，这种事肯定是有规定限制的，你每次去拿的时候，产品数量都是有限制的，不会让一个人就把店
铺直接给搬空的，更重要的是，他们为了保证消费者的试用体验，每天只接待600-700位会员，如果你没
有在线上进行预约，到店的资格的话，就算你到了店门口也不会让你进去。

那么通过预约进去体验怎么样呢？他们的门店一共分为三个区域，一
个区域专门让会员现场试用体验。一个区域是为了观赏，不卖也不送
。另外一个区域则是随便拿一件产品，只要你看上了，随时都可以直
接带走。

还有人会说消费者一年才交80块钱，随便拿走几件产品也值得啊，这家店不是就亏大了，可以这样说，
就算消费者一分钱没有交，他们还是赚的，为什么呢？

这个时候就可以来聊聊他们家的“货架费”了，什么意思呢？有些人
会认为他们家那么多的优质产品，是需要花钱采购，不是的，他们不
但没花一分钱，而且那些高端品牌商还要倒给他们钱。

那么这些都是什么样的骚操作呢，他们店铺也是有规则限制的，所有产品都是经过精挑细选，就算你的
是品牌，质量不行、口碑不行也不能进去，必须要实际真实的让消费者放心体验。每个货架每个礼拜要1
2000-13000块钱的展位费，就算你交了这些钱，如果品牌商不提前预约的话，那也是会没有位置的。

可能有人会觉得13000块钱很贵，但对于绝大多数的品牌商来说，他们
的每一个新品上市都会有巨大的广告预算，所以这个费用对于他们来
说都是小菜一碟。

这样你有没有发现一家实体店好像变成了一家广告公司，那么他们的模式有没有我们值得借鉴的地方呢
？大家可以思考一下.....

讲完了他们的货架费和会员费，现在我们来看一下他们蕞后一项“数



据包”是以怎么一个形式来实施的?

前面我们讲到了一个他们区域的现场测试体验区，而在这个区域体验
的消费者所有的测试结果，他们都会做一个数据库，那么这些数据都
有什么用呢？

当然，对于他们门店来说没有任何用处，但对于那些高端品牌商来说
，这些数据会很宝贵。品牌商可以根据这些数据来调整自己的产品线
，调整公司研发部门的创新思路。

那你觉得这些数据包有没有吸引力?如果你是品牌商，你会不会花钱把它买回来。所以说这一块的收入，
对于他们来说也是巨大的收入，相当于一个公司的数据资料库。掌握了重要的资料。

总结：虽然他们家所有的优质产品都是免费的，但是通过会员费、货
架费和出售数据包的费用，他们一年还是做得了几百万的营收，也是
很不错的，那么这样的一个店，如果让你来经营的话，你会选择从哪
里变现？

针对各种实体店的线上线下经营，切实明确自己的需求，可以选择不
同的模式来进行融入，搭配商城应用。例如：链动、全民拼购、广告
电商、泰山众筹、分享购、元宇宙电商等等。实体店转型势在必行，
只有融合才有未来。

实体店深入社区，连接到每一个人。实体店的特色在于人们购物是可以实实在在地看到实物，很快时间
可以触碰到物品，感受到物品好坏。人与人之间可以交流产生感情有很好的服务体感。但是实体店竞争
的激烈程度和压力是非常大的。我们在互联网时代经营实体店的同时也要学习互联网模式和运用好互联
网。
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