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产品名称 京东自营药品入驻 - 京东白酒自营店入驻F用 -
JD.COM

公司名称 四川爱店家企业服务有限公司

价格 .00/件

规格参数 下单时间:最快一周

公司地址 四川省成都市天府大道中段500号东方希望天祥
广场

联系电话 13258150643 13258150643

产品详情

【快至5天即可下店】

我公司主要经营天猫入驻、京东入驻、猫享自营入驻、京东自营入驻、京东慧采入驻、天猫旗舰店/专营
店/专卖店入驻、天猫国际入驻

爱店家具备天猫京东双认证，内部渠道、快速入驻，提供天猫入驻、京东入驻等业务，对天猫旗舰店入
驻、猫享自营入驻、京东自营入驻、京东慧采入驻、京东pop入驻、天猫国际入驻都具备独到的优势，8
年来累计下店3w+，欢迎有意入驻天猫京东的商家朋友洽谈合作!

一、京东自营店后台管理递交进驻为什么多次被拒？

大家都知道京东自营店是邀请进驻的，什么是邀请进驻简单点来说便是京东官方积极来邀约商城入驻直
营，那样即然京东官方会积极邀约商城入驻，可是为什么没有邀约到你们家呢？这个问题便是关键问题
，京东官方并不是随随便便哪个店家都是会邀约去做直营的，由于是有非常高的要求的。大伙儿毫无疑
问想要知道门坎是怎样的，那么我给大家一下京东自营店的邀请进驻门坎。下列三个标准，达到在其中
之一就可以：

下边为后台管理递交入驻京东直营 被退回的截屏



1、品牌是有一定影响力的品牌（品牌内置总流量京东商城自然热烈欢迎品牌商城入驻）

2、此类目店家有pop店（官方旗舰店 专卖店 经销店）且是头顶部店家，GMV能保证top排行

3、进驻店家线下推广有非常大的市场销售实体线，加盟连锁店有高于300 以上的总数

坦白说想达到以上三个标准的店家是十分很少的，达到在其中一项的店家全是极少的，大家平时触碰到
的店家大部分全是中下经营规模的一般店家，那样这一部分店家达不上以上三个标准在其中任何一个，
与此同时又想入驻京东直营这方面销售市场，如何进驻呢？那下面我给大伙儿指导指点怎么解决这个问
题。

二、怎么操作入驻京东直营？

入驻京东自营实际上并不会太难，如果你有相对的进驻方式和方法入驻京东直营其实不是很难的，自然
前提条件就是你自身一定要有企业品牌这种根本的，假如自身没品牌他人的授权让你应用也是可以的，
次之便是我们说到的进驻门坎，实际上大部分品类进驻条件都没有很高，仅仅由于大部分店家并没有方
式罢了，由于官方网的招商合作门坎规定是十分高的，造成大部分从后台管理递交进驻的店家从后台管
理递交进驻得话通常是会被退回的，乃至许多店家寻找代进驻去帮助进驻。

上边提及了从后台管理递交进驻和方式进驻，实质的差异取决于方式进驻得话是立即连接采销主管进驻
，这类进驻方法就有别于大部分代进驻的实际操作方法，差别这二种使用方法也非常简单。她们高的不
同之处取决于早期进驻所必须的材料不一样，如果是立即连接采销进驻的只要给予产品清单、企业商品
品牌简介运营方案的ppt，不用应用到企业营业执照，假如是以后台管理递交则一定要应用到的一个材料
便是企业营业执照。

2 二种不一样的实际操作方法产生的效果毫无疑问不一样

我先说说立即从后台管理递交进驻，先后台管理递交进驻大部分是会被立即退回的，有一些欠佳做代进
驻的多次应用店家的材料去后台管理递交进驻，那样用时好长时间不用说假如多次被京东商城驳回申诉
会发生不太好的纪录。也有一种情形便是假如店家本身的资质证书是很好的，代进驻的人拿店家的资质
证书去后台管理确认提交把vc后台开下来了，此刻便会造成花费的（ps：进驻下店以前但凡要收预付款
的一律不要相信，这类使用方法风险性是挺大的），由于代进驻这一行大部分全是下了店就需要造成花
费的，那样下店以后呢，进驻直营实际上下了vc后台以后也有之后的工作中要做的，例如跟采销那里沟
通交流毛保多少个点，回款多长时间，担保金是递交交纳或是帐扣的方法，是否有销售总额每日任务或
是营销推广每日任务，及其审批发布产品线，假如这其中的一个阶段并没有谈拢，你的直营店面是没法
发布的，所以说大伙儿慎重挑选 防止给自身产生多余的繁琐和损害。

根据方式立即连接采销进驻得话，进驻的步骤就彻底不一样了，除开早期递交进驻不用应用到企业营业
执照外，还有一个便是操作步骤彻底不一样，连接采销进驻在下vc后台以前会把毛保多少个点，回款多
长时间，担保金是递交交纳或是帐扣的方法，是否有销售总额每日任务或是营销推广每日任务这种都是
会提早确定好，假如我们店家都接纳那样再把vc后台开下来。后边跟京东商城签订合同便是走一个步骤
，随后发布产品线店面就可以上线。

三、进驻的程序流程是怎样的？



1.立即找采销 合同书商谈——条文 ok，后台管理入录 （产品清单ppt找采销沟通交流，采销看商品没有
问题就可以了大部分品类、合同书商谈的具体内容具体便是毛保 回款 退换协议书 担保金 营销推广）

2. 填好vms报表，录档信息内容递交给采销

3. 申请注册经销商简码，采销受权

4. 开启店家 VC 后台管理

5. 提交企业营业执照 商标logo 质量检验等材料申请办理开启产品线

6. 产品线审批成功后就等京东商城下采购合同随后后台管理网签备案采购合同

7. 店面装修及其交纳担保金

8.店家补货——预定配送（自身送全国各地 8 大仓库或是挑选  TC 转站仓）

9. 商品进库——采销点一下发布按键

10. 做好了，逐渐跟进营销活动

四，入驻京东直营很有可能会涉及的花费有什么？

1、如果是委派的代进驻给予的方式进驻则有一定的进驻花费，这一花费就不一可是一般价钱过低的都大
部分是吸引住店家拿商家材料去后台管理递交看运气的，假如多次被拒或是有一定危害。

2、店面担保金，品类不一样商品不一样，则相匹配的的花费不一样，10-15万不一，担保金可以申请办
理账扣，假如采销允许得话。

3、京东自营店是并没有一年1.2w的服务平台服务费的，除开以上说到的担保金也有便是毛保，简单了解
为京东商城的提成，这一没有稳定的，不一样类型不一样店家都不一样，实际的必须跟采销沟通交流之
后才可以确定。一般是在10-25个点中间，如果不进仓走生产厂家长直发方式，毛保一般是相距5-8个点上
下。

4、依据商户的意向，做一些网站内部外站的付费推广，这种是日常经营所涉及的花费，彻底依据店家本
身状况而定，的确绝大多数京东自营店除开早期必须做一点营销推广把排行做下去，后边不用花过多付
费推广，终究京东官方会给很多的网络资源主题活动。

五、入驻京东直营后会有什么优点呢？会给店家带去哪些？

1、商品SKU优先选择展现主页，品类排行靠前

2、京东配送，更强的业务及其



3、大量的无线推广及其POP店家没法体验到的主题活动网络资源

4、全部商品均冠名赞助直营

5、销售量远超POP店家

6、极大的总流量产生大量的品牌曝光，使品牌更有竞争能力

7、京东商城背诵
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