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产品详情

入驻京东不成功的六大缘故，你中了好多个？

京东商城618大促即将到来，针对要入驻京东的店家们而言心动不如行动时不再来。目前线上与线下安全
通道结合的营销方式，已是必然趋势，做网上的店家可以好好地运用网络的优点，得到大量的曝光度和
总流量。大家关键聊一下入驻京东不成功的六大缘故，防止我们踩雷。

一、入驻京东不成功的缘故

二、入驻京东的店家注意事项

一、入驻京东不成功的缘故

（一）证书不齐备

许多厂家会看见进驻的品类愈来愈对外开放的京东商城，怀着试一下的情绪立即盲目跟风申请办理进驻
，随意递交证书碰碰运气。可是却不知道京东商城对商家入驻证书查的严格，假如证书不齐备并没有做
到京东商城的规定，会同时被京东商城避而不见，进驻不成功。

（二）品牌影响力不够

京东商城网站内部的品牌不计其数，京东商城必须可以提供用户流量的品牌，假如你并没有品牌影响力
、总流量，进驻通过率立即掉一大半。再再加上京东商城对品牌、产品的规定（能达到京东商城交易人
群的要求，有一定特点的的产品）要是没有做到便是进驻不成功。

（三）进驻品类、产品



京东商城的限招品类和热招类目会直接的影响到店家是不是可以进驻取得成功，店家尽可能挑选
热招品类进驻，假如是限招品类可以找的代入驻平台协助。

（四）进驻商标logo

有一部分商城入驻不成功是由于商标logo不符合规定，尤其是立即选购商标转让的店家，京东商城审批
时，审核商标logo是步，假如商标logo正处在出让情况及其一些出现异常情况，进驻会不成功。

（五）进驻机会

一个好的进驻机会，可以提升店家取得成功进驻的概率，除了招商合作风潮以外的进驻机会怎么找？例
如：热招类目地发布后、重要的网上购物交易主题活动前（618、双十一这些）、电商行业动态性变动、
京东商城的招商政策变动这些。

（六）品牌运营计划书

品牌运营计划书是店家初次面对京东商城的次简单自我介绍，这一印象是很重要的，京东商城的审批工
作人员会依据该公司的领域行情、品牌发展趋势、是不是合适京东商城交易人群等要素来结合分辨该公
司是不是能留到京东商城。

二、入驻京东的店家注意事项

1. 店家在填好进驻办理时的全部信息内容务必确保其真实有效、完好性和实效性。假如京东商城发觉到
虚报证书信息内容将不可能再和该店家开展协作，而且会按照店家与京东商城签订的有关协议书开展解
决；

2. 店家在进驻以前一定要掌握当下的进驻发展趋势和京东商城的招商合作动态性，一定不能怀着试一下
的心理盲目跟风进驻，如果有找不到方向，并没有掌握的店家可以找的代进驻组织，事半功倍。

终，京商家想说，磨刀不误砍柴工，工欲善其事。期待此一篇文章能帮你一臂之力，有进驻问题的好朋
友，可以向我资询！
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