
医美直播商城模式

产品名称 医美直播商城模式

公司名称 河南青驰信息科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南省郑州市高新技术开发区西三环路289号河
南省国家大学科技园(东区)16号楼10层1088房间

联系电话  13140195983

产品详情

2020一场疫情让很多行业措手不及，尤其是对很多拓客和服务闭环必须在线下完成的行业。如果说2022
年什么比较火，那么必定是直播。很多行业都在接入直播，其实在当下要保持清醒，要弄清楚自己的行
业适不适合直播以及开直播的目的。 

言归正传，青睐直播说一下医美直播商城模式适合当下营销吗？

医美行业作为传统行业由以下特性，比如成交流程长，复购率低、网络获客单价过高。那下面分析一下
医美直播商城模式适合吗？

 

青睐直播给的答案是非常适合。原因有三：

1.直播是一个非常能够带动气氛和赢取客户好感的工具。另外直播适合能够去做知识分享和运营，因为
直播看起来不费力而且生动。恰恰医美的整个营销流程就是要了解项目的前中后、机构的实力、医师的
实力等，是一个赢取客户信任的过程，所以这一点比较契合直播的作用。

2.直播是能够进行多方式进入的课堂。

其实医美客户不光是引流为中心，运营和留存才是重中之重，因为极少有客户能够很快成交，都是需要
运营和留存。那如果我们传统的运营模式可能只是通过朋友圈和微信发消息进行维护，但是话题不好展
开，太浅只能聊一次，太深客户也不愿意聊。但是如果我们做一个知识增值的课程，比如对穿搭、护肤
、轻医美的改变和知识，业务员只需要定期分享一下课程给意向客户，客户进去直播间能够有宏包雨和
礼品进行抽奖，把趣味性和知识性融为一体，能够很好的运营客户。由于很多客户刚开始咨询不愿意进
行面谈，医美直播商城模式可以通过微信公众号、小程序等方式直接进入，适合面谈前的一个浅营销。

3.直播符合当下客户的触媒方式 



医美行业很多潜在客户都转移到了80-95之间，他们的触媒习惯是直播，他们能够接受的营销方式也是直
播。另外还可以用直播进行裂变分享，如果增强分享的趣味性，能够裂变过来客户，而且直播不想以前
裂变过来看到的广告那么枯燥，在游戏拓新和知识趣味分享的情况下，能够提高留存率。

医美直播商城模式是比较适合当下医美营销的，青睐直播开发的医美直播营销系统又不仅仅是直播，另
外还有积攒裂变、海报裂变等拓客方式，还有虚拟订单、礼物、抽奖、签到、盲盒等气氛活跃工具。

我们河南青睐实业有限公司垂直于医美行业开发营销模式，不仅从技术层面出发，而且会结合当下的医
美营销的痛点和解决方案，让技术真正的为营销赋能。2022樶适合医美的营销工具，青睐医美直播是您
不错的选择。
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