
怎样拿到国外品牌授权

产品名称 怎样拿到国外品牌授权

公司名称 镜缘传媒

价格 .00/件

规格参数

公司地址 咨询请伽微，871335894

联系电话 15718371882 15718371882

产品详情

在回答这个问题之前，需要授权的可以滴滴我，所有品牌都可以！一、怎样拿到国外品牌代理权

国外的品牌如果可以在中国授权代理，一般只有两种可能：一种是国外的工厂直接授权，一种是中国总
代理招募授权分销代理。所以事先要搞清楚，你要代理的这个品牌，他们的代理商政策是怎样的，国外
在国内的直接代理，一般就需要公司资质，并且这个公司的资质还不能是一般的。如果只是分销代理商
性质的，那么有一个个人公司就可以了。

关于自己的公司，可以是个人的，也可以不是，但是营业执照上，必须写明自己可以有资格代理产品，
并且产品的范围也一定要写明白。并且自己的这个公司如果是有门店的，还要在相关部门登记。

找到国外的这个品牌商后，要根据价格、税率、关税、发货、销售激励等等一系列问题，进行洽谈，并
且一定要写出合同，双方公司都要盖章签字（注意，国外的公司一般都是签名，没有盖章）。并且要找
对方拿一份正式的授权书，包括授权该品牌在什么区域，由哪家公司代理销售等等。

另外，产品代理权限的问题也要事先商议好，一般来说，要做代理商，必须有自己独立经营的账目，独
立核算体系，有合适并且合理的销售通道。关于该品牌的推广费用，可以跟品牌商商量，能不能帮忙分
担，包括广告资源、客户资源，都可以跟品牌商要。

但是，很关键的是，在找货源前，还是要了解清楚要代理的这个品牌方的厂家背景、在国外的主要市场
、主要产品等等，以及做好在国内的市场调查，比如说客户市场情况等等。总之，申请代理外国品牌有
一个比较复杂的过程，得具体情况具体分析。

二、品牌对企业的意义和作用

品牌对企业有着四种大的作用和意义：

1、是维权功能通过注册专利和商标，品牌可以受到法律的保护，防止他人损害品牌的声誉或非法盗用品
牌。



2、是增值功能品牌是企业的一种无形资产，它所包含的价值、个性、品质等特征都能给产品带来重要的
价值。即使是同样的产品，贴上不同的品牌标识，也会产生悬殊的价格。

3、是形象塑造功能品牌是企业塑造形象、知
名度和美誉度的基石，在产品同质化中，为企业和产品赋予个性、文化等许多特殊的意义。

4、是降低成本功能平均而言，赢得一个新客户所花的成本是保持一个既有客户成本的6倍，而品牌则可
以通过与顾客建立品牌偏好，有效降低宣传和新产品开发的成本。

三、如何打造一个品牌

（一）、明确产品理念和准确的市场定位；

首先要对自己的品牌产品有一个明确的认识，知道产品的理念、目标消费人群、潜在消费人群，了解目
标消费人群的与自己产品相关的市场需求情况以及竞品的市场情况，了解目前人群的消费渠道，比如是
线上还是线下；针对品牌档次作一个大致的定位，是高 档、中档还是低档。

（二）、明确产品的设计风格和要树立的企业形象，制定ＣＩＳ系统；

要明确自己的产品走什么样的风格路线，是小资、时尚、极客还是质量优先等等，对产品的定位直接决
定着品牌的定位。对品牌的理念理清之后，就要涉及品牌标志并起名字，这是非常重要的一步，品牌的
名字和ｌｏｇｏ是一个品牌很直观的外在表现，一定要保证迅速抓住大众眼球并且贴合产品。

（三）、资金和技术的准备；

设计好后要对品牌进行相应的资金和技术的投入，也就是对产品的生产和运作。

（四）、制定详细可行的营销计划，配合进行产品的广告、宣传设计推广；

对于一个刚成立的品牌来说，前期的市场推广非常重要，尤其是广告的制作。一个好的广告片和广告语
可以成功的让一个品牌迅速打开市场，比如“你是我的优乐美”、“zirantang，机本来就很美”等等；
广告的投放方式也可以结合自己的目标消费人群进行选择，比较大众的产品，资金比较重足的可以选择
电视媒体，潮流新品可以选择网络投放，比较经济的方式还有地铁通道宣传海报，大ｖ推广等等。

（五）、要时刻留意并考虑品牌的延伸，为品牌的未来发展设定好道路。

对于品牌的打造并不只有前期的宣传，等品牌有一定知 名度之后一定要结合产品的用户体验，顺势巩固
产品的市场地位，用户看了宣传很感兴趣，但是产品质量和用户体验很差的话品牌就会很快的没落，所
以对品牌的多维度维护是很重要的，品牌建设起来后要慢慢推广品牌文化、品牌活动、可以慢慢拓展品
牌的其他产品生产等等。

以上就是找法网小编整理的怎样拿到国外品牌代理权的相关内容，综上所述，我们首先要搞清楚，要代
理的这个品牌，他们的代理商政策是怎样的，国外在国内的直接代理，一般就需要公司资质，并且这个
公司的资质还不能是一般的。如果只是分销代理商性质的，那么有一个个人公司就可以了。

希望分享对你们有用！
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