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划。

拼团这样的商业模式，已经有了巨无霸，那么拼团这个概念，对于现
在的创业者来说，还有机会吗？你可能会说，哪里还有什么机会，某
多多都已经上市了。

他上市了我们就没有机会了吗？我们回过头去看一下当年的某宝，他
上市的时候，还有很多人在说，电商没有机会呢！

但某宝上市以后呢？某多多不也做大上市了吗，某物不是也做得很好
吗？还有我们的直播电商，不也做得风生水起吗，所以这个世界啊，
没有人可以，总是在上演你方唱罢我登台。

那么今年比较火的拼团模式，为什么可以让那些创业者，在很短的时
间内做到几百万，几千万呢？其实啊；我觉得这个模式核心的是解决



了，消费者想省钱、想赚钱的问题。

那么这个模式是怎么给消费者省钱的呢？比如；某莱雅15片装的安瓶
面膜，原价是不是399块钱？你要参加10人团呢，380块钱就可以到手
，那么这里是不是给你省下了19块钱？

你可能会说，这也叫省吗？嗯...好像是没有省多少，那我们接着往下
看。你参加10人团后会发生什么呢？会发生拼到产品，或者是拼不到
产品，为什么会出现这样的结果呢？

这样的结果才是这个拼团模式的奥妙之处，它妙就妙在不管是5人团
还是10人团，拼到产品的概率都很低。

怎么理解呢？我们还是以那个面膜为例，这样的10人团，一般都是3个
人拼到产品，7个人拼不到产品。当然；要是你的运气好，拼到了产
品，他们自然是给你包邮发货。

要是你没有拼到产品呢，他们不但马上退回你的380块钱。而且还会额
外给你一个30块钱的补贴作为鼓励。那么鼓励什么呢？鼓励你再接再
厉，鼓励你下一次拼到。

但这个时候你有没有发现这样一个问题，70%的概率拼不到，拼不到
还可以拿到30块钱的补贴。那么这个规则是不是在告诉你，你要是参
与拼团的话，那是大概率拼不到产品的。

那么你一次没有拼到产品，拿到了30块钱的补贴，两次没有拼到呢，
是不是拿到了60块钱。要是你的运气比较好，10次你都没有拼到呢，
这里你是不是拿到了300块钱？



如果11次的时候拼到呢，这个时候你自己算一下，你才花多少钱，是
不是才花80块钱，那么这里是不是给你省来319块钱？

你看；一个可以省钱的商城，是不是消费者都喜欢，除非你的品质不
行，那么这个商城是怎么让消费者赚钱的呢？

这个时候你想一下，你参与拼团，你是大概率的拼不到产品的。如果
参加面膜的10人团，三次都没有拼到的话，你是不是赚到了90块钱，
如果这个时候你提现的话，这90块钱是不是就落袋为安啦？

你看；在他们家参与拼团，拼不到产品就可以赚到钱，那么这个时候
你家哪些要买的商品，你是不是都会选择在他们家购买？当所有人都
在他们家拼团购买商品的时候，那么这个商城是不是很快就可以做到
几百万、甚至几千万的业绩？

那么这样的模式是不是值得我们借鉴一下，如果你也想做一套这样的
商城系统，你可以找我们好好地聊一聊。

你可能会说不对呀，这样的拼团模式，不是消费者省钱啦，就是消费
者赚钱啦。那么请问他们商家怎么赚钱呢，难道商家要跑路吗？其实
啊，每一次开团，他们商家都是赚钱的。

商家怎么赚的呢？你想一下，10个人参与拼团，有3个人拼到产品，这
里他们商家是不是收到了1140块钱。给那7个人没有拼到产品的人，每
人补贴30块钱，这里的补贴成本是不是才210块钱。

那么1140块钱的营收，减去210块钱的补贴成本，这里他们商家是不是
还有930块钱？

那么产品的成本是多少呢？它是大品牌吗，我们就给他算多一点，就给他算700块钱，这里是不是也还有
230块钱的毛利。



那么每开一次团，他们商家就可以赚到230块钱的毛利，你还敢说商家
亏钱吗，你还敢说商家会跑路吗？

后我们来总结一下；这个拼团模式为什么可以让那些商家赚到几百上
千万，这个模式是不是平衡了双方的利益，对于消费者来说既可以省
钱也可以赚钱，消费者是不是很开心。那么对于商家来说呢，只要你
提供的产品够优质，你就可以稳赚不赔。
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