
云平台新的营销玩法，全民秒购，新零售模式，源代码开发

产品名称 云平台新的营销玩法，全民秒购，新零售模式，
源代码开发

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/面议或电议

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情

目前零售业在市场面临诸多问题，一方面，商贸流通方式的变化，使得商业资源要素配置方式发生了重

大变化。商业模式创新是消费者在消费层面对物流产品的需求变化和流通模式的创新，以及对现有运输

企业运营业务的技术、管理、品牌和服务的创造性转变；另一形态是传统的流通服和生活方与商贸方对

一个产能过剩的市场进行整合、配置和整合。不同的价值观念不同样。
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首先，企业如何转型升级，是蕞大的问题。怎样将自身优势充分发挥出来？既要在技术创新上下功夫，

也要大力提升核心竞争力。在提高自主研发能力同时，要更加重视创造经济效益和社会效益。科技创新

应该是一个人的生存与发展的基础。“我们只有拥抱更多的市场机遇，才能得到发展的希望；我们只有

站在改革的潮头上自主探索和开拓创新,才能在创新创造的道路上实现自己的梦想。
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其次，消费方式也发生了很大变化，据一位刘女士消费者表示说：“我现在会特别关注优惠信息，不管

是在线上或者线下，我都会不断进行比价，每天在各个平台搜寻购物优惠券、支付减免红包等。另外，

自己也可以动动手制作一些生活用品，在当下的情况，尽量能省就省。
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疫情也使大多数人的消费更加赋予理性，对于大多数零售商而言，无论是咬牙跺脚将价格折损往下压，

还是网上用卖力的营销宣传，都根本无法从实质上解决问题。



这不禁的给所有零售商行业或商家打响警钟：传统零售行业是否面临着即将全面崩盘？

 根据了解，其实传统零售行业出现的大问题是在产品销售前的整个流程上面。

一般而言，零售商会把产品大量批发的施压在代理、渠道这边，一旦受到类似灾情突如其来的打击，成

本必定会损失巨大无比。其次，产品前期在缺乏客户基础上，资金回流也需要一定的周期。产品一旦经

由代理、渠道，必定会一层层的抽佣，就比如平台三千块成本价的产品给到代理渠道这边，终可能产品

流通到市场消费者手上的时候就需要六七千块了。其次，一些普通的促销活动，例如市面上拼团、等对

于消费者而言已经变成了一种常规性的购物体验了，不仅很难让消费者产生黏性，在拉新裂变的情况下

容易遇到瓶颈，而且更容易让被动维权成为过去纠纷。
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所以，既要顺应消费者对实惠和高性价比的产品需求，也要积极探索市场化、性和利益化方式，做好全

过程价格监管。既要引导消费，又要改善供给，更是增强需求。

 蜂牙科技对此提出了一个新的营销玩法，全民秒购。

首先，什么是全民秒购？怎么的创新型电商应用，结合目前火热的寄售与盲盒卖货模式，可以让消费者

购物的同时又主动参与活动推广，获益。

就相当于是抓住了消费者的切实需求，平台会把产品的成本跟市场销售价格之间的利润差价重新来分配

，直接可以用来吸引消费者，让消费者先直接获利，再到购买产品体验，通过产品使用效果形成消费习

惯，转变为忠实的消费者，持续为平台创造良好价值，让消费者参与利润分配，在分润的过程中把产品

销售出去，增加消费者对平台的互动粘性，实现高复购率。
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基本操作流程：1、首先平台对接团队长/代理，由团队长等具有身份特权的会员先通过平台来充值购买

积分。 2、其次消费者再从自己团队长手上购买积分。3、消费者再用购物积分兑换提货券。4、兑换提

货券之后平台在按1:1比例赠送共享值。

编辑搜图

使用规则：1、使用购物积分、兑换提货券（1:1兑换获得），兑换的提货券在达到平台规则设置的提货

券金额的同时，要求消费者就要在平台商城上提取商品，提取后平台会根据消费者提货的时间安排进行

发货，故清除相对应的提货券。2、共享值通过兑换提货券可同时得到，可以用来预约抢购活动，支付上

架务费（可冻结也可解冻）。
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如何促进用户消费：1、抢购活动每天有多场次多区，满足于不同人群需求。2、趣味盲盒方式抢购商品

，延展性、趣味性玩法吸引用户。3、直推奖励返佣购物积分，抓住消费者的心理需求。
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它的五大亮点：

1.避免现金流风险：如果做一个项目就会有大量的现金流进出，这本身就有一定的风险，反之通过预先

向消费者收款的方式筹集资金，能够大大降低生产运营风险。

2.加快资金回流：使用多资产转化促进平台用户合理消费，合理得到奖励的营销方式，让厂家将钱握在

自己的手上。

3.促进用户二次分享：厂家可以把产品成本至市场销售价之间的利润差价重新分配给普通消费者,促进用

户可以二次分享进行推广。

4.降低获客成本：通过平台用户的快速裂变达到初期的引流效果，减少在宣传推广上的资金费用支出。

5.覆盖客户群体：该玩法可以搭配品牌活动及项目使用，覆盖刚需客户群体。

注明：本人不做任何平台运营，纯针对市场上模式进行分享和争议点分析，具体资料找本人获得，请理

性分析
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