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 天猫入驻的品牌运营计划怎么弄，天猫入驻的几率是多少 

  绝大多数服务商都是通过这种方式操作猫享自营的入驻，没有多少技术含量可言，只是打了一个信息
差，商家知道这个操作方法后，自己也可以去操作。 

   

  只不过，这种方式一方面成功率特别低，另一方面，对资料要求高，基础要求是： 

   

  a、线上年销售额500万 

   

  b、线下年销售额1000万 

   

  线上还好办，线下1000万，对于很多商家而言就很难了。 

   

  天猫大药房旗舰店，属于需要邀约才能入驻的类目，也就是说，天猫官方没有直接开放自荐入口，那
么如何才能入驻天猫大药房旗舰店呢？ 

  目前有两种方式： 



  1、联系官方客服，通过客服途径提交资料，这种情况适合线下实体店数量超过20家，年审计报告超
过2000万的商家。 

  满足这两大条件的资料，才存在自荐获取邀约的资格，但不代表就能入驻成功。 

  通过这种方式入驻的成功率很低，因为大药房的审核非常复杂，管控非常严。 

  自荐服务商都是通过这种方式在入驻大药房旗舰店，成功率微乎其微！ 

   

  走自荐的方式入驻天猫，才需要用到PPT运营方案，运营方案的作用就是让审核的小二了解你的情况
，同时说服小二给你通过入驻的机会。因此，像我们这种直接与小二合作，由小二直接审核资料的服务
商，就不需要用到PPT运营方案，更加不用去考虑品牌影响力的问题。 

   

  那么，如果你要走自荐入驻天猫，那么，入驻天猫的PPT运营方案该怎么做？ 

   

  关于入驻天猫经常会遇到的品牌影响力的问题，在这里，我只想说： 

   

  大家不用去过多在意品牌影响力的问题，因为这只是天猫拒绝你的说辞而已，并不是真正的原因，不
然为啥还会有这么多新品牌入驻成功呢？更加不要去听某些自荐服务商的，去按照他们说的去弄什么提
升品牌影响力的套餐，那没有任何作用，耽误时间浪费钱。 

   

  ???????????????????????????????????????????? 

   

  ?????????????????????????????????????????????????????????????????
?????? 

   

  ???????????????????????????????????? 

   

  这类入驻方式，就是碰运气，玩概率。市面上绝大多数的服务商都是这类服务商，比如需要远程提交
、需要包装、需要考虑品牌影响力、需要做运营方案等等，这就是走自荐服务商们的特征点。 



   

  一个很现实的情况就是： 

   

  商家自己用心提交，成功率其实比这些走自荐入驻的服务商要高。很多你们接触到的服务商很靠谱吗
？不靠谱，因为那都是一些业务员，可能还是刚上岗的业务员。点到即止点到即止。 
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