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红包营销系统开发（红包营销方案）

这期广州正品防伪科技有限公司分享一篇关于产品如何开发制作一套红包营销系统，二维码红包营销方
案，通过给产品制作开发一套红包营销系统实现产品精准营销，一起看下这篇关于红包活动方案、红包
营销案例分析

多场景引流、活跃老用户，另外更新客户统计功能新增标签统计、阶段统计、阶段漏斗等，让客户画像
更清晰、渠道优势分析更明显

一、红包营销功能，多场景精准引流私域

①多场景快速引流、活跃新老用户

可用于多种场景引流新用户和维护老用户。在后台创建好红包后，可下载多种推广形式进行传播，如海
报、二维码、链接。结合渠道码、公众号、社群的欢迎语等场景使用，达到快速引流的效果；也可通过
群发社群、1V1群发客户来活跃社群与老用户，提升用户与企业的粘性。

多种推广形式

多种使用场景



渠道码欢迎语/社群欢迎语/公众号欢迎语

识别二维码/点击链接后点击即可领取红包

②可设置参与门槛，实现精准私域营销

发放红包时，可根据标签、是否企微用户、社群用户来设置用户参与条件。通过领取条件限制，即可达
到快速引流效果，还可避免无关用户薅羊毛，节约获客与促活成本。

比如设置添加企业的客户才能领取红包，即领取红包，则需先添加企业，这就达到了引流企业私域的效
果；选择标签客户，即可让推广更具针对性，重点促活精准客户，把有限的营销预算花在刀刃上，降低
活动维护成本。

③2种金额形式灵活选择

单个红包金额的设置，可选择固定金额与随机金额两种形式。

固定金额类似于的普通红包，每个人领到的金额相同，可用于私域引流。用户添加企微或进入企微群后
，自动发送欢迎语和红包。比如餐饮门店老板想把门店流量引流到私域，可通过添加企微领取3元现金红
包的方式吸引用户添加企微，顾客添加后即可自主领取3元固定红包。

而随机金额红包类似于红包的拼手气红包，每个人领取的金额随机分配，可作为社群活跃使用，更具灵
活性和趣味性。在单个用户获客成本预算不高的情况下，又怕金额太少对用户不具吸引力，可把随机金
额中最高的金额拿来作为宣传噱头，提升诱惑力。

④可展示企业形象，提升品牌曝光

红包领取页可展示企业或者产品logo，在活动推广过程中，增强企业曝光度，加深品牌在用户心中的印
象。

④活动数据统计，便于分析统筹

管理员可查看整体发放情况，以及用户领取情况，便于分析和统筹。

二、红包营销系统开发（红包营销方案）数据分析系统

红包营销系统开发（红包营销方案）



新增标签、渠道排行等，决策依据更全面

①  标签统计排行，清晰现有客户分布情况

查看标签排行，客户画像详细情况一目了然。清楚我们的用户中哪类人群最多，在内容输出和活动营销
的方向上，可侧重迎合这部分用户，运营效果更好。

② 渠道排行分析优劣，便于决策投放

通过渠道码、裂变活动、门店获客等渠道添加的客户，均可在标签统计排行里详细统计。客户来源最多
的渠道清晰可见，一目了然，有利于企业分析渠道优劣，为后期运营策略做决策依据。

支持所有渠道数据导出，点击右上角查看更多，即可下载所有数据，并可根据需要筛选时间段查看或下
载。

③  阶段漏斗，管理生命周期进度

阶段漏斗能够帮助我们清楚地知道客户目前所处的状态，方便优化销售流程、管理层做出更准确的销售
预测，更可以作为检验员工工作成果、市场部各种活动效果的考评依据。
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