
一瓶一码红包营销系统（“再来一瓶”瓶盖营销）

产品名称 一瓶一码红包营销系统（“再来一瓶”瓶盖营销
）

公司名称 广州正品防伪科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区棠东毓南路8号208室（注册地址）

联系电话  18011772721

产品详情

这期分享一篇关于一瓶一码红包营销系统解决方案的文章，看看产品如何制作一瓶一码再来一瓶瓶盖扫
码红包营销，通过二维码红包营销系统实现产品推广等。

敏锐的商家在很早之前意识到，利用红包、礼品奖励在节假日做产品促销活动，既能迎合消费者的心理
需求，又能带动产品销售。

就以快消品的传统营销方式举例，“再来一瓶”和“有买有赠”是最为经典的两种奖励营销模式。

一、再来一瓶

在现在众多商品的促销形式中，从来没有像“再来一瓶”这样的促销方式，能够被整个行业长期使用，
成为曾经在快消行业最火爆的营销方式。

【“再来一瓶”瓶盖营销】

随着“再来一瓶”的影响面开始逐渐扩大，各大饮料企业也都开始使用这一方法进行促销。但是各种意
料之外的情况也开始相继出现，有相当多的伪造商开始伪造“再来一瓶”等瓶盖，以此获取不法利益，
因此这样的玩法随着时代发展被逐步淘汰。

营销劣势：容易假冒仿制、兑奖记录不清晰、活动资金去向无法掌控、易窜货等

二、多买多送

多买多送，购买产品达到指定的金额就可获得商家搭配的固定小礼品，借此吸引消费者购买更多的产品
，拉动现场产品的销量。

营销劣势：礼品费用易被截留、吸引力度低、获客成本高、复购率低等



因此，传统促销活动的效果比较难评估，企业无法获取终端门店和消费者的具体数据，无法对上下游的
经销商进行集中化管理，更加无法做到精准营销，显然不符合数字时代发展趋势。

过往传统的营销方式已被逐步淘汰优化，新颖且多样的一瓶一码红包营销方式正在被广泛应用。

什么是一瓶一码红包营销

一瓶一码红包营销，就是在商品附带的二维码赋予红包奖励的营销玩法。

玩法多样一瓶一码红包

节约活动营销成本，刺激产品销量

01

燕京啤酒

— “新鲜加倍享  红包翻倍拿” —

燕京啤酒携手一瓶一码，打造“互联网+”啤酒，开启不一样的传统啤酒“互联网+”新玩法。

每一瓶酒的瓶盖上印上了唯一二维码“身份证”。消费者开盖扫码，100%中奖，可能抽中红包或者“翻
倍卡”道具。

【可能会抽中现金红包或是翻倍卡道具】

翻倍卡的作用是将下次抽中的红包金额直接翻倍，属于活动二次营销进阶玩法，用于刺激消费者进行复
购。

例如，消费者拥有1张翻倍卡，下次扫码抽中2元红包，那么实际可以获得4元红包；拥有2张翻倍卡，下
次扫码抽中2元红包，则可以直接到账8元红包；以此类推，翻倍卡最多可叠加3张使用，也就是最多可以
叠加到8倍。

燕京啤酒的 “红包翻倍拿”营销活动，解决了品牌和消费者直接沟通的问题，缩减中间环节人力、物流
、仓储等兑奖成本，促销奖品直达消费者。创新型的翻倍卡玩法还能够增加扫码游戏的刺激性，提升消
费体验。

02  解决产品假冒伪劣的难题

02

海天味极鲜酱油

— “查真伪  领红包” —

在深化供给结构的同时，海天味业改变传统的营销策略，聚焦年轻消费人群，通过调整营销策略，打开
市场大门，攻占年轻消费群体的市场份额以及力求缩小品牌与消费者沟通的距离，将海天的产品做大做
强。

每个产品上的二维码都是唯一不可篡改的，海天味业通过红包奖励刺激消费者参加扫码查真伪活动。凡
购买含有活动标识的新包装海天招牌味极鲜酱油，即可通过扫码参与查真伪领红包活动。



消费者扫码查询真伪的信息，会实时反馈给到一瓶一码大数据云平台后台进行采集和记录。这样子做既
能收集消费者原生数据，又能达到产品追踪防伪目的。

03  激励终端门店开箱销货的欲望

康师傅系列果汁/茶饮

— “开箱扫码，最少得1元” —

凡购买含有活动标识的康师傅1L装茶/果汁系列纸箱产品，即可通过扫描纸箱内码或输入箱内序列号参与
有奖活动。

【康师傅PET1L装茶系列饮品红包活动】

【康师傅PET1L装果汁系列饮品红包活动】

在箱子内部附上一个二维码，开箱扫码必有奖，要扫码领取奖励，就必须要破坏箱子，这也意味着确认
了这箱产品被开箱售出的状态。

【康师傅PET1L装茶、果汁系列饮品红包活动流程】

通过“红包诱惑力”，激励门店终端促销员、导购员开箱欲望。开箱越多，表示卖得越多，能够得到的
红包奖励也就会越来越多。

这样的营销方式就会大幅度提高产品的上架率和开箱率，产品的销量自然就上去了。

一瓶一码，带你玩转产品数字营销！借助现金红包、多样优惠券、实物奖励、积分商城、H5小游戏等活
动，以趣味的数字营销方式提高产品首购率和复购率，集中资源增强品牌促销活动效果。

产品关联活动，只需在产品包装（如瓶盖、纸箱、PE膜等载体）上赋码，用户扫码就可以参加数字营销
活动。

大数据平台，也可根据需求灵活创建促销活动，多促销活动可同步管理。活动正式上线前，针对不同品
项通过大数据云平台创建促销活动，可设置活动周期、活动规则、奖励类型、奖品设置、中奖比例、奖
品数量等内容。

在产品红包营销活动开展期间，还能根据活动实际执行情况，在云平台后台，随时修改调整活动的内容
条件。

一瓶一码二维码营销，帮助企业低成本精准地推广营销，获取更多潜在消费者，提高产品销量,为下次做
营销活动或其他决策提供数据依据，助力企业打通多数据对接，实现新零售转型升级！
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