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产品名称 白酒如何招商？优质的招商策略和大力宣传是吸
引加盟商的重要前提

公司名称 贵州夜郎古弘康酒业有限公司

价格 .00/瓶

规格参数 品牌:贵州夜郎古
类型:酱香型白酒
产地:贵州茅台镇

公司地址 贵州省贵阳市贵阳国家高新技术产业开发区金阳
科技产业园贵阳润鑫广场第B幢1单元9层1号

联系电话 17885695759 17885695759

产品详情

高端白酒招商一直都是很火的，个人认为其成功关键在于谈判，在于

销售人员有没有足够的能力去政府酒水经销商，这里的征服不是靠弄

虚作假取得的，而要靠素养。

这也是在酒水招商谈判中需要注重的关键所在，那么究竟怎样做才能

在谈判中说服酒水经销商呢？



、了解自我，充分准备。主要从一下几个方面准备:了解清楚酒水经销

商的基本情况，并全面透彻了解到公司的经济资源情况、经营理念、

战略规划、产品的劣势、相应的招商政策以及市场推广策略等方面的

信息。

第二、带着问题有目的地进行市场摸底。根据以往的招商经验和大部

分酒水经销商的特征。在下到市场前，要实现预测到酒水经销商可能

想问的间题和会存在的置疑。

第三、针对以上酒水经销商可能捍出的间题想出解答预案。回答酒水

经销商提出的间题可分为两个部分:部分是关于内部信息的提间.如：

公司情况，投入方式，经营理念等。只要内部资料掌握的比较充分就

很容易回答这部分问题。

不是所有的方法对每个企业都适用，当然提出的建议也不是适合所有

的招商活动的，无论是什么只有适合自己的才是做好额。

另一部分问题：是需要借助外部信息来解答的，比方说目前的酒水市



场发展空间有多大？空隙在哪里等.这些就需要对区域市场进行摸底调

查了。

优质的酱酒招商策略：

合作要求：

1、在当地具有合法酒类经营、独立的法人资格提供酒类经营执照、卫生许可证、税务登记证等相关证件
。

2、具有一定的经济实力和健全的终端销售网络，有两年以上酒类经营的成功经验或具有良好的社会关系
，具备良好的商业信誉。

3、具备固定的营业场所及办公地点、储备、配货能力。

4、认可夜郎古操作市场的营销理念，具备市场开拓管理能力。同时遵守我公司的市场规则和管理制度，
遵守产品价格和品种的约定，遵守销售区域和产品渠道的约定。

5、拥有一支长期长年稳定的促销团队。

6、达成协议或签订合同时经销商应先交纳合同规定的保证金，以保证合同有效执行。

7、按照本公司要求统一建设分销网络、终端产品陈列，促销操作到位。

合作优势：

1、品牌基因强

2、企业规模大

3、产品质量优

4、荣誉分量重

5、广宣火力猛

6、市场覆盖广

7、受众口碑好

8、营销模式新

政策扶持

1、选址指导



2、装修指导

3、装修返还

4、培训

5、品牌推广

6、区域保护

7、品鉴支持

8、回厂体验

来自: 夜郎古（ylgmn） http://www.ylgmn.com/zhengce/
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