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产品详情

 天猫入驻品牌实力不足是什么原因，天猫入驻品牌自荐如果品牌影响力大，那么市场认知度也会更高
，那就会给天猫引来流量。那自然天猫是双手拥抱你的。为什么一些品牌能够得到天猫邀请入驻？他们
庞大的品牌影响力，就是天猫邀请他们的原因之一。如果品牌在网络上连一条报道和新闻都搜不到，又
谈何拥有挤进天猫的实力，连机审都看不过去了。根据多年的代入驻经验指出大思路：就是要在线上线
下等各个渠道根据天猫的招商评分指标去打造品牌影响力及市场影响力。这些网络痕迹经过时间的沉淀
，越久越真实，同时积累自己的品牌管理、门店运营等方面的经验及能力，提升品牌影响力，这些都是
需要一定时间的。也有些传统商家，老品牌、老店，主要是线下经营为主，所以在线上几乎没有曝光，
品牌在线上的名气度及影响力不高。而天猫在审核商家的入驻申请评估品牌资格时，一个重要的考核，
就是了解品牌在线上的搜索展示情况及曝光名气度，比较天猫也希望能吸纳在网上有曝光的品牌进入天
猫，能给天猫带来流量。所以这些商家不是自身没有实力，二是没有重视品牌影响力的提升 

  自荐服务商的特征点有哪些？ 

  关于自荐服务商的特征点，其实很好区分，先提一个问题： 

   

  如果某个服务商真的是内部有人，那么，为什么还需要考虑品牌影响力的问题？ 

   

  带着这个疑问，我来为大家总结几个自荐服务商的特征点： 

   

  1、远程提交 

  2、提供品牌影响力提升服务 



  3、提出做运营方案他们更好 

   

  天猫入驻服务商分种类： 

   

  1、走自荐类型的服务商 

   

  2、与小二合作的服务商 

   

  走自荐的服务商，因为其没有成本产生，并且他们的成功率其实与商家自己提交差不多，所以，他们
会用各种套路，从商家手中得到资料，给自己去碰运气，如果下店了，那就收钱，没下店，虽然说没钱
，但他们还会不断的去提交，万一下店了呢，那也是钱。 

   

  与小二合作的服务商，直接由小二操作，很多流程都是一路绿灯，成功率远高于走自荐的服务商。但
这类服务商因为有小二的成本在这里，所以，价格比自荐贵，不可能去打价格战。 

   

许多商家在申请入驻天猫时会收到上述的一条短信，也就是预示着入驻申请失败的通知，近一两个月很
多商家为了赶上天猫双11，，所以申请天猫入驻的商家增多，与此同时，知舟也收到了很多商家关于天
猫入驻的咨询，这其中大部分是入驻失败的商家关于失败问题的咨询，而品牌评估问题，就是大部分商
家遇到申请被驳回的主要原因。 

  天猫入驻被拒后如何运营? 

   

  1.天猫入驻拒商家不要盲目提交，频繁更换主体提交。 

   

  2.寻找合适的天猫入驻渠道。新增的“试运营结算通道”需要在7个月内完成天猫的考核指标。届时，
店铺将自动成为天猫店铺，与正常的天猫店铺无异。 

   

  3.把握品类风向，参加招商会，总结一下近期的发展趋势，调整数据。 

   

  4.选择入驻捷径，代理商根据相关信息提前部署符合天猫平台调性的决策，提高通过率。 
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