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产品详情

如何加入抖音团购、抖音汽修团购会是门店的流量入口吗

镜缘信息技术有限公司专注于抖音快手小店特殊类目开通报白，解决一切您在直播或者短视频运营中遇
到的问题，需要的请咨询联系

如何加入抖音团购，抖音汽修团购会是门店的流量入口吗？

在回答这个问题之前，让我们先了解一下抖音PO概念。

所谓抖音POl,是指抖音企业号用户在发布视频时，可以附上自己店铺的地理位置，方便周边用户找到自
己。

然而，只有位置是不够的。抖音还为企业用户添加了私人信息和私人信息PO详情页功能。在PO详情页,
商家可以向用户推荐商品、优惠券、店铺活动信息等。

只是这波尝试没有得到太多商家的反响，用户对抖音的本地生活布局也没有深刻的了解PO细节页面转换
流量不多。

随后，2020年3月，抖音企业号升级，推出团购功能；6月，推出人才探店；随后推出酒店预订、景区门
票预订等功能，鼓励用户拍摄探店视频

榜单⋯近悄然上线的优惠团购，抖音基本形成了围绕当地生活布局的路径。

值得注意的是，抖音推出的优惠团购功能一方面借鉴了美团早期的优惠券销售模式，另一方面充分利用
抖音视频分享地理位置(Pol)让更多的本地功能



短视频信息流中可以展示生活服务。

其中，获得地主视频标签的用户可以获得更多的流量和曝光。

可以看出，抖音试图创建一个闭环，基于用户视频推荐（草）到交易（草），然后鼓励新用户拍摄视频
共享（草）

想象一下：一个需要维护的车主可以通过抖音上其他用户拍摄的维护视频和标记的商店位置看到更多与
商店相关的视频，这是一个种草的过程。如果商店通过了

一系列措施赢得了车主的信任，鼓励他再次拍摄视频分享，因此商店的口碑传播就像螺旋一样无限放大
。

对于信任机制不完善的汽车维修行业来说，抖音采用短视频排水 用户操作机制可能是一条很好的道路。

一些业内人士认为，抖音团购不仅可以成为汽车服务商店的流量入口，还可以作为商店运营用户的平台
。

抖音流量的质量量怎么样？

为了分析这个问题，我们不妨比较一下抖音、美团和天猫喵的流量。

首先，从汽车服务店排水推广的效果来看，美团作为一个专注于生活服务的平台，团购业务已经深入到
用户的心中。汽车服务商店通过美团平台引导线下商店的模式相对成熟

其次，这三个平台的区别在于，抖音基于短视频内容吸引用户，然后完成从在线到离线的体验，是被动
推荐；美团和喵车用户有明确的需求，打开美团和天猫

主动选择平台，完成消费。

相比之下，在地理位置的内容模式的帮助下，抖音通过算法将相关服务交付给类似标签的用户，从排水
和转换的效果可能更好。

但在抖音用户习惯尚未形成的情况下，这种种草效应的转化率仍有待检验

一些业内人士认为，即使抖音团购开放汽车服务店板块，也是商店的喜忧参半，不是收集平台羊毛的好
机会。

因为抖音平台的推荐归根结底是由内容决定的，它不仅要求商店的运营、管理和服务能力，还要求商店
形象、商店特点、视觉传达和镜头感。

显然，强者恒强，抖音对内容的高要求，会让优质店铺脱颖而出，获得更多的曝光和流呈。

此外,抖音拥有庞大流量且覆盖多层级市场的用户,大连锁大平台在深耕低线市场时,充分利用抖音渠道或
将提升其下沉能力。

从行业角度来看，阿里美团抖音的本地生活战的意义在于加快门店供给侧的数字化进程。

一方面，本地生活战意味着车主可选商店更丰富，用户评价更准确，可以降低试错成本，享受更好的服
务，有利于车主在线消费习惯和消费决策的形成。



另一方面，商店不仅可以获得订单，还可以获得更多消费者的信息反馈，从而快速有效地调整营策略，
也有利于建立标准化。

当然，互联网制造商之间的持续战争为汽车服务商店提供了大量的流量入口，但用户保留仍然是商店的
挑战，用户运营的道路很长。

抖音团购是目前推广排水的有效方式。镜缘可以为您开设甜点、鲜花、美容、足浴、按摩店团购权限尚
不清楚如何排水加入抖音团购滴滴镜缘快速上架
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