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 天猫入驻显示90天后怎么办？天猫入驻显示账号异常 

  入驻天猫，怎样叫做秒驳回？ 

   

  秒驳回，对于很多人而言，就是资料提交上去，很快就收到失败的短信了，这样就叫做秒驳回。其实
不然。 

   

  天猫对于秒驳回的评判标准，是资料提交上去后，24小时内驳回的，统一属于秒驳回。 

   

  那么，为什么你的资料会被秒驳回呢？ 

   

  秒驳回的原因，是因为你的资料没有通过机器审核系统的审核，由机器人自动把你给驳回了，没有机
会进入到人工审核环节。 

   

  【猫享入驻条件的有哪些？入驻难吗？】 

  通过联系客服的方式自荐入驻，需要满足线上年销售额500万，线下年销售额1000万，才够申请资格，
然后成功率非常低。 



   

  通过小二操作的方式入驻，只需要满足线上年销售额达到500万，就可以坐等入驻成功，年销售额过20
0万，就可以操作，不用考核线下销售额。 

   

  针对这个“如何提高入驻成功率”的问题，我可以给出更加直接由针对性的回答，同时也会讲出很多
同行不敢也无法讲的点，点到即止点到即止。 

   

  看了一些回复，都不约而同的讲到了以下几点： 

   

  1、提高品牌实力 

   

  2、提高品牌影响力 

   

  说白了，就是要通过所谓的包装，再加上一个夸张的PPT运营方案，来试图蒙混过关。 

  提出这种方案的服务商，不好意思了，这基本上就是走自荐类型的服务商。不要不承认，因为真正由
小二直接操作的话，是不需要考虑品牌实力品牌影响力这些因素的，更用不着这些PPT运营方案，为什
么呢？ 

   

  因为品牌实力本身就不是一个主要的考核要素，你们提供的PPT运营方案，本身就是写给小二他们看
的。小二都直接操作单子了，还要这些东西干啥？ 

   

  因此，如果哪个服务商跟你说，建议你做包装，去提高品牌影响力的话，那你可以理智的跟对方说“
拜拜”了。如果还是想找对方帮忙操作，那么只能确定一点，就是对方的报价足够低，这时候，你就得
思考一个问题：他为什么要这么低的价格？ 

   

如果品牌影响力大，那么市场认知度也会更高，那就会给天猫引来流量。那自然天猫是双手拥抱你的。
为什么一些品牌能够得到天猫邀请入驻？他们庞大的品牌影响力，就是天猫邀请他们的原因之一。如果
品牌在网络上连一条报道和新闻都搜不到，又谈何拥有挤进天猫的实力，连机审都看不过去了。根据多
年的代入驻经验指出大思路：就是要在线上线下等各个渠道根据天猫的招商评分指标去打造品牌影响力
及市场影响力。这些网络痕迹经过时间的沉淀，越久越真实，同时积累自己的品牌管理、门店运营等方
面的经验及能力，提升品牌影响力，这些都是需要一定时间的。 

  天猫入驻被驳回该怎么做?天猫商城虽然有着自己的行业地位，但同样的，“天猫入驻困难”也是商家



们没有异议的特点，随着天猫招商规则每年的细微调整，基本上每个月都有新的政策出台，今年，入驻
天猫的成功率相对更高。 

  一是进场通道增加了试运营。二是取消了部分品类公司成立期限和注册资本要求的限制，这意味着新
公司进入天猫的概率更高。下面，小编就来分享一下天猫入驻被拒的解决方法。 

  品牌影响力不够，如何提升？  

  1、线下门店设立相匹配店铺。  

  2、在企业的网站上或者一些有名气度的新闻媒体上边得到名气。假如可以获得好的媒体的反面报道
，也可能是突显名气品牌资质证书和整体实力的关键反映。自然，前提条件還是要求真务实。  

  3、获得某一个具备业内名气度的荣誉奖。假如天猫店可以得到有关组织的资格证书或奖牌，可能是
对店面的整体实力和质量的一个强大的证实。从而也可以提高大家的品牌形象。  

  4、专利申请。假如名气品牌方有深厚的资产和补不够的整体实力，那麼就可以根据申请专利，或者
名人代言，来为名气品牌升值，提高名气品牌的名气和名气度。  

  5、从商品基本学起，搞好推广宣传，获得顾客的优良用户评价，不断发展品牌形象。在平时维护保
养的情况下，也必须重视名气品牌的品牌形象的打造出和维护保养，可以在无形中加强和宣传策划企业
形象，在顾客心里留有一个好的印像，打造出品牌名气度。  

 
6、淘宝店铺设计师，搞好品牌包装，设计方案好入驻天猫品牌简介，确立好店铺名气品牌的主旋律。 
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