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产品名称 京东自营水果入驻 - 京东自营百货入驻签约协议
- JD.COM

公司名称 四川爱店家企业服务有限公司

价格 .00/个

规格参数 下单时间:最快一周

公司地址 四川省成都市天府大道中段500号东方希望天祥
广场

联系电话 13258150643 13258150643

产品详情

哈喽~小伙伴们好呀，小Q带各位了解一下京东自营店的进驻标准及相应的花费，坚信许多朋友也是急切
要想掌握京东自营店他的优点在哪儿

讲到优点，先大家就需要讲一下京东平台的市场环境了，据京东商城2021年的财务报告表明，京东商城
上年的活泼客户在5.7亿是，这意想不到的总流量，也吸引住到各种目商城入驻。

那麼京东自营店的基本概念是什么呢？

京东自营店也就是和京东官方协作开实体店，是内置直营标志的，并且也是VC后台管理，总流量占有率
也是占据服务平台的70%，并并不是京东商城自身购置运营，反而是和其它第三方商家一样，仅仅这种
店家把产品授权委托给京东商城去卖，货发至京东仓库，由京东配送，销售利润点给一定占比，一般在3
0%以上。京东商城会把直营产品排在前边，直营也给顾客以京东商城诚实守信背诵，因此销量通常更高

那麼京东自营店进驻的标准及相关资料都有哪些呢

一、京东自营店进驻标准

*注册公司必须满2年

*务必是一般纳税人

*注册资本金为200w



*商标logo为R标

*质量检测（CMA/CNAS）

以上便是京东自营店进驻的前提标准了

二、京东自营店的优点在哪儿

1.：总流量占有率服务平台70%——总流量=销售量

1.：有着直营标志——得到顾客认同（质量与物流运输的确保）

2：建造仓储物流，京东配送货运物流—顾客更为注重的，减少店家物流仓储工作人员成本费

3：主题活动资源免费参与——提高店面曝光度获得很多总流量

4： 京东商城建造精英团队一条龙，放心省劲——更合适生产厂家，销售商协作（只需供应）

5： 强劲的运营团队——不用付款巨额经营期间费用

6： 免服务平台服务费——别的各种电子商务平台均有差异水平的信用卡年费

7： 京东商城线下推广多种渠道发展趋势----助推店家多种渠道销售商品,已经和头条，微信微营销推广，
百度推广等诸多互联网技术协作，连通总流量通道。

8：给予金融信息服务工作能力——给予小额借贷，办理手续简易。避免店家资金短缺问题。

9：数据管理平台-----迎来数据信息改革，给予数据库系统，助推店家制订市场营销方案和营销推广

10：借助京东商城，借助直营——相互合作，品牌发展趋势，企业提高

三、京东自营店有关花费

1.扣点：20%上下

2.担保金：10W-15W（不开实体店担保金会退的）

京东自营店进驻经典案例

以上便是京东自营店进驻标准、花费、和优点了，有一些更为深入的问题还没处理到，也有有关问题的
店家可以联系我进一步资询哈
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