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产品详情

在抖音直播带货引流推广广告如何做

广告主有需求开户投放推广代运营可联系我们添加微信或者拨打电话联系我：

1.什么叫做直播带货呢？

随着各大短视频平台的迅速发展，其中以行业巨头抖音为代表，萌生了一种创新的卖货方式-直播带货。
从字面意思上看，直播带货也就是商家，抖音用户或者是网红达人通过抖音等短视频平台，以直播的方
式吸引用户的点击和关注，从而达到卖出商品的目的。直播带货换而言之也是信息时代衍生出的创新型
广告和网购模式。直播能够更好且近距离地展示商品，同时与消费者的互动性更强，其在线聊天功能，
能够实现消费者的实时咨询以及商家的秒回复。消费者通过点击直播中的商品链接或者秒杀链接就可以
直接下单商品。除此之外，大多数直播卖货实现了商品与消费者的直接对接，能够让有意向的客户通多
“秒杀”等手段得到最大的商品优惠力度，从而实现消费者与商家的互利共赢。

2.直播带货的基本要素

在了解什么叫做直播带货以后，具体如何操作或者说如果自己要开直播带货需要做那些准备呢？首先必
须有基础的设施，比如说手机或者摄像机、麦克风、灯光等等。其次，一般在直播前都要确定好卖货的
主要内容，提前了解好自己售卖的商品属性，能够吸引到一定的流量。除此之外，最重要的是要提前了
解并且遵守抖音平台的准入规定，不然可能会导致账号封禁。对于直播带货来说，还有一个重要要素不
能忽略，那就是流量。在这个流量为王的时代，没有流量就不会产生可观的效益。在做直播带货的时候
，我们也要掌握一些引流的技巧。最常见的引流技巧就是直播间主页公告预热，提前锁定新用户，编辑
好文案，让用户对直播有期待感。还有一种比较快速的引流方式就是蹭热度，在各大平台热点话题下进
行宣传。在全面了解了什么叫做直播带货以及直播带货的基本要素后，我们就可以着手尝试啦。直播带
货这种互联网下的新兴卖货方式能够降低卖家的销售成本从而使利润最大化，在目前看来，它存在着很
大的发展空间和潜力，是一条拓宽营销渠道的高效途径！
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