
抖音招商团长怎么申请开通?抖音团长玩法，新手入门教程，助理抖音
招商团长变现！

产品名称 抖音招商团长怎么申请开通?抖音团长玩法，新
手入门教程，助理抖音招商团长变现！

公司名称 泾河新城坤泽抖抖信息咨询服务部

价格 .00/面议

规格参数

公司地址 陕西省西咸新区泾河新城崇文镇孵化中心1号楼3
层东南角35369

联系电话 13592595703 13592595703

产品详情

今年抖音大力发展电商，直播带货如火如荼，这一块做得好的带货达人或商家，基本赚得盆满钵满。

如果普通人想从其中分一杯羹，不做带货达人不做商家也不开店，还是有办法的，可以做“抖音招商团
长”。

抖音官方针对这块推出的“抖音招商团长”，目前叫精选联盟服务商。

这个团长，说白了，就是商家和达人之间的中间商，可以帮助商家找到带货达人，然后又帮带货达人找
到合适的选品进行带货，终帮助商家提升商品销售额，团长赚的就是其中服务费。

身边认识一圈友小打小闹去做，一月至少赚了3万多。

这种项目基本赚的就是信息差的钱，不用囤货，不需要复杂运营手段，操作简单，风险低，而且这块处
于红利阶段，官方大力扶持，赚的都是实打实的。

给大家讲讲抖音招商团长怎么运作和赚钱模式，感兴趣的朋友都可以看看~



一、抖音招商团长到底有多好做?

这块无非就是将卖家的产品推送到主播或达人面前，利用他们的带货能力与流量，为卖家推广并卖出产
品，后主播获得佣金收益，卖家获取产品的盈利，而团长从中赚取服务费，基本属于三方共赢的合作。

团长好比于慧眼识高手，找到带货高手来卖产品，自己充当中间人。

这种中间商的服务费基本5-15%，帮卖家带的产品越多，达人卖的越多，自然赚的也更多。要是能手握一
些稳定月赚几十万或上百万的主播，团长基本躺赚收益了，一旦爆单了，赚的也更多。

二、抖音招商团长怎么做？

1、抖音招商团长怎么申请

抖音招商团长申请，目前暂不接受0经验的人申请，只能是MCN机构或者有企业，才能申请开通团长权
限，登陆“巨量百应”平台申请。

过，这个开通不难，具体如下：

1.MCN机构/基地，绑定达人的小店交易额汇总≥100W。

2.相关团长经验，比如淘宝，京东，快手有一定的招商经验，需要上传截图证明。

3.如果不满足绑定达人小店GMV门槛，也没有相关团长经验，则提供相关公司介绍，主营业务模式，相
关达人和商家资源，成功案例等，注册资本为≥50万。

需要注意的是，驳回三次将无法申请入驻。

自己开通有困难的可以联系服务商机构代开，更有经验，不成功包退款！欢迎咨询上放，手机号（微电
同号）

当然，如果达不到上述条件要求，但也有野心想做的，还是有办法的，可以申请成为原始抖音招商团长
的二级团长。

这种的话，可能就是帮团长做事，得到服务费可能相对没那么多，非常适合小白去尝试这个。



2、抖音招商团长具体怎么对接商家&达人

哪里找商家

1、团长招商广场招募

抖音招商团长拥有发起“招商团长”活动功能，发起活动后，所有开精选联盟的抖店商家都可以通过“
商家后台-营销中心-精选联盟”看到你的活动详情，并将自己符合要求的商品提报给你。

团长可以自行挑选，然后把这些商品对接给匹配的达人进行售卖，并从中收取到服务费。

再者，通过抖音发布的一些活动可以看到一些商家群的联系方式，然后进入群里面找合适的商家。

2、混商家圈子

如果本身做这行业相关，可以参与一些线下商家之间饭局或找朋友推荐商家资源，还有就是混一些高端
的相关社群，付费进入认识这类人脉进行合作。

这种更适合在行业有人脉资源的人，不太适合小白去混圈子，毕竟，不懂门路容易踩坑。

3、跨平台找商家或厂家

比如在快手，京东上面去找相关商家，或者专做快手主播做供应链产品的厂家，通过查询到他们公司找
到联系方式，进行商讨合作。

这类就是整合渠道差与信息差，有的商家和厂家不一定有精力做其他平台，有人主动牵手去整合这块，
自然是非常乐意的，主要看自己谈判技术。

招商团长哪里找达人资源

1、团长后台找



在团长后台查找系统给你推荐的达人，或者参加一些抖音对接会，进行找达人。

在抖音广场，搜一些带货能力不错的带货达人，通过达人主页的联系方式或星图联系找他们，再者，看
抖音直播间的带货榜单里面，找到带货能力不错的达人进行联系。

后，就是用一些直播低价包邮产品（5-9.9元包邮）去吸引达人或找达人联系，这种基本上达人很乐意主
动去加你的。

2、直播基地拜访

可以去直播基地拜访，每个直播基地都有自家或入驻主播，然后进行商讨询问找合适的主播带货。

3、垂直社群找

通过一些自媒体或达人社群，主播垂直群，MCN机构找一些合适达人。

比如嗨推这种专做这块的社群，付费进群找合适的达人。再者，通过MCN机构朋友找到合适达人，这两
种方式都是效率快的。

4、第三方数据平台找

通过飞瓜，抖查查，蝉妈妈等第三方数据平台查找，这些平台每天更新前的带货达人榜单，也能够看到
不同分类的实时爆品，也可以看到同行产品数据，分类明确，指标都很细化，包括佣金比、销量、转化
率、关联达人等。

对接商家与达人注意事项与建议

1、本身开公司的，有人力团队资源等支撑的，可以当做新项目试水。

比如分出三部分的人进行对接：专门找商家的BD、找达人的BD和验货商家产品与寄样给达人的人。

以量取胜，假设找的达人一场直播带货赚了5000，如果50个达人都带货了，也就是赚了25万，去掉该有
的人工费用，剩下赚的都是纯利润的钱。

2、有些带货数据不错的大主播，带货是需要收坑位费的，这个需要提前与商家沟通好，是否愿意找收坑
位费的主播，以免出现纠纷。



3、一般团长赚的是服务费，对接一些厂家时候，要谈好多少佣金给到达人及多少服务费给带自己，以免
出现信息不对称，比如团长以为商家所说的25%全是佣金，但实际上，可能里面包含了服务费。

4、一旦与达人达成合作，进行直播带货时候，需要提前做好沟通与评估，比如达人带的产品爆单了，是
否能及时安排好多的库存去承载直播间下单量。

5、抖音招商团长申请成功后，有90天的考核期，若期间带货单量少于≤100单，就面临被取消团长权限
资格。

在这一块上，对接事情可能会出现林林总总的情况，都是需要提前思考与安排好的。

四、做抖音招商团长能赚多少钱？

团长发起的“招商活动”，当商家找到抖音招商团长对接达人带货，商家给出的费用是：达人的佣金费
+服务费。

所以，在巨量百应后台，【精选联盟】-【招商团长】-【我的招商】，发起招商活动时候，需要填写以
下信息：

佣金率（必填项）：佣金率要求范围1%-50%（达人所赚佣金的部分，平台照常抽取10%的技术服务费）

服务费率（必填项）：服务费率要求范围0-40%（团长的服务费率达人是看不到的，团长所赚的服务费，
平台会抽取10%的技术服务费）

佣金率这块，基本看商家能给出多少，可以看市面同类型产品的佣金率来挑选合适的商家。

再者，就是服务费率这块，毕竟填高了，商家不一定会选择你，市面上，这块服务费率是5-15%，高了看
自身本事，毕竟，高了就优势不太明显了。

在这个招募过程，也需要填写：

活动标题和活动要求（必填项）：文案会对商家的展示，活动要求可以写详细一些，比如要求的商家类
目、商家的体量、库存、DSR、是否是品牌等。

后，就是达人通过我们团长报名链接的产品推广，每带货一单团长就收取每一单的服务费。



举例：比如抖音上一款售价23.6元的护手霜，给到达人的佣金实际是30%，抖音招商团长的服务费是5%
。

给到其中一个博主进行直播带货，直播关联场次是6次，带货订单量是2669，即销售额是62988.4元，团长
赚取的钱是：62988.4*5%服务费=3149.42元。

抖音总带货订单量是3988，即销售额是94116.8元，团长总赚取的钱是：94116.8*5%服务费=4705.84元。

换言之，一款产品团长赚取的服务费为3000-5000元，假设按照抖音上多可创建50个活动，哪怕合作50款
产品，按照活动周期59天内，按上述的服务费率来算，团长赚取的服务费就高达50*5000=25万。

后，就是如果自身能力可以，可以找商家商讨要利润补贴，看自身本事与谈判能力。

比如团长给商家带货到一定量级，是否有额外的利润补贴，假设每卖出200万，商家补贴5%利润，也就
是团长每卖出200万*5%的利润补贴，即多赚取10万元。

五、总结

这一块项目，更适合有MCN机构合作经验或者懂供应链或者商家合作这块的人。

当前，抖音小店卖家有100万，但活跃的团长不足5000个，这一块目前进入做还是有红利所在，这种项目
的钱越往后越不好赚。

还是一句话，越努力越幸运，少壮不努力，老大徒伤悲，快行动起来吧，招商团长开通欢迎咨询留言上
方，手机号（微电同号）
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