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联系电话  183****0056

产品详情

随着流量红利的消散，越来
越多的企业商家开始寻找新的流量获取途径，而微信分销
就是目前很多企业商家共同的选择，那么分销到底是什么呢?分销又是如何开展的呢?下面小编就来为大
家解答这个问题，感兴趣的朋友快来一起了解了解吧!

一、分销是什么意思?

分销是通过互联网将供应商与经销商有机地联系在一起，打造多层级的分销成交平台。通过分享、邀请
等方式绑定上下级关系，把会员和消费者变成分销商，让分销商宣传售卖商品。分销商获得佣金和奖励
，而供货商得到低成本的拉新转化，分销系统
再加上完善的的返佣和奖励规则，可以轻松实现人人分销、人人推广的模式。

二、打造分销有何优势?

对于商家而言，打造分销运营可以更好的拓展客户，提升商品订单销量。然而运营分销模式的时候，商
家也要注意分销系统的运用，系统可以更好的支持商家做好线下与线上的分销渠道拓展。

三、如何开展分销?

1、做好商城布局

要想不断的拓展线上与线下分销渠道，那么首先就需要让大家信任。赢得大众的信任是商家运营分销系
统商城的第一步，也是关键的一步。对于商家来讲，做好商城布局，给人留下初始的好印象是关键。

我们举例来说，分销系统商城要具备舒适的页面布局，便捷的操作工具，如商品搜索功能，多种支付功
能等，这些都能提升客户的满意度。专业的页面布局和齐全的功能，凸显正规化商城的特点，更容易赢
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得大众的信任。

2、制定分销规则

商家运营分销模式的时候，需要制定分销规则，需要执行分销操作，这样才能实现分销效果。但是分销
规则的制定和执行，当然少不了分销系统商城工具的支持。借助系统来设计分销规则，并加以监督执行
，这样才能让线上与线下分销渠道顺利的拓展。

举例来说，商家可以划分分销商等级为三级，每级分销商都有不同的佣金比例，基于这个规则，各个分
销商都会努力实现，从而实现更多的拓展分销渠道。同时系统针对分销商的佣金、营销行为加以管控，
有利于提升分销商的信任，更有利于商家的后期运营。

3、做好引流推广

商家在吸收客户流量、拓展分销商的时候，不能紧盯着线上或者是线下，要综合去运营才行。搞好线上
与线下引流推广，这样就可以大大提升商家的销量。对于线上或者线下引流推广，也许会出现一些衔接
方面的问题，不要紧，商家可以搭建分销系统来解决问题。

我们举例来说，商家通过线下地推的模式，张贴活动海报，借助一些小福利来吸引客户扫码进入分销系
统商城，从而完成线下引流。对于线上引流就更简单了，商家可以对接微信公众号、朋友圈等平台，从
而实现引流推广。

4、管控分销渠道

对于商家来讲，在传统的运营过程中，分销商的一些做法往往不能很好的被监督，因此经常会出现一些
不好的情况，比如窜货、改价等等。对于这些做法往往会让商家处于被动，商家品牌在市场并不会得到
好的印象，运营也会损失惨重。依靠分销系统，商家可以严格管控分销商的运营行为，不管是线上与线
下，能确保分销商品活动有序进行。

基于分销系统，不管是线上与线下分销商，都需要在线进行申请加入，运营也需要在线进行，奖金佣金
的管理也是在系统中进行。在营销过程中，商品下单、结算、物流等都能在系统中处理，这样客户清楚
的看到自己的商品来源，商家也能更好的管控分销商。

好了，关于分销是什么，如何开展分销志英就介绍到这里了，希望本文能帮助到大家，如果大家还想了
解更多关于分销的玩法，或者是想要打造一款微信分销系统
来帮你实现线上线下渠道的拓展，可以来我们公司哦！我们将为大家提供专业化的分销解决方案，助力
大家打造微信闭环体系！
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