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产品详情

在这里，力辛以文章的形式简单地告诉我如何做拼多多无货源店群在这种模式下，一些方法和经验会毫
无保留地告诉你。因为文章长，内容多，建议你慢慢收藏看。

虽然干货不是很高端，但想到新手小白有很多小细节不懂，jin天我将在文章中与你分享，我希望帮助那
些正在做，想进入这个行业的朋友。

拼多多无货源店群是一种什么样的模式？

无货源店群

无货源字面意思就是没有货源，那我们真的就没有货源吗？没有货源我们卖的是什么？

虽然名字是无货源，其实我们是有货源的，只不过我们不用自己去囤货，自己发快递等等。无货源就是
我们不需要有自己的工厂和商品库存，我们的货源就是平台上那些数以万计的爆款商品，也可以说电商
平台上的所有商品，都是我们的。（其方式就是通过技术采集上架，到我们自己的店铺来进行售卖，中
间商赚差价，简单暴力。）

店群：则是指通过开设多家店铺来进行竞争，形成爆款的几率更大化。比如初期阶段一家店铺的订单在
十单左右，那么十家就是日出百单。

拼多多无货源店群怎么玩？

简单的说，这是一种赚差价的模式。思路简单，但也需要一定的运营能力。



1、选品分析

电商卖货选品是关键。我们需要通过数据分析，确定自己要做的产品。新手一般是建议先做偏门、冷门
并有增长潜力的产品，也就是常说的蓝海市场。或者做红海市场的细分类目也行，比如女装肯定是大流
量的类目，那么你可以做大码女装这一细分类目，或者更细的大码女装连衣裙。案例一下

2、竞品分析

确保你做的这个类目或者关键词的竞争对手实力不是特别强的，特别是有些小类目，如果有公认的品牌
的，chwl4912 那么挤进去也是死路一条，只有竞争对手实力相当，你才有办法超越并垄断流量。

3、精细化运营

电商行业老生常谈的话题，从商品的标题、主图、商品详到客服，做好每一款商品，这样才能增加你的
转化率，不至于把流量浪费。吸睛的卖点，首图、二图和五图，首屏前三屏幕必须强调卖点。

拼多多无货源店群的优势是什么？

1.硬件要求低，只需要一台电脑+一根网线。2.投资超小，几乎零投资，没有消耗性投资（保证金+流动
资金还是自己的钱）。3.无需进货囤货，不用担心货压在自己手里。4.无付费推广，只需上新获取自然流
量（主要看技术操作）不shua单不烧车，无后续费用！5.操作流程规范，只要按照操作方法去做，简单易
学。拼多多无货源电商精细化店铺收益如何？拼多多无货源店群是一个积累的项目，也就是说收益是你
做得越久收益就越高。我们是精细化操作，正常一个人开五到十个店铺就有1W左右的收益，而且不需要
yi天24 小时守着电脑哦！一个需要2个小时，选品上新，下单没有流量的商品，再就是平时在手机回复客
户消息。

无货源拼多多店铺群项目的特点是成本低，小投入，时间占用少，收益较大，可一人在家操作，也可以
请团队一起做，还可以开公司大规模做。

无货源模式是否违反拼多多规则？

拼多多平台会支持无货源模式的发展，因为拼多多卖家越多，对拼多多zui直接的好处就是增加整体营业
额，每一个产品多一个卖家中转就相当于给平台增加一笔收入，现在各电商平台很多卖家都是无货源。
既然平台想盈利，他就不会放弃无货源模式。做项目的时候一定要考虑项目周期。只有选择一个生命周
期长的项目，才能进行系统的研究，长期的布局，持久的投资，收获稳定的效益。如果一个项目周期短
，不是不能做，只能是对主营业务的补充，即使项目在短时间内带来巨额利润，也无法改变其作为我们
副业的身份和性质。如果你只想在短时间内追逐暴利，那么你zui终的结果必然是精疲力尽，成为别人成
功的铺路石。jin天的文章到这里就结束了，如果jin天这篇文章对你有所帮助希望你可以转发出去。
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