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产品名称 如何让白酒行业少花冤枉费，不打膜拜电话找到
意向客户呢？

公司名称 湖南聚米通讯科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 长沙市雨花区湘府中路18号德思勤城市广场B3至
B6栋2127房

联系电话 18674801070 18674801070

产品详情

白酒行业的发展也不如从前了，消费群体的转变让白酒不能再依靠传统的销售模式，想要获得收益就需
要深入新用户的生活中去。那么，就先来看看，白酒销售如何寻找客户?

销售人员想要寻找到自己的客户，首先就需要找好寻找的渠道，不是每个地方都会有自己的目标用户的
。而寻找客户的渠道仅有线上和线上。

外呼系统的线路包含哪些内容？

目前市场上稳定的线路包括回拨系统线路和AXB系统线路。根据系统的转接，回拨线路将呼叫者变为被
呼叫人，即呼叫人和客户处于回应状态，无呼出记录，避免了高频卡封的问题。

AXB系统线路通过线路转接呼叫给客户。自始至终只有一个呼出记录，避免了高频卡封的问题。而且以
上两种模式都是显式实数，客户可以回电。客户关系管理系统是为满足企业对员工和客户的管理需求而
附加的。

外呼系统平台指的是什么？

外呼电销系统是利用系统帮助企业进行营销的系统。呼出线路数量大于座席数量，以节省等待时间，也
可用于市场分析。例如，它可以根据列表自动拨打大量客户，以促进产品或服务的营销。

使用系统进行电话营销，降低企业成本，提高效率。

外呼电销系统分为两部分

1、系统：主要是客户、员工管理，呼叫统计和分析；



2、外呼线路：主要为销售人员打电话，解决封卡问题提供线路；

在防封方面，外呼线有中间线和回拨线两种

1、中间号线，即AXB模式，以中间号转移的形式减少呼叫列表，终只生成一个中间号。

2、回拨线路的风险。平台的中间号码负责呼叫，先呼叫呼叫者，再呼叫被呼叫者。实现呼叫人和被呼叫
人之间的通话，运营商系统显示销售人员已经接听，因此不会被高频呼叫堵塞。

得助功能主要包括空号检测、语音质量检测、黑名单、通话记录、通信时间统计、泄漏提醒等。可以满
足各行各业不同的业务需求，按月收费，保证定期呼出线路。具有运营商授权和售后服务的线路。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

