
深圳推广公司百度爱采购开户

产品名称 深圳推广公司百度爱采购开户

公司名称 深圳市顺企网络科技有限公司业务1部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市龙岗区坂田街道南坑社区雅园路5号Y3栋1
层11号

联系电话 19926580235 19926580235

产品详情

广告投放多少钱，广告效果怎么样，广告推广流程是怎么样的？

关于二类电商是谁？为什么做？如何做？有互联网的地方就有电商，作为国内电商的代表平台:淘宝、京
东、天猫等，已给国人的生活便利带来巨大的变化，同时也造富了万千的卖货商家。而经过这么多年的
互联网发展，电商模式也层出不穷，比如“二类电商”：一、什么是二类电商？二类电商就是直营电商
，我们看下直营电商的定义：二类电商的广告投放渠道有头条、腾讯广点通和**朋友圈、百度及凤凰资
讯等大大小小几十家媒体。二类电商的介绍有很多，这里不再作过多阐述。二、为什么做二类电商能赚
钱、市场有多大？先看两个数据，截至2017年4月支付宝月活3.5亿，而**月活9.38亿，据说截至到现在又
涨了不少。很明显，支付宝用户代表着中国在线支付的主流群体，3.5亿月活用户养活了淘宝、天猫、京
东、唯品会等多个电商在线支付平台。那不妨思考一个问题，**用户数量对比支付宝用户数量，所相差
的那些用户是谁？是一些正在使用移动互联网却还不会网购的人。是不是感觉莫名的亲切感，有可能就
在你的身边，例如你的爸爸妈妈，爷爷奶奶。他们具有互联网初期用户的的典型特征，不信任在线支付
，有强烈购物意愿，通过货到付款的方式进行电商消费，他们就是二类电商。好，接着思考第二个问题
，如果这些人开始网购了呢？3.5亿用户已经养活了天猫淘宝京东等等电商平台，而数倍于这个市场的消
费群体，必然带来新的电商红利。2017 年 11 月 30
号，在“创投风向标”创新工场的投资趋势分享会上，中国11 亿买家群体被划分为 3 波：买家，是 PC
互联网 3 亿原住民，也是*早买苹果与小米手机的那波人，
他们能熟练使用互联网，生活在一线城市，男性偏多。开淘宝店、开京东店、
做百度竞价因为这波人群暴富。（2013-2014 年爆发）第二波买家，是二三四线城市年轻人群，他们因为
OPPO、VIVO 等国产手机的
普及，移动互联网从一线城市往下级城市下沉而崛起。这波人成就了微商卖货
月流水过亿的时代。（2015-2016 年爆发）第三波买家，是二三四五线城市 40
岁以上以及一线城市年纪更大的用户，数量 5-6
亿，他们以前是轻度用户，因为**逐渐养成使用习惯，即将成为重度
用户，是二类电商、直营电商的重大机会。（2017-2020 年爆发）二、二类电商市场有多大？先看两个数
据，截至2017年4月支付宝月活3.5亿，而**月活9.38亿，据说截至到现在又涨了不少。很明显，支付宝用



户代表着中国在线支付的主流群体，3.5亿月活用户养活了淘宝、天猫、京东、唯品会等多个电商在线支
付平台。那不妨思考一个问题，**用户数量对比支付宝用户数量，所相差的那些用户是谁？是一些正在
使用移动互联网却还不会网购的人。是不是感觉莫名的亲切感，有可能就在你的身边，例如你的爸爸妈
妈，爷爷奶奶。他们具有互联网初期用户的的典型特征，不信任在线支付，有强烈购物意愿，通过货到
付款的方式进行电商消费，他们就是二类电商。好，接着思考第二个问题，如果这些人开始网购了呢？3
.5亿用户已经养活了天猫淘宝京东等等电商平台，而数倍于这个市场的消费群体，必然带来新的电商红
利，存在且只存在二类电商市场，现在你可以问一下你自己，二类电商市场到底有多大？三、怎么做二
类电商？1、选品：什么产品好卖？刚需产品和消费升级产品！由于政策管控，功能性化妆品、保健品等
刚需产品比较难审核通过，现在投放的大多属于消费升级产品，比如一些实用的产品，如健身器材、空
调扇、手机、鞋子等等：2、开户开户找谁？可以找当地的投放平台的总代理进行投放，必要的情况下可
以去找渠道商进行开户；3、进货其实二类电商能有效的去抓取一个：信息差，我们在平台上所要投放的
产品呢，其实在1688上面都能低价格的拿到，比如刚才我们提到的健身器材：在前期广告开跑得时候，
其实并不需要去进货，可以先把广告打开，看看消耗量是多少，能出多少单，根据情况后在去订货发货
也来得及，如果是效果非常不好，那立马换另外一款产品继续跑；4、发货对于发货的问题呢，因为二类
电商绝大部分都是通过货到付款的形式去完成的，所以说在选择快递很重要，但是选择快递呢也要根据
实际情况来选择，我把推荐的两家快递公司和优质条件也告诉大家：顺丰：优势：服务好，速度快，服
务费1%、快递费月结、首重快递费8折，就是物流费相对高；京东物流：优势：服务费：1%、T+3（签
收后三个工作日内返款，行业*快）、快递费月结算、全国低价通票；二类电商板块已经疯狂了几年的时
间，在这个行当成就了很多人，同时很多人也沦为炮灰，所以说大家结合自身的优势、分析每个环节，
要想在二类电商领域抢占一席之地，还是大有机会的
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