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产品详情

对抖音还懵懵懂懂的你，是否急需一篇能快速掌握抖音技巧的干货，让你学会如何快速增粉?那么接下来
，希望这篇文章能让你满载而归!

首先，简单说下抖音的基本吸粉逻辑，可以这样理解，你发布视频，系统给你一定的曝光，被其他用户
看到，用户喜欢，就会，转发，评论，因为你的视频质量高，视频就会爆起来，这是一个正向的循环。

如果你发出的视频，系统首先给你的曝光，没能激起粉丝的有效互动，这个视频就会被系统判定成低质
量视频，那么，这个视频就会很快的结束曝光。

那么，我们要如何才能让我们的视频可以得到更多的曝光呢?

抖音的精选机制和热门，是机器筛选为主。

机器筛选评判标准:

使用抖音直拍，无其他APP特效、水印或水印遮挡;

画质清晰(确保升级到抖音最新版本)，画面无过度曝光、无过暗或卡顿;

精选评分维度:

创意( 有独特创意&优质剧情、拍摄剪辑手法独特) ;

才艺(舞蹈、弹唱、颜值、特殊技能等) ;



场景(户外、人多场景丰富，美观精致加分) ;

配合度(积极参加官方挑战、站外传播等)。

基础定位有了，内容思路有了，以下是吸粉获得10万+赞的五条技巧。

第一，抖音规则要清楚。

首先，抖音分为两种视频上传方式。

1. 直接拍摄上传

2. 本地视频上传

知识点：本地视频上传默认为原声，但是在原声的基础上也是可以添加音乐的!适用于想让别人知道用了
什么BGM。

第二，创意优先。

熟悉了抖音的规则后，我们就需要一个好的创意来作为支撑。

发布原创视频是最好的获赞方式!

下面这几条都是获取大量赞的好办法：

1.记录你生活中的趣事或者分享干货

2.也可以学习热门的舞蹈，手势舞等

3.配表情系列，利用丰富的表情和肢体语言

4.旅行记录，将你所看到的美景通过视频展现出来

第三，数量控制好。

一个好的抖音玩家一定会控制好自己的视频数量，宁缺毋滥。

试想一下，如果你一天连续发几条，别人看到刷屏后一定会不开心，并且有一定程度的审美疲劳，好的
作品则会被淹没。

第四，发布的时间。

抖音在线人数最多的几个时段分别是：

1.周五的晚上

2.周末两天

3.工作日的晚上6点-8点

把握好发布的时间!你的作品会被更多的人看到，火的更快!



第五，加一个好的挑战。

抖音上每天都会有不同的挑战，发视频的时候添加一个，会让你的视频曝光率更高，也会引来相同爱好
者的更多与关注。

有人问，那么当天发的视频和挑战没关系能加么?

当然可以，但如果你对这条视频的质量很有把握，那么还是别加了，加上反而会画蛇添足。

第六，@重要的人。

@你的朋友或者粉丝量多的人，也许他们会引来更多的人

实在没有好@的那就去@抖音小助手吧。

当然，就算做到了这些也不会保证你获得10w+的赞，我们有时还需要一些运气。

插播一条，因为我们服务企业抖音代运营为主，一般都会企业认证蓝v号。

通过增加身份属性来快速获取其他抖友认可，从而达到增粉目的，认证加V就是一个非常快速有效的方
式。

好处一：平台流量倾斜

加V之后，抖音官方会有流量倾斜，视频作品会优先进入抖音推荐池，增加上热门概率;同时也提高了其
他抖友对你的可信度，从而增加粉丝。认证之后会有明显标识，增加可信度。

好处二：增加曝光

从曝光上来说，认证后的用户是排在搜索页最前面的。在好友列表里，由于独特的V标识而增加辨识度
。

好处三：获得广告商认可

经过认证的抖友，更容易获得广告商认可，获得经济回报。特别是有几十万粉丝的抖友，认证是个快速
吸粉和商业化变现的手段。

1、做爆款视频，获取平台推荐

1.创意的内容

抖音作为一个社交性很强的短视频内容平台，当然想获得抖音中心的流量分发，抖音的内容必须符合优
质内容的本质。很多人一接触抖音就感觉有毒，一刷能够刷好几个小时，如果没有优质的创意内容，又
怎能保证用户的黏性?

抖音内容他有魔性在于他抓住了内容的本质，满足了用户的好奇心、共鸣感、新鲜感和用户的七情六欲
，五感六觉，所以这也是我们抖音运营者在创作内容时应该思考的方向。

http://www.datoushuo.com/douyin/
http://www.datoushuo.com/douyin/


什么样的内容在抖音最受欢迎?

总结规律，抖音中可以黏住用户的常见元素：

美女帅哥卖颜值;

萌宠成精卖可爱;

搞笑娱乐卖耍宝;

反常识新奇特卖体验;

潜在的当下任务卖好奇心;

快节奏卖画面感。

2.主题的丰富

抖音的分发机制和传统的内容分发平台不同，根据以往的经验，抖音运营的推荐池应该是有比例控制，
策略调配的。传统的内容分发平台往往更加用户的兴趣推荐相关的内容，所以平台往往希望用户主题相
对集中，而抖音的内容运营个性推荐机制采用的主题类型配比策略。

其实这个很好理解，如果你喜欢旅行，在抖音一刷推荐的全部都是旅行相关的视频，虽然视频都是很精
美的，但是是不是很容易就腻了?

目前很多平台的内容个性化推荐机制还是采用传统的个性化算法推荐机制，而抖音采用的就是不断调控
运营池里面的内容，保证不同类型主题合理的比例，通过控制运营池配合基于和关注的弱个性化算法来
达到四两拨千斤的效果。

3.保持更新

抖音和其它短视频平台一样，保持更新视频内容。一定要保证尽可能高的活跃度，经常更新视频，这样
要让大家知道你的存在。否则一方面很难获得平台的推荐，另一方面也很容易掉粉。

越多的视频，就可能上热门推荐，这也是最快速吸粉的方法，也是最难操作的。

2、去热门视频写评论

抖音一推出业内人士就认定这是一个社交属性很强的app，从抖音的运营策略就可以看出，抖音要做的是
一场以发布者内容为原始素材，全民参与加工的内容交流与互动，所以如果想增加抖音粉丝的数量，多
多参与热门视频的互动和评论，可以积累用户的关注。

评论内容一定要写的有个性，好玩，才能吸引别人关注，成为你的粉丝。

3、蹭热点，参与热门话题

说到用户关注数的增加当然离不开短视频的曝光量，只有曝光量增加了让很多人看到，进而引导用户关
注。这里特别要提的就是参与抖音平台的话题活动，流量不容小觑，增粉的效果也是很好的。

特别是一些很容易引起共鸣的热点话题，比如抖音最近时间很火的热门主题，N多人都在拍，那你就可
以跟风模仿，蹭流量。



蹭热点，实时性比较强，抖音的热点也用于不会断，要经常去搜索关注，还有热门音乐，明星，事件也
是可以蹭的热点。

4、互粉互推

不管是草根还是大V，互粉互推对于抖音快速增粉效果还是挺不错的，刚开始做的时候可以在类似抖音
互粉QQ群这样的渠道互粉互推，与抖友互粉，是最简单，最快捷的快速吸粉方式，当你粉丝积累到了一
定的量的时候再找跟你粉丝差不多级别的人互推。

在初期，要充分利用好500个操作，大批关注，总有相当部分人会回粉你的。你写个“互粉”标签，保证
很多人来粉你。不过如果别人粉了你，你也要粉回别人，骗粉不是长久之计。

草根和大V在做互推互粉的时候，唯一的差别是量级不同而已，策略还是一样的。互粉作为曾经快速增
加微博粉丝的最好方法之一，现在用来做抖音其实效果经过测试，目前官方还没有果断的限制，所以大
家要做的话可以大力去做。

5、社交平台导流

作为社交属性特别强的抖音来说，你在思考“如何增加抖音粉丝”的时候，首先就应该联想到社交平台
，如果你之前有去经营社交平台，当你有社交平台比如微博、微信等等自媒体平台的用户资源积累，那
么从那些社交平台导流过来将会大大的增加加粉的效率和效果。

最后，有几个注意事项：

1，完善好个人信息，昵称，要好听，最好和你发的视频内容有关，更容易被搜索到，个人签名最好说明
自己要做什么，粉丝也容易对你有了解。

2，视频要有创意，要和别人不一样，因为抖音支持原创，有看点。视频上传后，要多和粉丝互动，提升
粉丝粘度，引导粉丝关注和以及评论。

3，抖音定位清楚后再运营，认真发，如果内容杂乱无主题，容易降权，确保每一天都更新，每次都高质
量。

6、投放广告

除了自己后台操作投放抖+，还可以投放抖音官方的原生、创意的信息流广告。

抖+广告在账号自己就能操作，一般先看自然流量，然后投放200测试，数据起来后，说明质量还不错，
可以加投500-5000不等获取快速曝光。

玩抖音的用户一定会遇到这种情况：刷几条抖音视频，就会碰到一个标着“广告”字样的抖音信息流广
告。这种广告形式也是品牌们经常会遇到的一种。

信息流广告是建立在海量信息上的，而抖音的信息流广告的优势则在于原生、创意、定制等，基本上不
会对用户的观看体验造成什么影响。

我们比较熟悉的案例Airbnb、雪佛兰、哈尔滨啤酒投放抖音就是是抖音品牌视频广告的首秀。据了解，A
irbnb通过此次广告的品牌好感度提升高达89.2%。苏菲也在抖音上上线了两支信息流广告，两天的投放期
，视频总播放量达到1600万。良好的投放效果势必会吸引更多广告主的投放。
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