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鞋子入驻天猫的品牌介绍怎么写？服饰鞋包厂家怎么入驻天猫？

在入驻天猫前，你就要先了解品牌评估这个环节会评估什么？天猫开始的时间会运用阿里大数据机器审
核入驻资料，审核判定提交的资料是否真实？若提交的资料存在虚假，那就直接秒驳回。

通过机机器审核后小二再进行审核，小二审核主要从：品牌的定位、前期品牌推广详情和后期的推广计
划、经营店铺的运营能力、产品特色和创新点、企业生产实力、综合判定是否有发展的潜力。

1、品牌定位和介绍：风格、目标客、价位段、品牌价值和优势

2、品牌经营实力：品牌的线上综合展现（现经营的淘宝店或其他电商平台的销营额、如淘宝、京东、拼
多多等），线下门店经营情况（数量、近一年交易额、外贸出口额等）

3、品牌特色：原创、科技、智能、时尚、实用等

4、产品介绍：产品的差异性、创新点、多样性、卖点、功能

5、企业实力：工厂生产能力，企业在领域内获得奖项或认证等、运营计划、前期品牌推广详情和后期的
推广计划等信息。尽可能与生产挂勾，因为天猫就是喜欢这种生产型的企业。

定位准确：商家的产品、消费人群、价格等没有吸引力和竞争力，如果我们自己找不准市场定位、找不
准人群定位等等，天猫肯定会将我们拒之门外。天猫入驻品牌影响力不够怎么办？相信这是很多商家心
中的一大疑问。入驻天猫，品牌本身非常重要，足够的品牌影响力，过硬的产品质量，才是品牌立足根
本。这也是天猫一再强调品牌重要性的原因。那么天猫从哪些方面进行评估，商家又从哪方面进行提升
品牌，

品牌影响力，不是说靠那种廉价劣质的包装，在互联网上留下一点信息记录就能提高的，这恐怕商家你
自己都难以置信，这样简单做点小宣传就能够提高品牌影响力，进而提高入驻成功率？很明显不可能，



如果真花钱给自荐服务商去做所谓的品牌影响力提升的包装，那么这个智商税交的有点不值得，他们的
包装套餐收费再8800-13000之间，你看对方给你的报价是坑了你多少。

言归正传，因为“品牌影响力不足”被驳回了，该怎么办呢？

首先，不要急着提交第二次；其次，不要听信自荐服务商的去做包装，也不要去买什么品牌影响力提升
的套餐。然后，检查自己的资料，有没有真的按照要求提交，是否清晰完整，文案那些写的是否用心如
果你想继续自荐，那么检查完一个星期后，你自己再去自荐吧。

目前品牌评估驳回的三大主要原因：1、品牌定位不匹配进入天猫开店的门槛就是品牌评估，需要多位小
二对商家品牌线上综合展现、定位、品牌经营实力、等信息进行初审和复审，由此可见天猫对品牌的重
视程度，非品牌商家容易被限制，天猫鼓励商家去创造自己的品牌，而商家如果自己去创建一个新品牌
，但由于影响力不够被拒绝，所以商家需要更多的时间去打磨品牌。天猫一直走的是高端品质化平台，
如果你的产品口碑有问题，导致大量的投诉，那肯定不符合天猫的入驻标准。2、市场影响力不足如果商
家在线下的店铺没有什么市场影响力，也是会被限制入驻的。例如有十个消费者中有九个都不知道你的
店铺也不知道店铺是经营什么商品的，在网上搜不到任何的品牌资料或者消费者口碑，那你在消费者那
存在感为0，天猫凭什么认为你能吸引消费者，那还谈什么市场影响力。现在，天猫缺的不是良莠不齐的
商家，而是流量，市场是有限的，而竞争却是无限的。3、公司综合实力不足简单来说，公司运营实力不
足，或者运营计划没有表现出来公司实力。运营方案一般用于作为对企业品牌整体实力、产品市场定位
、受众人群、未来店铺运营方向、能给天猫带来什么资源的一个整体描述，其目的是为了让审核的招商
小二对你品牌和产品做一个比较详细的了解，并明确你是否有运营能力，能让店铺在天猫很好的发展。
品牌影响力不足，无法得到有效的完善，能避开这个影响因素的，只有通过像我们这种内部渠道服务商
，直接可以无视品牌影响力来操作入驻，只需要基础资料，不需要任何资质证明材料，这相比通过自荐
渠道提交资料而言，优势就非常明显了。鞋子入驻天猫的品牌介绍怎么写？服饰鞋包厂家怎么入驻天猫
？
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