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产品详情

 心理咨询怎么入驻天猫？心理咨询入驻天猫的运营方案怎么写？电商时代网购已经成为大家所喜爱的
一个购物渠道了，而在众多电商平台中天猫因为其高品质的品牌路线而备受广大用户的喜欢，这也让许
多的商家企业想要加入天猫，然而天猫入驻哪里是那么简单的，天猫招商的标准是非常严苛的，而很多
品牌入驻天猫却无法通过评估，这是为什么呢，下面小编就为大家就天猫招商品牌评估涉及的一些问题
来为大家解答一下。天猫事先会从品牌影响力、消费者需求、天猫市场结构综合评估，自建品牌池，符
合标准的品牌，可直接跳过品牌评估阶段，提交申请即可进入资质审核阶段。入驻天猫，限制期的规则
：如果是一次失败的话，你可以针对性解决问题再次提交，如果你两次提交都失败的话，那么就需要进
入到一个90天的限制期，这个90天是根据你一次提交的时间计算的，但是也建议商家下一次提交的时候
，还是换品牌换商标保险点，此外也需要针对问题做出优化调整才能确保成功入驻。有很多人问这个90
限制是按什么标准算的？在同一个品牌和公司的前提下，入驻天猫一次失败后是可以继续申请入驻的，
时间上没有限制要求，但若第二次再次失败，就会有90天的限制期，在90天后才能继续提交申请。目前
品牌评估驳回的三大主要原因：1、品牌定位不匹配进入天猫开店的门槛就是品牌评估，需要多位小二对
商家品牌线上综合展现、定位、品牌经营实力、等信息进行初审和复审，由此可见天猫对品牌的重视程
度，非品牌商家容易被限制，天猫鼓励商家去创造自己的品牌，而商家如果自己去创建一个新品牌，但
由于影响力不够被拒绝，所以商家需要更多的时间去打磨品牌。天猫一直走的是高端品质化平台，如果
你的产品口碑有问题，导致大量的投诉，那肯定不符合天猫的入驻标准。2、市场影响力不足如果商家在
线下的店铺没有什么市场影响力，也是会被限制入驻的。例如有十个消费者中有九个都不知道你的店铺
也不知道店铺是经营什么商品的，在网上搜不到任何的品牌资料或者消费者口碑，那你在消费者那存在
感为0，天猫凭什么认为你能吸引消费者，那还谈什么市场影响力。现在，天猫缺的不是良莠不齐的商家
，而是流量，市场是有限的，而竞争却是无限的。3、公司综合实力不足简单来说，公司运营实力不足，
或者运营计划没有表现出来公司实力。运营方案一般用于作为对企业品牌整体实力、产品市场定位、受
众人群、未来店铺运营方向、能给天猫带来什么资源的一个整体描述，其目的是为了让审核的招商小二
对你品牌和产品做一个比较详细的了解，并明确你是否有运营能力，能让店铺在天猫很好的发展。品牌
的评估结果是动态变化的。动态这个词本身有些含糊，哪些因素将影响考核呢？如果商家不是经常关注
电商领域，很难预测到这些趋势变化，甚至因此错失机会。当你收到被拒通知时，开始的反应可能是
难道销量好还不够？ 综合运营实力和天猫定位有啥关系？
淘宝店我们已经有了，为什么还叫我开淘宝店？ FACEBOOK又是什么鬼？先找客服问问。大多数客服会
针对你的运营计划书进行提问：运营计划书写了哪些？有体现品牌优势吗？这些问题，还是需要商家自
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