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2022年拼多多店群还能做吗？怎么入门？

拼多多也经历了几年的野蛮发展。现在，是时候开一家店铺赚钱了。如果你在一个小投资的地方创业或
发展自己的副业，你很难与大企业竞争，只开一家店铺全身心投入。因此，门店群模式是小企业或新手
小白的好选择。

下面分开从这几个方面详细分析店群运营的方法技巧以及注意事项。

一、注册店铺

做拼多多店群我们首先要注册自己的店铺，在拼多多页面点击商家0元入驻，就可以免费注册自己的店铺
，个人凭借身份证可以注册3家店铺，企业可以注册5家店铺，其中个人店铺的保证金是1000元，企业店
铺的保证金是1000元，两者店铺没有什么区别，根据个人情况进行选择。（保证金前期可以不交，等到
店铺出单之后再交也可以）

二、选择类目

做电商一定要选好类目，选择一个蓝海类目会让你的店铺出单像喝水一样简单，那什么是蓝海类目呢？

简单来说就是买家多卖家少的类目，也就是我们常说的供不应求，做这种类目的商品不光出单相对容易
，而且其中的利润也很可观，我们可以通过生意参谋等辅助软件去分析市场，再结合自身情况选择适合
自己的蓝海类目。

三、采集选品

拼多多店群是采集全网的优质货源，但现在大都是在淘宝1688等货源网站上采集，多多采集一些爆款商
品，进而提升店铺的收益，我们做电商的目的就是赚钱，在选品上也要多动动脑子，不要在这个环节偷
懒，后期就得不偿失了。



四、客服售后

这个相信大家都接触过，网上还有专门的话术，认真看一下就能了解，主要存在的就是售后问题，我们
只是一个中间商，买家有问题我们直接反映给上家，传递好信息就可以了，如果客户想要退换货，是商
品问题就让上家负责，如果是买家的问题，就让买家自己承担运费。

还有就是关于平台规则的问题，只要我们注意一下就可以了，其中没有什么比较难解决的事情，处理的
多了也就会了。

很多电商包括新手都会遇到的问题。

一：产品不会选

这里做个小结：新手不要碰服饰鞋帽这些大类目，进去就是一撮小炮灰，应该找应季的、小众的还有就
是刚需的冷门小类目，做得好的话其实挺滋润的。

二：店铺产品多且杂、标签杂乱！

你肯定听说过只要上架就大卖的光辉历史，不过那也只是历史了，如今流量的来源已经变得非常零碎了
，这就要求我们必须从多个维度去获取这些流量，提升流量的转化率精细化运营。所以就需要围绕主营
类目来操作了，杂货铺就不要再玩了！

无货源店铺遇到访客量低背后的原因就在于主营类目产品质量太差，看都没人看怎么卖！

三：不停编辑优化产品

十个新手九个会这样做，发现订单或流量有问题了，别人做无货源店群没问题，自己怎么出各种乱子？
然后就开始发呆怀疑人生！

脑袋一空没主意了就开始编辑产品的标题、首图然后再到详情页一通大改。

四：毫无规划上新产品

何为新手？看他店铺产品就知道了，因为他们不会去规划自己的产品，常见的一种情况就是把能上的全
上了，自己又没有那么多精力来管理产品，沦落到产品“滞销”，平台就会因为滞销率太高降低店铺的
权重。

回到无货源店群这个话题上来说，不管上面的问题有多常见或者说解决起来有多难，拼多多平台目前还
是适合我们自己创业的。相对难度低、投资小，更重要就是门槛低。仅这三点就成为了很多人开实体店
的拦路虎。

无货源店群好做吗？好做！

只要你用心经营肯定没问题！

无货源店群难做吗？难做！

如果你一心想着一夜暴富肯定难做！

认真选品上货，持续去操作，做店群就没有不挣钱的！



分享就这里了，如果你也对拼多多无货源感兴趣，或者操作中遇到什么问题，私我即可

 

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

