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产品详情

现在大量商家、创业者，都在谈论并实践社交电商、私域电商，其中，一个很重要的概念就是分销模式
。

那么什么是分销模式呢？简单来说，就是分销商分享的新用户下单后，可以获得佣金的模式。

原理：借助朋友间的口碑传播，加分销佣金的利益驱动，来帮助商家快速裂变拓客和卖货。

举个例子（以2级分销为例，微信小程序最多允许做2级分销）：

如上图，A（或B）发展A1—A2—A3—A4—A5-------An，假设A4购买产品，则他的一级上级A3获得一级
佣金，二级上级A2获得二级佣金，A1及以上没有佣金；假设A5购买产品，则他的一级上级A4获得一级佣
金，二级上级A3获得二级佣金，A2及以上没有佣金。

二级分销总结：

关系链上可以无限裂变下去，但利益链上只有2级分佣；

分佣分给谁？主要看购买者，购买者上面两级有佣金，超过2级则没有佣金。

那么分销系统该如何选择呢？跟选择其他软件系统一样，首要的，功能一定要强大，分销模式一定要灵
活，是必须的。试想花了大量时间精力人力做分销系统，使用过程中却发现想要这样做做不了，想要那
样做也不可以，那该是多大的浪费！

第一    正常的，如果商城中产品利润都差不多，可以给商城统一设置分佣比例，简单快捷。如一二级
分销比例为8%、2%等，建议一级佣金比例高于二级；如果侧重让分销商直接发展分销商，可以把一级比
例设置相对更高些；

https://www.zhihu.com/search?q=%E5%88%A9%E7%9B%8A%E9%93%BE&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22361864869%22%7D


第二    有的商家可能会考虑，有的分销商比较有实力，或是亲朋好友，想要让他分销出去产品时拿更
多佣金，该怎么办呢？可以设置分销商等级，高等级的分销商可以拿更多的佣金；要想升级高级别分销
商需要达成条件升级，或手动设置，这样可以鼓励分销商更有动力去推广；

第三    一个商城系统，可能有的商品利润高，有的商品利润低，如果设置统一的分佣比例，可能就不
合适，要么分销商佣金太少没推广动力，要么商家不赚钱。此时，就需要分销佣金可以按照单品来设置
，这样更加灵活；同时单品设置，一般既要可以对单品设置分佣比例，也可以设置具体的分佣金额，满
足更多分销场景；

第四   如果商家想要玩复购玩法，第一次买产品原价，再次买可以享受比较低的复购价，但此时如果还
是设置同样的佣金，商家就可能没赚多少钱。此时，系统就要支持可以针对复购专门设置复购时的佣金
。

第五   如果商城商品利润不一，那么按照销售额来分佣的话就不合理，此时还可以设置按利润分佣哦，
这样怎么分都不会崩盘

第六    有的商家可能还想要实现这样一种模式，就是会员自己购买商品后，可以自己得到佣金，他的
上级分销商也可以得到佣金，也就是“自购省钱、分享赚钱”的一种模式。这种模式现在也有越来越多
的商家在使用，建议选择系统最好也要有这种功能，也就是分销内购；

第七  有些行业或商品，分销佣金设置的很丰厚，分佣机制设置的也比较合理，但是分销商仍然不会发
展下级，因为分销商可能会觉得，如果让下家知道自己买东西他的上家有佣金的话，会觉得不好意思、
没面子等。针对这种情况，就需要有其他的分销模式了。比如，可以不设置分销佣金，但是可以设置下
级买产品，给予上级积分或优惠券。积分可以玩积分购物抵现，或积分商城兑换商品，或积分抽奖玩法
等，优惠券可以购物时优惠一定金额。

第八    分销模式的进阶版，如3级代理商+2级分销，5级订货商+2级分销，门店+2级分销，社群团购模
式，社区团购模式等。其中代理商拿的是整个团队的团队佣金，订货商拿的是整个团队的团队差价，门
店拿的是门店佣金或门店奖励金等，这些说起来就复杂些了。

更多分销模式介绍，更多运营案例，更专业高效的疑问解答，详情请关注公众号：微枣网络了解更多哦
。
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