
拼多多无货源教你6点新手应该怎么做？

产品名称 拼多多无货源教你6点新手应该怎么做？

公司名称 唐山耐斯文化传媒有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河北省唐山市路南区建国楼6楼2号

联系电话  13472927123

产品详情

：选产品，定位自己要卖什么。

平台爆款：通过看看平台首页，活动页面商品销量好的商品，都是产品覆盖范围广，价格实惠的商品，
寻求同类型商品售卖

热搜：通过寻找淘宝平台热销产品而拼多多缺少的产品

应季商品：相应季节的对应款式，及时上新

拼多多的商品，定位就是便宜，消费人群也有了这种观念

而新手首先要注意的

1、熟悉平台规则

现在拼多多新入驻的商家越来越多，可是大部分新卖家对拼多多的平台规则可以说是一无所知

一心只想着报活动、对接运营，引来更多的流量和成交量，等到违规之后，又在到处询问解决办法

这样是会给自己造成很大的损失的

所以步就是要熟悉平台规则，也是拼多多开店的基础。

2、清楚店铺定位

为什么一些拼多多商家做得好而你却做不好

想想你弄清楚店铺的定位没，还有自己的能力、店铺目前处于什么状态、什么位置、产品的优势等



如果连这些基本的东西都没弄清楚，一味的跟风，做一些力所不能及的事，哪来的勇气战胜同行

3、做好产品上架

有许多拼多多新卖家上传产品都是直接通过一些软件，直接从淘宝复制到自己的拼多多店铺的

这样上架宝贝速度是快，但是产品主图及详情页的展示效果却被忽略了

要知道淘宝与拼多多不是同一个平台，所以对图片尺寸有一定差别，所以要认真、仔细的做好产品上架
的每一步

4、做好发展计划

无论做什么事情，有一个详细的计划才能够让事情发展得更加顺畅

对基本业务了解熟悉之后，就要做好下一步的计划，盲目效仿别人是不行的

要根据自己的货源、资金等综合考虑，这样才能避免意外的出现，才能让自己的拼多多店铺更好、更持
续的发展、带来一个良性循环。

5、优化提高转化

到了这一步，有了曝光和点击，就要考虑转化了

在推广的过程中效果一般，应该从每个方面入手分析，有曝光没点击，主要原因就是商品主图

主图没有突出卖点，吸引力度小

由此之外还有一个原因就是价格偏高或者偏低，产品的销量和价格有一定的关系，可以先参考同行价格
，稍微压低一点点，或者出些满减活动来作为前期引流

6、售后及数据维护

后就是售后及数据维护两方面的问题了

售后的话肯定是秉着顾客至上的原则，前提还是要保证自己的利益不受损害

总结：

商家从一开始的选款到测款，推广每一步都要步步为营，推广时候，老是会出现曝光低，点击率低、销
量效果一般的
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