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如何建立账号的个人品牌|鸿石传媒

“再小的个体，也有自己的品牌。”

品牌主要是指消费者对品牌所提供的一系列产品和服务的认知。

个人品牌（或个人IP），则是粉丝对视频号创作者的认知和信任关系。当粉丝量与信任关系达到一定程
度，该视频号创作者有时也被称为KOL（意见领导）。

一、人设是个人品牌的定位

在现实中，小说、动漫等作品创作过程往往会提到"人设"一词，即人物设定。

在网络上，人设经常出现在娱乐圈，代表明星在粉丝心目中的形象、评价和认知。

在视频号里，人设也是指视频号创作者在其粉丝心目中的形象、评价和认知。

那么如何打造人设？通常会使用“标签化”的方法来快速打造人设。

主播是人，每一个人都是丰富而立体的，比如吃货主播、颜值主播，都是简单的标签，便于粉丝对你有
一个初步的认知。

但与其说这两个是人设标签，不如说是内容的类型。人设应该是个人品牌的定位，定位可以将自己与他
人区隔开，没有差异化就无法从众多同质化内容中脱颖而出。

除了人设标签以外，与人设相符合的声音、视觉、语言、动作，以及个人品牌所传递的价值（比如素食



、环保等），所有细节相互支持、各不冲突，完美地叠加起来形成的才是完整的个人品牌

二、结合人设持续提升个人品牌

通过对主播的人设打造，促进粉丝对主播更全面、更立体的认知，可以不断加强粉丝与主播之间的关系
和信任。

个人主播和机构一般如何打造人设？

1、个人主播

通过分析主播的性格、习惯等背景，结合目标粉丝群体的需求，进行人设标签的提炼。

对于个人来说，主播就是自己，那么人设的工作就是先从认识自己开始。

基于自己、朋友、粉丝对自己的认识，提炼一些有代表性、差异化的标签，形成对个人品牌的初步定位
，真实是一大要素，虚假的设定没有长期价值。

2、机构

根据目标粉丝群体的需求，进行人设标签的提炼，找到符合这个画像的人并训练为主播。

对于MCN机构来说，往往已经拥有一定的流量，或掌握一些得到流量的方式，往往路径与个人主播就正
相反。

当人设标签确定了以后，可以将重要的关键词不断地呈现到粉丝面前，基础的如头像、账号名称和介绍
等，持续通过图文、短视频内容、直播等为粉丝创造价值，并在这个过程中不断地通过妆容、穿着、声
音、语言、动作等加强个人品牌印象。

三、个人品牌与带货

带货是一个zhuan
ye的销售商品行为，在开始带货之前，需要在人设标签中增加对某领域或某类型商品的zhuan
ye能力，再结合销售能力提升，往往可以得到很好的带货效果。

以情感类主播为例，大多数情感主播在情感内容方面十分zhuan ye，能够与粉丝产生情感共鸣，但在商品
领域、销售技巧方面缺少积累，所以无法让粉丝因信任而消费，甚至某种程度上觉得转型带货很奇怪。

部分在带货方面做的还不错的情感类主播，往往因为流量巨大、商品比较标准且价格特别有优势，后辅
以一定的销售技巧，才实现不错的销售额。明星直播也大多属于后者这个范畴。

对于有一技之长的主播来说，从内容转型带货是非常顺其自然的。比如美妆柜台销售、瑜伽老师、医生
，分别可以对应美妆商品、运动健康类商品、滋补养生类商品。

上面描述的两种类型，前者更偏向于公域电商（认货不认人），后者更偏向于私域电商（认人不认货）
。对于长期可以持续下去的带货行为，建立个人品牌，通过信任关系推动粉丝是比较稳定可选择的发展
方向。

四、如何在个人品牌中增加带货人设



在个人品牌中增加带货人设的部分，是为了让粉丝对于你“会带货”这件事有更多的认知。

建立带货人设的过程，也是提升主播在一个或多个商品领域zhuan
ye度的过程。可能会有人也会问，为什么要提升对于商品领域的zhuan
ye度？其实，对于商品更熟悉是更直接地体现你的带货zhuan ye性。

视频号创作者或者主播必然要比自己的粉丝多了解了解关于商品的zhuan
ye内容，才能更好地带货，并且在提升带货zhuan
ye度的过程中，也能不断地把“带货人设”与个人品牌关联起来。

比如以美妆带货主播为例，可以了解学习一下这些行业知识或商品知识：

了解美妆领域的各种品牌和定位

了解各品牌下的各产品线和定位

了解各产品线的功能、成分和价格

了解消费者购买这类商品时关注什么

了解消费者对各种品牌的认知和偏好

⋯⋯

当然，提升带货zhuan ye性、树立“带货”人设等事项，也可以与日常发布视频或直播同步进行，可以从
以下过程逐步提升各方面能力：

1、日常挂链了解货品

在日常的短视频与直播中，植入更多商品相关的内容，潜移默化地体现主播对这一类商品的熟悉度。

2、简单直播测试效果

在一段时间后通过在直播中挂购物袋的方式进行尝试、测品。

3、逐步提升带货技巧

准备一场或多场内容+带货的直播，提升商品销售技巧。

4、准备好再做场大的

做在准备充分后，启动一场以粉丝福利为主题的带货专场直播，这场直播需要结合短视频、粉丝群等进
行较长时间充分的预热，才能拿到好的结果。

5、复盘上次优化下次

通过不断回顾复盘的方式进行优化，才能逐步提升带货效果。
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