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为什么说视频号超过抖音，成为2022年真风口？|视频号直播流程|鸿石传媒

我给大家讲讲为什么重仓微信视频号的故事。

很多人到现在还在误以为抖音啊、B站啊、快手是今年风口。

当一个风口，所有人都知道是风口的时候，其实已经过时了。

真正的风口，一定是提前抢跑的，比如两三个月all in微信视频号直播间，现在不仅是说整个儿势能就起
来了，而且在视频号领域里抢占了市场，抢占一哥地位

抓风口好的姿势，一定是抢先，是快准，是下手狠。

如果说这时候我去做抖音，我只是一个几十万粉丝的小网红。

但在视频号这个风口上，到今年年底，你们看我和现在就不一样了，大概率就是头牌了。

现在就给大家说说为什么，微信视频号才是2022年的大风口。
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流量播放：



抖音是平台推荐，视频号是内容社交

今年做抖音比去年，难100倍。

为什么？

抖音现在会检测矩阵，一样的内容，只能单账号直播。

这就极大地限制了粉丝触达量。同样的工作量，可能只有过去几分之一的效果。

而视频号是通过用户社交去裂变的，这样就不依赖平台的推荐了。

视频号的短视频，目前只要内容好了，流量就来了，很公平。

比如说，我的短视频，平台推荐肯定也是有一部分的，但主要还是自主裂变。

大家看了这个视频就觉得自己也是这么高端的，自己也是摆脱了低级乐趣的人，就想转发了。

再比如，有些视频不可能有平台推荐的，单靠转发就冲到了100多万的阅读量，涨了六七万的粉丝。

这就是公众号时代的内容打法，你们想想，公众号以前是没有系统推荐的，就是靠转发。只要你能写出
能转发的内容，就能有推送了，就不依赖平台了。

抖音就不一样了，只能靠平台的大数据算法来做推荐。

所以说，在流量来源上，抖音是平台推荐，视频号是内容社交。

2

流量主权：

抖音是流量霸权，视频号给你流量主权

流量主权的重要性，流量主权就是话语权，就是议价权。

很多人不懂，抖音的视频号和抖音的直播，本质上是两回事。

抖音的直播间不投流不给钱，人家根本就不给你流量。

但是视频号不一样哦，你朋友圈几千人，你的私域是可以被调动起来的，这就显得特别有护城河。

在抖音上，纯素人开播太难了，但在视频号上，就会给机会。

另外，微信视频号还会做流量扶持。你私域能有多少场观，微信平台就在公域配多少人，1:1匹配。

还有很重要的一点，视频号支持直接加企业微信，抖音的标志是“找我官方合作”。至于这个官方不是
我，是抖音。

流量流量，流到私域的流量才是你的，不然永远是平台的，跟你没关系。

抖音是流量霸权，视频号会给你流量主权。



这是抖音zui大的命门，zui大的弱点，视频号显然很知道自己的优势。
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流量成本：

抖音花钱买流量，微信扶持给流量

在视频号里，我说“大家333打起来”，就刷起来了。

在抖音里就是，“你在干嘛呢？”我和粉丝也分不清是谁满脸问号。

瞬间就能体会到大家说的，今年做抖音的难了。

如果一定要做短视频，一定要重仓微信视频号。

错过上个时代的流量大潮，不要错过这个时代的流量海啸。

抖音是花钱买流量，微信视频号啊，是疯狂给你导流量。

千万不要以为视频号的流量只是来自朋友圈，视频号是能同时打通私域和公域的。

只是有流量激发只有业内人士才知道，比如说一周GMV超过10万，这个公域配比还会调高到1.5。

抖音的流量不是你的，视频号的流量是你的。

微信官方，也早就意识到了短视频的风口，做了全力扶持。

所以你们留意到没有，公众号页面现在多了一个进入视频号的触点。

现在，再回头看这项功能，太厉害了，真正的猎手都是以猎物的角色出现。

看似是微信视频号被公众号收购了，但实际上，你发现没有，当你打开公众号界面的时候，都有视频号
了。

其实是公众号再给视频号导流。

公众号本身就是视频号的一个附件。

视频号才是那个猎手，公众号才是那个傀儡。

未来，你打开公众号，看到的都是视频号的内容。甚至有可能未来你的朋友圈，就是视频号朋友圈了。

看到机会，就要像鲨鱼一样进场。

如果你已经眼睁睁看着风口过去一次两次甚至三次了，千万不要再错过这次的微信视频号风口了。

没有好年与坏年，没有行业周期好与不好，只有你的选择好不好。

未来行业的周期会越来越短，因为信息越来越透明，很多行业说不定还没炒热呢，可能就凋零了。



遇到一个可持续的风口本就不容易，没有慧根，要会跟啊。
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