
营销获客系统 扫码营销获客软件

产品名称 营销获客系统 扫码营销获客软件

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 优势:成熟案例，服务多家大品牌
特点:低成本高效升级版
产地:全国各地有分点

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情
       营销获客系统是一套可以帮助品牌与消费者建立直接连接的通道，是双向交流的入口，消费者可以在公众号上与品牌商零距离交流，以这种方式，吸引消费者购买产品，扫码营销，参与活动，进而打造场景化消费，提升消费体验.
一、营销获客系统功能介绍：
1、消费者购在购买商品后，扫一扫商品包装上的二维码，就可以关注官方、领取红包、积分等奖励；
2、消费者在扫码后可以领到专属红包，参加积分抽奖等，二维码为一次性的，多买多送，可以有效增加消费者的复购率；
3、营销获客系统功能灵活多样，游戏、抽奖、优惠券、邀请好友、二维码分享、会员分享等多种新颖有趣的玩法，刺激消费，引导老客户发展新客户，实现会员裂变引流；
4、企业可以通过营销获客系统对所有渠道新老客户进行二次营销、粘度维护、互动交流、个性化服务等可以有效增强品牌粘性，树立品牌形象；
5、实现数据收集，建立数据库，为今后的产品迭代、市场运营等提供依据，实现低成本、高回报、营销，提高产品销售量；
6、红包还有多种玩法：利用箱码刺激零售商的开箱率、上架率、商品陈列；扫码可获得奖励，会提高零售商销售积极性；利用导购码激励服务员主动推销自己品牌产品，打击竞品；一码多扫，将二维码关联营销获客系统活动后，将二维码印刷在标签、瓶盖等宣传物料上，吸引顾客用户扫码领取奖励，可以帮助商家推广活动，积累粉丝，活跃现场气氛.

二、营销获客系统优点介绍：
1、加强企业与消费者之间的互动，营销获客系统以一物一码为接入口，搭建企业与消费者间的互动桥梁，拉近消费者与企业之间的距离，让消费者更加信赖企业产品；
2、营销获客系统实现产品的交叉销售，商家可以挑选一个影响力比较大的产品做促销，然后有效带动线上店内其他产品的销售量；
3、通过营销获客系统扫码获取消费行为，基于消费者参与情况，企业可以对消费行为进行分析，大数据帮助企业定位消费者，实现二次营销.
      不一样时期有不一样的底层设备，PC时期来到移动互联时期，再到大数据时代，底层基础设施建设全是不停变动的，也唯有随时期关联的技术性，才可以让公司较大水平相拥时期的时尚潮流。
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