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产品详情

开店步；做好小店的基础搭建

 

小店的基础搭建是小店未来能不能成功起店的关键

如果小店的基础搭建出现了问题，你的小店后期想要去挽救也会非常的麻烦。

我们需要做的基础搭建有

1. 绑定抖音号，增强店铺的曝光度，沉淀私域流量

2. 开通小店所有的支付方式

3. 设置默认发货地址和收货地址

4. 开通精选联盟。不管你玩不玩达人流量，我都建议你开通联盟，这样会增加小店的权重。

5. 设置运费模板，疫情地区，以及偏远地区禁止顾客下单

6. 设置飞鸽工作台，自动回复，以及订单地址确认等

7. 开通商品橱窗，上传小店商品

这些基础设置的搭建主要就是为了迎接小店的流量进入，以及出单

第二步；就需要我们确定经营类目，以及选品



关于商品的类目，根据糖果这边开店的经验来看，无货源商家是不建议大家做后期维护成本高的类目

新人建议做家居百货，这种类目，差评率低，维护成本也比较小。

不建议大家去碰的类目就是服装，美妆，食品这三个类目

这三个类目市场竞争力大，差评率，以及退货率较高，有的还需要一定的资质，所以不建议大家去碰。

在选品时，商品标签和店铺标签保持一致，尽量从多个选品渠道

包括榜单，同行TOP店铺、头部达人直播间等去选择有爆发潜力的商品。

选好品之后，就要添加商品，商品上架可借助软件提高效率。

糖果常用的是“抖店助手”，软件选择的话，抖店服务市场也有，自己选适合自己的就行。

添加商品前，熟悉商品发布规则，对标题、主图、详情页等都进行优化

保证上传商品信息的质量，不要售假

第三步；精细化运营

小店起店前期，不要一次上大量的商品，上大概三十个左右就可以

精细化选品，要从标题、主图、商品在全网的好评、销量、热度等方面综合考虑

抖店不建议大批量粗暴上品，很容易违规被封。

整体搭配设置引流款、利润款、溢价款、佣金款等

引流款和利润款各一半，不要全部上引流款，也不要全部是利润款。

引流款的价格可以控制在9.9元-19.9元

利润款控制在19.9元-59.9元之间

这时候我们就可以去达人广场寻找合适的带货达人了，新手开店前期是不建议大家玩自然流的。

等到小店的出单量逐渐稳定下来之后，我们再去玩自然流量也是可以的。

第四步；小店发货以及售后服务

刚开店要设置飞鸽消息台的功能，就能帮你简单地回复一些关于发货时间，快递等问题。

售后消息要及时回复，提高回复率。

总而言之，就是商品、物流、售后等维护，用来提高店铺体验分

保证店铺体验分在4.5分及以上，分值越高，加权越大，流量越多。

好了，因为篇幅关于抖音小店开店的相关内容，就给大家分享那么多



我是电商糖果，一个做了6年无货源的90后，目前专注于抖音小店无货源，已经经营了80多家小店，按照
我这边的新店数据来看

新店三到五天左右出单，三周左右稳定出单，新店单店月收入3000到10000+，爆单除外。
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