
有限免费增值服务模式会凌驾于没有限制的免费增值模式

产品名称 有限免费增值服务模式会凌驾于没有限制的免费
增值模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

月只为音乐支付很少或根本不支付的大量低价值的用户——想形成免费用户大规模升级到付费用户几乎
是不可能的。

大多数免费广播的听众很满足于作为免费的广播收听者。（根据参考文献，Pandora 的 8000
万活跃用户中，大约 400 万用户购买了免广告的 Pandora One 服务。）尽管如此，付费点播服务让
Pandora 保留住了一定用户，填补了现有 Pandora 用户的点播支出，并且吸引新的消费者。

也有相对安全的方法。由于 Pandora 已经开始专注将免费听众货币化，因此它不会被内容的成本所拖累
。再并且它的免费服务基于法律许可，所以至少在美国境内，音乐厂牌无法对 Pandora
的模式进行威胁。（厂牌也拥有许多办法。他们中有些已经在去年年 底谈妥了增加分成比例。）

各种各样迹象表明，有限免费增值服务模式会凌驾于没有限制的免费增值模式。大型唱片公司希望缩减
Spotify 的无限制免费收听服务。Taylor Swift
仍然在社交网络里反对免费增值模式，以及它提供免费无限制的音乐。

Pandora 的方法就像在限制与不限制模式中的一个折中办法。有限制的模式提供了无限制的收听，但却没
有付费模式的部分功能。结果看来，它会是一种吸引听众的美妙方式。
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