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产品详情

一、京东自营慧采怎么样入驻1京东自营和慧采的区别是什么，他们入驻难度是一样的吗?京东自营和慧
采是京东旗下不同的两个电商平台，他们主要的区别是针对不同的客户群体，京东自营主要是针对个人
消费者C端的客户，就是我们平常在京东主站看到的自营店，这里的消费者就是我们在京东注册的普通
用户个人消费者。京东慧采的话主要是针对企业级别的客户群体，一般为国企单位，政府事业单位或者
是部队学校等机构，因为这些单位以往主要是通过招投标的方式，避免腐败问题滋生，现在有京东慧采
这个平台了他们可以通过该平台进行直接采购，不
用招投标
的方式，慧采的用户个人消费者是无法注册的，得用企业的信息进行注册，且有审核流程，一年的采购
金额一般达到50万左右才能注册用户。京东自营和慧采都是采用邀约制入驻难度是比较大的，如果你没
有认识采销的渠道关系去后台提交入驻往往都是被驳回而告终，一般被拒绝的理由要么是入驻品牌市场
营销力不够，或者是产品不行，或者是团队不行，让商家从pop开始做起。

其实入驻京东自营和京东慧采只要你有认识采销的渠道去入驻就很简单的，大部分类目都是很好入的，
特别是快消品这一类的产品，基本上只要有基本的资质，有公司商标就可以入驻了，如果自己没有品牌
别人的品牌授权给你使用也是可以的，5-10个工作日左右就可以下店，这个渠道小编这里可以提供，有
需要的朋友可以联系我。其次就是咱们说到的入驻门槛，其实大多数类目入驻门槛都不是很高，只是因
为大多数商家没有渠道而已，因为官方的招商门槛要求是非常高的，导致多数从后台提交入驻的商家从
后台提交入驻的话都是会被驳回的，很多商家找到代办去帮忙入驻他们大多数代办无非也是从后台提交
入驻碰运气，
接到的商家资质比较好同时
运气好vc后台开下来了，如果后期跟采销那边谈毛保
、账期、保证金、推广协议框架、销售任务没有谈拢的话，店铺也是无法上线的，导致很多商家因此蒙
受损失，因为代入驻这一行都是下v c后台后需要收费的。后台提交入驻和渠道入驻，本质的区别在于渠
道入驻的话就是直接对接采销经理入驻，这种入驻方式就不同于大多数代入驻的操作方式，区别这两种
操作方式也很简单。他们大的不同点在于前期入驻所需要的资料不同，如果是直接对接采销入驻的只需
要提供产品清单、公司产品品牌介绍运营计划的ppt，这三个资料，然后可以提前确认毛保多少点位，账
期是多久等条款。如果是从后台提
交则必须要使用到的一个资料就是营业执照
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。但是大多数代入驻的依然说他们是直接对接采销入驻的，所以大家不要听他们说什么就是什么，如果
前期入驻需要商家提供营业执照，一律按后台提交入驻碰运气处理！3.
注册供应商简码，采销就行授权4. 开通商家 VC 后台5. 上传营业执照 商标 质检等资料申请开通产品线6.
产品线审核完成后就等京东下采购合同然后后台网签采购合同7.
店铺装修以及缴纳保证金8.商家备货——预约送货（自己送全国 8 大仓或者选择 TC 中转仓）9.
产品入库——采销点击上架按钮10.
大功告成，开始跟进促销活动三、入驻京东自营后涉及到的费用有哪些？1
店铺的保证金根据类目不同具体的不一样，3-15万不等2 京东的抽成，这个是核心的部分，就是咱们说的
毛保扣点，不同的产品类目不同的商家扣点是不一样的，一般情况下在10-25个点之间3
推广费用供应商也可以使用京东快车、精选展位、京挑客等方式推广引流，费用自行承担（站内）
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