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产品名称 怎么提高天猫入驻成功率的概率？生鲜类目怎么
入驻天猫？

公司名称 武汉芯言网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 入驻的方式:小二直接操作
对资质要求:无视品牌影响力
入驻成功率:干净资料坐等下店

公司地址 武昌区松竹路楚河汉街万达尊B坐K6栋

联系电话 13067232350 13067232350

产品详情

现在越来越多的商家拥有入驻电商平台，线上市场的发展前景有目共睹。所有天猫入驻服务商的商家都
不想错过这个机会，生鲜类目的商家也不例外。那么入驻天猫怎么做入驻天猫？

天猫入驻技巧，天猫入驻方法提高成功率

通过正常的入驻渠道申请开店的商家非常多，但成功率也是低的。大部分是资质不匹配导致的入驻失败
。通过正常渠道入驻提高开店成功率，商家要对整个天猫入驻规则有详细的了解，知道自己哪里不符合
天猫的入驻要求，然后根据要求进行改进。

公司注册资本不低于100万，具备一般纳税人资格要求，比较简单。但重要的是代入驻。如果代入驻是新
的代入驻，那就很难是入驻。毕竟天猫的代入驻池子里没有这个代入驻。自荐代入驻天猫会考察一定的
情况，商家要根据自身的不足有针对性的改进，提高开店成功率。

提高商家实力。很多商家会疑惑，为什么明明达到了天猫所有商家入驻的标准和要求，还是没有通过审
核？要提高自身的业务实力。一般来说，线上运营，线下拥有实体工厂的代入驻在天猫中有很大的入驻
优势。提升天猫代入驻运营计划天猫不缺商家，缺的是流量，所以商家还是要先提升自己的代入驻运营
计划，培养自己的优势，能给天猫商城平台带来一定的流量，才会受到天猫商城的青睐。如果你真的不
知道该怎么做，想尽快得到入驻，可以找团队帮助你在短时间内提升优化运营计划。把握好入驻质数入
驻的时间段，其实是提高天猫入驻成功率的关键因素。如果入驻时间把握不正确，即使是一些资质很好
的商家也有可能被拒之门外，所以一定要分清天猫招商的阶段，把握入驻的时机。

我们先来看看入驻天猫是怎么做到的？入驻之前商家应该考虑哪些问题:

问题1:根据天猫季度计划，把握空缺岗位。



为什么这么说？很多商家是怎么拿到入驻天猫名额的？我们都知道，其实很多天猫的服务商市场已经饱
和，但是随着天猫市场的发展，天猫每年都会考察商家的经营实力。店家续约有两种情况。一是店铺不
达标，被清退。第二，商家不打算主动续约开店，那么空出来的地方就给了下一个商家入驻的机会。

问题二:代入驻有一定的“实力/资质”

主要从线上渠道来看，天猫希望商家有足够的运营实力，无论是自有的R&D 1代入驻还是授权的1代入驻
。是商家入驻天猫的加分资格，这也主要符合天猫入驻审核中的天猫代入驻评价，其中代入驻评价定义
了一个审核重点:评价商家的实力。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

