
淘宝|电商放单源码安全平台搭建（app\H5）

产品名称 淘宝|电商放单源码安全平台搭建（app\H5）

公司名称 漳州佳翰才网络科技有限公司

价格 888.00/个

规格参数 1:1
1:1
1:1

公司地址 福建省漳州市龙文区漳华东路192号景山小区13
幢1单元601室

联系电话 18850298036 15059660132

产品详情

一、什么样的款属于好款

1.普通正常款 (小爆款)收藏加够率在5%

2.中型爆款 收藏加购率在8%

3.大爆款 收藏加购率在10%以上

收藏加购率=(收藏+加购)/总访客

如果找不到中型爆款和大爆款，找到一款正常款打造成小爆款也是可以的。

二、人群标签

店铺标签决定你的宝贝展现给谁，所以补单资源也是不能随便找就可以的，标签不后期给你带来的人群
也是不的。首先要看下我们产品定位、人群定位，补单的话可以找这部分来做，这样的话标签和我们的
宝贝相符，也比较。如果不确定标签是否符合，可以人为打标之后再补单。

三、测款这一步是必不可少的

1.测款的话要选择大词、核心词，不要超过2级词，测款的话词的覆盖量越大，这个数据越，词的覆盖量
越小，会导致数据有偏差，特别的词不适合测款，因为词词的覆盖量很小，会限制产品的成长空间，如
果想要产品成爆款，我们必须找大众都喜欢的款才可以。

2.选词之后，前期出一个相对高的出价，当然也要根据自己的预算以及承受能力进行出价，测款的话越
快越好。



3.测款手机端、电脑端的站内搜索都可以打开，像站外推广、定向推广、人群溢价都有关闭，尽量用关
键词搜索带来人群，这样想对数据些。

4.测款 创意标题、创意图只用一个也是可以的，测款的时候不要加太多的营销文案，只看这个款式是否
受大众喜欢，避免营销文案对数据的影响。

5.词10个左右就可以，可以广泛匹配，更快的得到数据，前期价格出一个相对高的出价，观察展现量，
展现量低的话慢慢的加价格，注意不要让一个词花费占比特别大，如果一个词的花费占比达到20%以上
，我们可以调低价格，避免一个词花费过高，限定一部分人群，造成数据偏差。

6.数据够了之后我们分析收藏加购，可以对比同行或者对比一起测款的宝贝，收藏加购好于店内优质款
百分之八十的比例就可以推。

如果测款很快，1天内就测完了，做递增就可以接着做，不用删除，如果测款花费时间过长，可以删除在
重新上架。

四、测款之后，找好补单资源，做基础销量

通过搜索成交和付费流量成交权重是比价大的，前期我们可以通过这2种方式补单，后期可以配合淘口令
、二维码等入口成交。要注意，新品上架之后，要先激活关键词权重，可以把主关键词或者长尾词加入
直通车里面，通过直通车带来流量，从而激活关键词权重。

补单时我们要知道：

1.老客户权重是高的，如果是新卖家，没有老客户，可以找一些安全号，淘气值比较高的花呗号。

2.有能力的做好店铺上新破零同时删除0销量的宝贝

四、补单方法知道了，给大家说下补单关键词分布方法

补单时可以选择1个主关键词，5个副关键词即长尾词，长尾词可以围绕主关键词拓展，主关键词建议不
要超过2个，如果长尾关键词可以搜索到，我们就用真实的搜索做单，

对于具体做多少单，每个产品类目不同，单数也不同，可以根据自己产品行业情况去补单，补单时可以
配合猜你喜欢多渠道进行，也可以带动猜你喜欢的流量，前3天转化相对高点没问题，用长尾词搜索做成
交，做递增时不要修改详情和标题，把这些注意的点做好，打造一款小爆款是没什么问题的。
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