
天猫入驻运营方案怎么做？天猫开店的PPT运营方案怎么写？

产品名称 天猫入驻运营方案怎么做？天猫开店的PPT运营
方案怎么写？

公司名称 武汉芯言网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 入驻的方式:小二直接操作
对资质要求:无视品牌影响力
入驻成功率:干净资料坐等下店

公司地址 武昌区松竹路楚河汉街万达尊B坐K6栋

联系电话 13067232350 13067232350

产品详情

入驻天猫有两种方式，走自荐入驻与小二直接操作入驻。其中，走自荐入驻的方式，成功率低，而且需
要做运营方案PPT，而通过小二直接操作天猫入驻，则不需要做运营方案，因为可以无视品牌影响力。

走自荐入驻需要用到运营方案，下面为大家整理一下写天猫入驻运营计划需要的知识。通过我们这种小
二直接操作入驻的方式，则可以忽略运营方案的环节，不需要。

一、运营计划的重要部分？

运营计划可以根据需求进行不同的更改，但必须包括几个重要的部分，这些部分是关键的部分：

公司及品牌介绍。

介绍产品和团队。

年度运营核心规划。

二、各部分如何优化？



1.介绍公司和品牌。

公司和品牌介绍部分必须突出公司的实力和品牌优势，才能通过审核。许多天猫商店因为这部分表现不
佳而被拒绝。

1)公司介绍。

公司介绍需要从以下几个方面来描述和细化公司的硬实力和影响力：

基本信息：成立时间、现有规模、经营范围；

企业实力：生产研发能力、行业影响力、获奖等。

2)品牌介绍。

品牌介绍需要从以下几个方面来描述和细化品牌的优势、亮点、风格、实力：

品牌定位：品牌风格定位。目标消费群体定位。品牌发展战略定位，让天猫投资确认品牌是否满足天猫
投资品牌的要求；

品牌差异化：不同于竞争产品的特点、亮点、创意，可以体现在品牌、产品、运营模式上；

品牌影响力：品牌建立、发展等情况，体现品牌有足够的实力和影响力来经营天猫店铺。

2.介绍产品和团队。

1)产品展示。

产品展示需要展示产品的特点，以便天猫投资初步确认产品是否满足天猫商品的需求。能否满足天猫用
户的需求。能否在天猫上顺利流通:

产品定位与展示：产品面向行业，用户等方面的基调与发展方向；

受众群体：产品面向哪些用户，是否符合天猫用户群体；



产品优势。特点：产品是否与行业内大多数产品相似，是否能给用户带来更新、更多的价值、生产优势
、成本优势、研发优势等；

主要产品：产品能否在天猫上顺利流通，真实性和丰富度是否足够。

产品荣誉等：产品在进入天猫之前是否具有一定的优势。

2)团队介绍。

团队介绍主要体现了团队的真实性。发展实力，可以从以下几点入手：

介绍组织结构：突出人员在产品研发、店铺运营方面的实力；

公司。工厂场景展示：证明公司的真实性和运营能力。

3.年度运营核心规划。

年度运营核心规划必须明确、清晰、合理地展示门店推广和运营计划，以便天猫投资确认公司实力雄厚
。计划在天猫上大力发展。可突出以下几点：

年度目标：列出明确的年度目标，并拆除目标。季度发展计划，越详细越好；

资源投入：包括店铺运营、品牌宣传、产品研发等方面的资源投入；

运营计划：包括线下和线上两部分，能细分到每个平台的一般运营计划和活动等；

末尾点睛：

入驻天猫，我们这种内部小二直接操作的渠道，让你的资料一次就成功入驻天猫。欢迎有资源的朋友洽
谈合作，也欢迎自荐做不下去，寻找内部渠道资源的同行洽谈合作。
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