
2022年申请天猫店，怎样入驻天猫成功率更高

产品名称 2022年申请天猫店，怎样入驻天猫成功率更高

公司名称 武汉芯言网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 入驻的方式:小二直接操作
对资质要求:无视品牌影响力
入驻成功率:干净资料坐等下店

公司地址 武昌区松竹路楚河汉街万达尊B坐K6栋

联系电话 13067232350 13067232350

产品详情

对于直接走内部小二直接操作入驻天猫的方式而言，下面这些都不是问题。下面回答的，是针对走自荐
入驻天猫回答的细节点。走自荐入驻天猫，成功率低，而且资料还容易被弄进黑名单，所以，如果你想
入驻天猫，谨慎选择入驻方式。如果要自荐，与其把机会花钱给别人，还不如自己去用心提交入驻申请
。

影响入驻天猫通过率的关键分成客观性和主观原因两大层面。客观原因关键为店家可把控关键点，进驻
申报的递交、资质证书提前准备能否齐备、品牌计划书的撰写、品牌和公司战斗力的呈现；而主观原因
则取决于天猫商城审批方，无论是品牌认证或是资质证书审批，在机审以后都是会由人力审批，而每一
个天猫小二的标准规定不一样，当然成功率也不一样。

 

那麼如何提高进驻通过率？

1、材料：资料完整，笔迹清楚，规定加盖印章的材料尽量加盖公司章。运营计划书则尽可能别具一格简
约有关键，尽量不要应用互联网上的通用性模版，一旦被发觉应用模版就有可能会被立即驳回申诉申请
办理。2、品牌：根据线上与线下多种渠道对企业品牌开展外包装，尤其是尽可能开展网上的品牌呈现，
假如自己对这方面不了解，还可以找的服务提供商帮助开展品牌包装，提升品牌影响力和名气。3、品类
：掌握近天猫商城热招品牌池，及其现阶段能天猫入驻的品类。这种品类一定水平上成功率会更好一些
。4、频次：同一店家同一品牌同一子品类递交自我推荐，若持续2次自我推荐未根据，则必须在初次递
交的时间的90天之后才可以再度递交自我推荐。因此要掌握机会，待准备好以后一次递交。5、机会: 尽
早递交进驻。一切品类天猫商城全是有一个总数规定的，开始猫毫无疑问大力招商合作，进驻申请办理
也很容易根据，伴随着入驻的卖家愈来愈多，品类贴近饱和状态，天猫商城当然会增加审查幅度，方式
价位也会更加高。因此针对热招品类一定要掌握佳时机，这一点十分关键！



怎样提高店家品牌影响力？入驻天猫的刚性标准是非常好达到的，入驻天猫难度系数大，主要是店家的
品牌影响力不太好提高，因此把握怎样提高品牌影响力是提升入驻天猫通过率的首要要素。提高店家品
牌影响力规定卖家要开展全网营销品牌，什么叫全网营销，换句话说店家不可以单一的形式提高品牌影
响力，网站运营的形式许多，包含SEO优化，新媒体推广，短视频app营销推广，或是是别的电子商务平
台开实体店，店家要综合性这种销售渠道开展营销推广品牌影响力，才可以更快的提高品牌影响力。

入驻天猫通过率和店家提前准备的进驻资质证书有关系。在进驻以前，店家要准备好进驻所必须的所有
材料，在其中店家PPT展现是很重要的阶段。店家PPT展现必须包含品牌影响力的多方位展现，假如卖家
有其它网购平台的店面，可以将店铺的运作状况全方位的展现到PPT中，可以让审批工作人员更好的掌
握店家的整体实力，对根据入驻天猫复核有协助。

 

末尾点睛：

入驻天猫，我们这种内部小二直接操作的渠道，让你的资料一次就成功入驻天猫。欢迎有资源的朋友洽
谈合作，也欢迎自荐做不下去，寻找内部渠道资源的同行洽谈合作。
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