
深圳网企汇网络科技有限公司

产品名称 深圳网企汇网络科技有限公司

公司名称 深圳市网企汇网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市罗湖区桂园街道松园社区宝安南路3097号
洪涛大厦901

联系电话  15323401806

产品详情

深圳市网企汇，市场调查与分析：

如何进行信息的收集与整理？在市场推广中就体现在市场调查的重要性。哪些信息是企业应该收集的，
对企业的营销有影响？我把它基本归纳为四个方面：一、企业自身的信息（知己），二、竞争对手的信
息（知彼），三、合作伙伴的信息（客户、物流）、四、顾客、市场的信息（终端顾客、消费者）。对
自己企业的信息可能比较清楚，但对于对手的信息企业自己能了解多少？对手的信息包括哪些？这些信
息通过什么途径获得？如何获得？这就要营销人员掌握市场调查与分析的技巧。重视市场调查与分析，
不能不去调查和了解，就采取闭门造车的营销策略。这在许多企业中都有失败的案例和教训。

为什么许多看起来创意很好的广告没有销售力？为什么许多非常俗气的广告却有生命力？这都是企业缺
乏市场调研，凭自己主观的判断，对消费者需求理解偏差造成的。因此，我们一定要通过市场调查来了
解消费者的想法，了解对手的想法，了解经销商、客户的想法，而不能关起门来自己想方法。没有调查
就没有发言权，网企汇。

深圳市网企汇，第二、有效的产品规划与管理：

决定战争胜利主要因素之一是武器装备。武器的先进性历来是战争取胜的重要因素，但不是因素。历史
上也有许多以弱胜强的经典案例。市场推广中讲究产品的因素。产品是有效推广的重要武器，是营销4P
的重要一环。

有效的产品营销策略组合即产品线设计，能够有效的打击竞争对手，提高企业赢利能力的有效武器。产
品策略组合应包括：如何提高企业自身产品的技术研发与应用？如何进行产品概念的提炼与包装？如何
调整产品销售结构与组合？企业生存的目的是赢利。提高企业赢利的方法：一是产品价格卖的比对手高
，二是企业效率比对手高，成本控制比对手要好，三是产品销售结构组合要好。营销与销售的根本区别
是：销售是把产品卖出去。营销是持续的把价格卖上去。如何把自己产品的价格卖的比对手高，就需要
有效的市场推广，进行有效的产品组合。



第三、终端建设与人员管理：

在战争中，曾有天时、地利、人和等三大关键要素。常言说：天时不如地利、地利不如人和。选择作战
的时机很重要，但占据有利的地形和阵地更重要。在市场推广中，终端建设就象抢阵地。要占据有利地
形，位置。修筑工势。终端是实施营销战争的阵地，要想消灭对手就要占领有利的阵地，消灭对手的有
生力量，网企汇。

体现在终端就是要比对手卖的多。多进一个球，对手就会少进一个球。人员管理体现在市场推广中的兵
力较量。胜利的因素取决于兵力的多少、素质高低、技能、领导、士气、团队精神等。兵法原理：要想
保持对手，必须大于对手1.7倍兵力，才能取得优势。因此，在终端建设中，国产手机、家电等企业在战
争初期，分析自己在产品、技术方面的劣势，都是采取了在终端增加促销人员，进行人海战术才打败了
外资品牌企业。如今在渠道同质化、产品同质化严重的竞争情况下，终端成为新的竞争点。越来越受到
企业的重视，这就是终端的力量。

深圳市网企汇网络科技有限公司位于深圳龙华、宝安、罗湖3个中心区，公司为您提供：短视频获客推广
，百度首页推广，百度爱采购，百度、360、UC广告位包年，网站制作，小程序开发等等，面向全国市
场合作。
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